	3. Таможенные,   экономические  и  валютные  союзы
Основные виды интеграционных объеди​нений:

· зона свободной торговли: страны-участницы отменя​ют таможенные барьеры в торговле между собой;

· таможенный союз характеризуется свободным пере​мещением товаров и услуг внутри группировки, единый таможенный тариф по отношению к третьим странам;

· общий рынок, когда ликвидируются барьеры между странами не только во взаимной торговле, но и для переме​щения рабочей силы и капитала;

· экономический союз предполагает, что ко всем пере​численным интеграционным мероприятиям добавляется целый новый блок, как-то: проведение единой экономичес​кой политики, создание системы регулирования социаль​но-политических процессов, общая валюта;

· экономический и валютно-экономический союз - до​полнение экономического союза, введением единой валю​ты, созданием единого эмиссионного центра - банка.

На сегодня в мире насчитывается около 20 международ​ных экономических объединений интеграционного типа, охва​тывающих основные регионы и континенты земного шара. На страны, входящие в них падает почти 2/3 ВВП планеты и ос​новная часть международной торговли (примерно 7 трлн. долл.) и межстранового движения капиталов (почти 0,6 трлн. долл.). Некоторые из таких образований включают десятки стран (Аф​риканское экономическое сообщество - более 30; АТЭС, с при​емом в ноябре 1997 г. Вьетнама, Перу и России - более 20; ЕС- 15 и т.д.).


	4. Основные этапы развития западноевропейской интеграции.
Европейский Союз (ЕС) – был создан в 1957г. По Римскому договору, которые заключили между собой ФРГ, Франция, Бельгия, Нидерланды и Люксембург.

I этап. Таможенный союз – либерализация внешней торговли.

II этап. Расширение функции ЕС, переход к свободному перемещению рабочей силы и капитала, единой валюте. В 1979г. была создана Европейская валютная система в виде денежной единицы ЭКЮ, которая формировалась на основе валютной корзины для внешнеторговых безналичных расчетов. В 1991г. на основе Майстрихтского договора к ЕС присоединились Австрия, Финляндия и Швеция. Введение единого гражданства.

III этап. Валютный и экономический союз – ввод денежной единицы «евро».

В настоящее время функционирование ЕС обеспечивают:

Совет ЕС – высший координирующий орган, принимающий стратегические решения;

Комиссия ЕС – исполнительный орган (правительство) ЕС, претворяющая в жизнь решения Совета ЕС;

Европарламент – принимает бюджет ЕС, контролирует деятельность Комиссии;

Европейский суд;

Социальные фонды;

Европейский инвестиционный банк – предоставляет кредиты государственным органам стран-участников ЕС;


	5.   Международное  движение  капитала  как  форма  международных экономических  отношений

Есть два подхода к трактовке сущности международного движения капитала. Различия в основе этих двух подходов, в свою очередь, объясняются двумя причинами: во-первых, раз​витием рынка и составляющих его форм хозяйственных свя​зей, во-вторых, меняющимся пониманием сущности, роли и значения отдельных форм таких связей в развитии и совер​шенствовании национальных экономик, характера задач, эко​номической безопасности и социально-экономического благополучия.

Для экономистов международное движение капитала - это движение одного из факторов производства, основанное на его ис​торически сложившемся или приобретенном сосредоточении в различных странах, экономическая предпосылка производства ими отдельных товаров и услуг более эффективно, чем в других стра​нах. В центре внимания здесь рынок в качестве универсальной ценности с признанием национальных особенностей его функцио​нирования в отдельных странах, но при этом - с признанием еще одного элемента универсальности "правил игры" на международ​ном уровне, а постепенно также и на национальном уровне.

Для политэкономов - это помещение относительно избы​точных преимущественно финансовых ресурсов за границей ради систематического получения более высокой прибавочной стоимо​сти, произведенной трудящимися страны, в которую помещен ка​питал (наиболее последовательно это проявилось в марксистско-ленинской политэкономии советского образца, но есть и немало сопоставимых суррогатов в т.н. "политэкономии разви​вающихся стран"). При этом подходе рынок уже не субъект, а объект, средство достижения определенных целей на националь​ном, региональном или международном уровне.
В реальном (экономическом) содержании международное движение капитала является определяющим элементом в фун​кционировании мировой экономики, развитии форм и условий международных хозяйственных связей всех видов.



	6. Причина и сущность вывоза и ввоза капитала

Сущность ввоза/вывоза капитала – потоки финансовых ресурсов и капитала между экономиками различных стран.

Общие причины: 

· перераспределение финансовых ресурсов в масштабе мирового хозяйства из областей, где возникает временный избыток финансовых ресурсов в области, где наблюдается их нехватка;

· стимулирование экономик бедных стран и стран с развивающейся экономикой;

Конкретными причинами могут быть:

· спрос на капитал вследствие экономического роста;

· перевод производств в страны с дешевой рабочей силой;

· вложение капитала в добывающие отрасли за рубежом для обеспечения постоянными источниками сырья;

· перевод вредных производств в другие страны;


	8. Основные институты мирового рынка капитала.
· частный капитал (крупные ТНК и банки);

· государственный капитал (представляет экономику отдельной страны);

· наднациональные институты (МВФ, Группа Всемирного банка - Международный банк реконструкции и развития и Международная ассоциация развития);

Цели этих институтов мирового капитала различны. Если главной целью частного капитала и отчасти государственного является получение прибыли, то целью наднациональных институтов является оказание финансовой помощи. Например, МВФ выделяет кредиты государствам на цели макроэкономической стабилизации. Группа Всемирного банка решает проблемы всего мирового хозяйства – проблемы борьбы с бедностью, коррупции и т.д.


	9. Основные  критерии классификации международной  миграции капитала
Классификация международной миграции капитала. 

По источникам происхождения заграничные капиталовложения различаются следующим образом:
 1.Государственные капиталовложения (официальные) представляют собой средства из госбюджета, которые направляются за рубеж или принимаются оттуда по решению либо непосредственно пра​вительств, либо межправительственных орга​низаций. Это государственные займы, ссуды, гранты, помощь, международное перемещение которых определяется межправительственными соглашениями. Сюда же относятся кредиты и иные средства международных организаций. 

 2. Частный капитал – это средства из негосударственных источников, помещаемы за рубеж или принимаемые из-за рубежа частными лицами (юридическим или физическими). Сюда относятся инвестиции, торговые кредиты, межбанковское кредитование; они не связаны напрямую с госбюджетом. Но правительство держит их перемещения в поле зрения и может в пределах своих полномочий их контролировать и регулировать. 

В практике бывают весьма тонкие методы превращения государственных средств в частные инвестиции. 

По срокам размещения заграничные капиталовложения делятся на краткосрочные, среднесрочные, долгосрочные. 

По характеру использования зарубежные капиталовложения бывают ссудными и предпринимательскими. Ссудные инвестиции означают предоставление средств взаймы ради получения прибыли в форме процента. Предпринимательские инвестиции прямо или косвенно вкладываются в производство и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибыли в форме дивиденда. 

По целям предпринимательские капиталовложения делятся на прямые и портфельные инвестиции.



	11. Международный рынок рабочей силы, его связь с интернационализацией производства, развитие международного разделения труда.
Международный  рынок рабочей силы очень разнообразен и зависит от: 
1. Экономических условий страны.

2. Географических условий

3. национального и религиозного фактора

4. культурного наследия наций

Международное разделение труда –это высшая ступень развития общественного территориального разделения труда между странами, предусматривающие устойчивую концентрацию производства определенной продукции в отдельных странах. Существует не только международное разделение труда, но и межрегиональное, межнациональное. Разделение труда бывает следующих видов:

1.Общее – это разделение труда между крупными сферами материального и нематериального производства.

2.Частное-это разделение труда внутри крупных сфер по отраслям.

3.Единичное-это разделение труда внутри одного предприятия.

Важным процессом является экономическая эффективность производства той или иной продукции. Разделение труда имеет смысл только при его последующем кооперировании. Международная кооперация труда- это основанный на международном разделении труда устойчивый обмен между странами продуктами, производимыми ими с наибольшей экономической эффективностью. Международная кооперация труда полностью основывается на международном разделении труда и самостоятельно существовать не может. 


	12…Под международной миграцией рабочей силы понимается перемещение населения через государственные границы для того, чтобы вступить в трудовые отношения с работодателями в другой стране. Внешняя миграция рабочей силы подразделяется на: - трудовую эмиграцию - выезд трудоспособного населения из страны пребывания для долговременного или постоянного проживания в другой стране; - трудовую иммиграцию, т. е. приезд рабочей силы в данную страну из-за границы. Выделяют следующие виды трудовой миграции: 1) безвозвратная, при которой мигранты выезжают на постоянное место жительства в принимающей стране; 2) временно-постоянная, когда миграция ограничена сроком пребывания в стране от одного года до шести лет; 3) сезонная миграция, которая связана с кратковременным (в пределах года) въездом для работы в тех отраслях хозяйства, которые имеют сезонный характер(сельское хозяйство, рыболовство, сфера услуг). 4) маятниковая (челночная, приграничная) - ежедневный переезд из одной страны в другую, и обратно. Таких мигрантов называют фронтельерами; 5) нелегальная - незаконный въезд в другую страну в поисках работы или прибытие в нее на законных основаниях (по частным приглашениям, в качестве туристов и т. д.) с последующим нелегальным трудоустройством; 6) «утечка умов» - международная миграция высококвалифицированных кадров (ученых, редких специалистов, иногда звезд искусства, спорта). В мировой практике в настоящее время сложилась следующая классификация форм миграции рабочей силы: 1) по направлениям: - миграция из развивающихся стран и постсоциалистических в промышленно развитые страны; - миграция в рамках промышленно развитых стран; - миграция рабочей силы между развивающимися странами; - миграция высококвалифицированной рабочей силы из промышленно развитых в развивающиеся страны; 2) по территориальному охвату: межконтинентальная; внутриконтинентальная; 3) по уровню квалификации мигрантов: высококвалифицированная рабочая сила; низкоквалифицированная рабочая сила; 4) по времени: безвозвратная (как правило, межконтинентальная); временная (как правило, внутриконтинентальная); сезонная (связанная с ежегодными поездками на заработки); маятниковая (предусматривающая ежедневные поездки к месту работы за пределы своего населенного пункта, страны); 5) по степени законности: легальная, нелегальная.
	13… Мировое хозяйство – это совокупность национальных экономик стран мира связанных между собой мобильными факторами производства. Характерной чертой мирового рынка является межгосударственное перемещение товаров, т.е. международной торговли. Мировое хозяйство затрагивает не только сферу обращения товаров и услуг, но и сферу производства товаров и услуг. Основой мирового хозяйства также как и мирового рынка является международное разделение труда и других факторов производства. Обычно в международной торговой практике выделяют два основных вида торговли: 1.Импорт представляет собой такую форму международной коммерческой деятельности, или торговли, которая связана с покупкой и ввозом иностранных товаров в страну покупателя (отечество) для последующей их продажи на внутреннем рынке. 2. Экспорт представляет собой такую форму международной коммерческой деятельности, торговли, которая связана с продажей и вывозом за границу товаров для передачи их в собственность иностранному контрагенту. Многостороннее регулирование мировой возможно только при посредничестве или прямом участии международных экономических организаций МВФ, ВТО и др. ведущую роль в которых играют страны запада, особенно США. В прошедшее десятилетие в правящих кругах Запада активизировались настроения в пользу ограничения коллективности регулировании мирохозяйственных процессов. 

На практике это привело к ослаблению обязательности принимаемых решений, расширило возможности государств для определения собственной линии поведения. Беспрецедентное развитие производительных сил соседствует с голодом и ухудшением экономического положения в ряде регионов мира. Угрожающими темпами растет загрязнение окружающей Среды, сокращение природных ресурсов. Со всей остротой встал вопрос о стабильном экономическом развитии, о выработке подходов к регулированию общемировых хозяйственных процессов. Громадные разрывы в условиях экономического развития в мировой экономической системе не способствуют ее структурному равновесию, повышению эффективности мирового производства и поддержанию темпов экономического развития. Обострение глобальных проблем стимулирует поиск более эффективных форм и методов международного регулирования.

	7.   Основные  формы  движения  капитала…

По характеру и формам международные капиталовложе​ния могут быть:

1. По источникам происхождения - это государствен​ный и частный капитал. Первый (т.е. государственный) капитал в международном обиходе называют еще официаль​ным; он представляет собой средства из госбюджета, которые уходят за рубеж или принимаются оттуда по решению либо непосредственно правительств, либо межправительственных организаций. По формам - это государственные займы, ссуды, гранты (дары), помощь, международное движение которых оп​ределяется межправительственными соглашениями. Сюда же относятся кредиты и иные средства международных организа​ций (к примеру, кредиты МВФ). Но в любом случае, это всё-таки деньги налогоплательщиков, хотя и идущие до получате​ля разным путем. Второй - это частный капитал, т.е. средства из негосудар​ственных источников, помещаемые за рубеж или принимае​мые из-за рубежа частными лицами (юридическими или физическими). Сюда относятся инвестиции, торговые кредиты, межбанковское кредитование; они не связаны напрямую с гос​бюджетом, но правительство держит их перемещения в поле зрения и может в пределах своих полномочий их контролиро​вать и регулировать. В практике бывают весьма тонкие методы превращения государственных средств в частные инвестиции, но это уже особый вопрос.

2. По характеру использования международные капита​ловложения могут быть предпринимательскими и ссуд​ными. Первые прямо или косвенно вкладываются в производство и связаны с получением того или иного объема прав на получение прибыли в форме дивиденда. Чаще всего здесь выступает частный капитал. Вторые означают предостав​ление средств взаймы ради получения процента. Здесь активно выступает капитал из государственных источников, но из част​ных источников операции также весьма значительны.


	10. Платежный баланс и основные методы его регулирования

Платежный баланс страны и его составляющие

Все страны являются участницами современного мирового хозяйства. Активность этого участия, степень интеграции отдельных стран в мировое хозяйство различны. Внешнеэкономические связи в своем развитии проходят определенные этапы, смена которых характеризует усиление целостности мирового хозяйства, усложнение содержания международных экономических отношений: от торговли и услуг - к вывозу капитала и последующему созданию международного производства, далее -

к формированию единого мирового рынка валют, кредитов, ценных бумаг. Помимо экономических существуютполитические, военные, культурные и другие отношения

между странами, которые порождают денежные платежи и поступления. Платежный баланс - балансовый счет международных операций - это стоимостное выражение всего комплекса внешнеэкономических связей страны в форме соотношения поступлений и платежей. Балансовый счет международных операций представляет собой  количественное и качественное стоимостное выражение масштабов, структуры и характера внешнеэкономических операций страны, ее участия в мировом хозяйстве. На практике принято пользоваться термином ≪платежный баланс≫, а показатели валютных потоков по всем операциям обозначать как платежи и поступления.

Структура платежного баланса. Платежный баланс имеет следующие разделы: торговый баланс, т. е. соотношение между вывозом и ввозом товаров; баланс услуг

и некоммерческих платежей (баланс невидимых операций).


	14. Таможенные союзы и зоны свободной торговли.
ЭКОНОМИЧЕСКАЯ ИНТЕГРАЦИЯ (integration, от лат. integratio – восстановление) – взаимодействие и взаимоприспособление национальных хозяйств разных стран, ведущая к их постепенному экономическому слиянию. 

На межгосударственном уровне интеграция происходит путем формирования региональных экономических объединений государств и согласования их внутренней и внешней экономической политики. Взаимодействие и взаимоприспособление национальных хозяйств проявляется, прежде всего, в постепенном создании «общего рынка» – в либерализации условий товарообмена и перемещения производственных ресурсов (капитала, труда, информации) между странами.

Сначала создается зона свободной торговли – снижаются внутренние таможенные пошлины в торговле между странами-участницами. Страны добровольно отказываются от защиты своих национальных рынков в отношениях со своими партнерами рамках данного объединения, но в отношениях с третьими странами они выступают не коллективно, а индивидуально. Сохраняя свой экономический суверенитет, каждый участник зоны свободной торговли устанавливает собственные внешние тарифы в торговле со странами, не участвующими в данном интеграционном объединении. Большинство существующих экономических интеграционных союзов находятся именно на этом начальном этапе. 

После завершения создания зоны свободной торговли участники интеграционного блока переходят к таможенному союзу. Теперь уже унифицируются внешние тарифы, проводится единая внешнеторговая политика – участники союза совместно устанавливают единый тарифный барьер против третьих стран.



	15. Основные виды таможенных режимов.

Основные виды таможенных режимов.
Таможенный тариф любой страны состоит из конкретных ставок таможенных пошлин, которые используются в целях налогообложения ввозимых и вывозимых товаров. Таможенная пошлина – это обязательный взнос взимаемый таможенными органами при импорте или экспорте товара и являющийся условием импорта или экспорта.
Функции таможенных пошлин: Фискальная, она относится к импортным и экспортным пошлинам и является одной из основных статей доходов государства.
Протекционистская (защитная) относятся к импортным пошлинам поскольку с их помощью государство ограждает местных производителей от нежелательной иностранной конкуренции.
Балансировочная, она относится к экспортным пошлинам, которые устанавливаются с целью предотвращения нежелательного экспорта.
Классификация таможенных пошлин:
По способу взимания:1. Адвалорные, начисляются в процентах к таможенной стоимости облагаемых товаров 2. Специфические, начисляются в установленном размере за единицу облагаемого товара3. Комбинированные, они сочетают оба вида таможенного обложения.
По объекту обложения пошлина может выглядеть следующим образом: - импортные пошлины - экспортные пошлины - транзистные пошлины.
По характеру пошлины бывают следующими:1. Сезонные пошлины, они применяются для оперативного регулирования международной торговли продукции сезонного характера 2. Антидемпинговые пошлины, они применяются в случае ввоза на территорию страны товаров по цене более низкой, чем их цена в экспортирующей стране 3. Компенсационные пошлины, они накладываются на импорт на те товары, при производстве которых наносится ущерб национальным производителем 
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Первое поколение современных международных корпораций представляли так называемые колониально-сырьевые транснациональные корпорации. В ходе первой мировой войны и послевоенный период набрали силу ТНК, специализирующиеся на производстве вооружений. На этом этапе развития ТНК не оказывали столь существенного влияния на мировую экономику. С момента появления международные корпорации постепенно вырабатывали стратегическую линию своего поведения. К основным ее признакам можно отнести: 1) обеспечение своего производства иностранным сырьем; 2) закрепление на зарубежных рынках через сеть своих филиалов;3) размещение производства в тех странах, где издержки производства ниже, чем в стране базирования; 4) ориентация на дифференцированную производственно-торгово-финансовую деятельность. 

Интеграция – новое явление в истории мирового хозяйства, это осознанное, четко направленное заимоприспособление, взаимосвязь  с потенциалом саморазвития. Происходит трансформация национальной компании в международную через ряд этапов. На первом этапе она только начинает разворачивать зарубежную экономическую деятельность, как правило, в форме экспорта. На этом этапе компания юридически привязана к одному государству. На втором этапе зарубежная хозяйственная деятельность приобретает относительную самостоятельность. Деятельность компании за рубежом вступает в сложную систему взаимозависимостей со всеми другими сторонами деятельности компании, побуждает проводить качественные изменения в деятельности компании в целом. Центр международной деятельности перемещается с экспорта на зарубежное производство. Происходит отделение зарубежной деятельности от деятельности на внутреннем рынке. Это находит отражение в организационной структуре компании. Компания приобретает черты международной. На третьем этапе растет роль зарубежной деятельности компании. Внутренний рынок теряет приоритет и становится в один ряд со многими внешними рынками. Именно на этом этапе компания становится действительно международной со всеми вышеперечисленными признаками. 


	17. Современные транснациональные корпорации (ТНК) и транснациональные банки (ТНБ) в мировом хозяйстве.
Транснациональные корпорации – ТНК – компания включающая хоз. единицы в 2-х или более станах, независимо от юр. формы и поля деятельности, оперирующие в рамках системы принятия решений, позволяющих проводить общую политику, в которой отдельные единицы связаны посредством собственности или каким либо другим образом (финансово, технологически). В рамках ТНК одни элементы влияют на другие, происходит распределение знаний, ресурсов и ответственности. 

ТНК в зависимости от изменения хоз. обстановки, социально-политического климата в странах или регионах маневрирую производственными и фин. ресурсами в масштабах всего мирового хозяйства, перебрасывают массы капитала. Более 25% мировой торговли представляют собой внутрифирменные поставки ТНК, осуществляемые по трансфертным (внутрифирменным) ценам. ТНК стремиться установить цены на таком уровне, который обеспечивал получение сверхприбыли и в тоже время не создавал сильных стимулов для проникновения на рынок, где не существует высоких технологических и организационных барьеров, новых опасных конкурентов.

Транснациональные объединения существуют не только в промышленности, но и в банковском деле. Своеобразным аналогом промышленной ТНК стали гигантские финансовые империи - Транснациональны банки (ТНБ). Они представляют собой разновидность ТНК, действующих в банковской сфере. ТНБ распространили свои филиалы по всему миру, проводят невиданные ранее по масштабам операции сверх национальных границ, ставят под свой контроль валютный и финансовые связи между государствами и экономические процессы внутри отдельных стран. Процесс концентрации банковской мощи превратил транснациональные банки в универсальные банковские комплексы. Внутри них постепенно стираются грани между коммерческими, инвестиционными банками, страховыми и другими учреждениями финансовой сферы. 



	18  Межгосударственное и международное регулирование, сущность и формы международной экономической интеграции.
Понятие "международная экономическая интеграция" можно определить как объективный, осознанный и направлен​ный процесс на сближения, взаимоприспособления и сращивания национальных хозяйственных систем, обладающий потенциа​лом саморегулирования и саморазвития, и в основе которого лежит экономический интерес самостоятельных хозяйствую​щих субъектов и международное разделение труда. Процесс международной экономической интеграции обус​ловлен развитием и углублением международного разделения труда. От простого обмена товарами - к устойчивой масштаб​ной международной торговле товарами и услугами - к интерна​циональному перемещению капиталов и созданию новых производств - к тесной производственной и научно-техничес​кой кооперации - к совместному ведению производства и уп​равлению 

В результате - национальные экономики "проникают" друг в друга Основной целью интеграции, является наращивание объема товаров и услуг вследствие обеспечения эффективности хозяйственной деятель​ности в международных масштабах.

Сегодня интеграционные объединения носят региональный характер и различаются по глубине происходящих процессов. Существуют четыре основных  формы интеграционных объеди​нений:

 1  зона свободной торговли:  страны-участницы отменя​ют таможенные барьеры в торговле между собой; отмена квот, часто на особом месте оказывается сельскохозяйственная продукция, по отношению к которой, как правило, интегрирующие государства проводят политику с  долей протекционизма в защиту национальных фермеров.  

 2 таможенный союз характеризуется свободным пере​мещением товаров и услуг внутри группировки, единый таможенный тариф по отношению к третьим странам;  


	19 …1 Европейский союз /ЕС/ Наибольшей зрелости интеграция достигла в европейском регионе Исходной точкой того, что сегодня называется Европейским Союзом, следует считать па​рижское заявление министра иностранных дел Франции Р. Шумана от 9 мая 1950 г., предложившего поставить все про​изводство угля и стали Франции и ФРГ под общее верховное руководство. В результате в апреле 1951 г. был подписан Па​рижский договор об учреждении Европейского объединения угля и стали (ЕОУС), Сегодня в состав ЕС входят 15 государств-членов с общей численностью населения 370 млн. человек. Главными органами ЕС являются следующие. Совет Министров - главный орган ЕС. В состав  входят представители стран-членов, как правило, на уровне министров., он наделен законодательной властью. Европейская Комиссия (ЕК)-исполнительный орган Европейского Союза, состоит из 20 членов, назначае​мых сроком на 5 лет национальными правительствами, но независимыми от них. Европейский Парламент, избирается с 1979 г. все​общим прямым голосованием во всех странах-членах  1 ноября 1993 г. получил новые полномочия - право принятия решений совместно с Советом Министров. Суд, обеспечивает соблюдение законности в интерпре​тации и выполнении соглашений. Европейский инвестиционный банк (ЕЙБ), , на базе капитала, предоставленного стра​нами-членами. наделен функциями коммерческого банка, функционирует на международных финансовых рынках, предоставляет кредиты государственным струк​турам стран-членов. Европейский социальный фонд, обеспечивает адаптацию рабочей силы к новым условиям Общего рынка. Европейский фонд ориентации и гарантирования сельского хозяйства (ФЕОГА), создан с целью финанси​рования рыночных интервенций в рамках общей сельско​хозяйственной политики. Европейский фонд регионального развития (ЕФРР), источник капита​ловложений, субсидий, направляемых на создание или со​хранение рабочих мест в экономике отсталых районов. Сельское хозяйство явля​ется показательной областью европейского строительства Европейская валютная система (ЕВС) начала действовать с марта 1979 г. 

Главным элементом ЕВС является международная рас​четная денежная единица - "ЕВРО".

	20 Современные НТР и ее Воздействия на структурные изменения в мировом хозяйстве.
НТР - научно-техническая революция. Это ускоренный научно-технический прогресс, достигаемый в результате соединения НТП с развитием производства .
1/ главная и определяющая черта НТР состоит в исключительно быстром развитии науки, превращении ее в непос​редственную производительную силу, в создании
единого
научно-производственного комплекса, в котором наука играет первую, главную роль.

2/Вторая черта НТР — качественные из​менения в технической базе производства. В первую очередь это является следстви​ем развития автоматизации производства и широкого применения электронной, вы​числительной техники в сфере производ​ства . Управления предприятием, что при​вело к созданию самоуправляющихся производственных процессов, самонаст​раивающихся участков производства, ко​торые способны вести автоматический поиск наиболее выгодного режима рабо​ты, учитывая постоянно меняющиеся усло​вия Не следует забывать и про появление новых источников энергии, изменения в структу​ре топливно-энергетического баланса. Особое значение здесь имеет воз​растающая роль ядерной энергии, повы​шение доли газа и нефти в топливном ба​лансе. Эти и подобные явления происходят наряду с процессом преобразования и другого фактора производства — рабочей силы. Постоянно возрастает уровень ква​лификации и производительности труда рабочих, труд становится эффективнее и сложнее.

3/Третьей чертой современного научно-технического потенциала мировой эконо​мики является тесная связь массового про​изводства
с рынками
сбыта, предполагающая изучение конкретных рынков, удовлетворение спроса с максимальным учетом ин​дивидуальных потребностей
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Третьей ступенью развития интеграционных объединений является общий рынок. Теперь к минимизации внутренних пошлин добавляется устранение ограничений на перемещение из страны в страну различных факторов производства – инвестиций (капиталов), работников, информации (патентов и ноу-хау). Это усиливает экономическую взаимозависимость стран – членов интеграционного объединения. Свобода передвижения ресурсов требует высокого организационного уровня межгосударственной координации. Общий рынок создан в ЕС; НАФТА приближается к нему. 

Но и общий рынок не является завершающим этапом интеграционного развития. Чтобы завершить экономическое объединение, надо еще выровнять уровни налогов, унифицировать хозяйственное законодательство, технические и санитарные стандарты, скоординировать национальные кредитно-финансовые структуры и системы социальной защиты. Выполнение этих мероприятий ведет, наконец, к созданию подлинно единого внутрирегионального рынка экономически объединившихся стран. Данную ступень интеграции принято называть экономическим союзом. До этого уровня экономической интеграции дошел пока только ЕС.
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Торговый баланс. Исторически внешняя торговля выступает исходной формой международных экономических отношений, связывающей национальные хозяйства в мировое хозяйство. Благодаря внешней торговле складывается международное разделение труда, которое углубляется и совершенствуется с развитием внешней торговли и других международных экономических операций.

Баланс услуг включает платежи и поступления по транспортным перевозкам, страхованию, электронной, телекосмической, телеграфной, телефонной, почтовой и другим видам связи, международному туризму, обмену научно-техническим и производственным опытом, экспертным услугам, содержанию дипломатических, торговых и иных представительств за границей, передаче информации, культурным и научным обменам, различным комиссионным сборам, рекламе, ярмаркам и т. д. Услуги представляют собой динамично развивающийся сектор мировых экономических связей; его роль и влияние на объем и структуру платежей и поступлений постоянно возрастают.

Баланс движения капиталов и кредитов выражает соотношение вывоза и ввоза государственных и частных капиталов, предоставленных и полученных международных кредитов. По экономическому содержанию эти операции делятся на две категории: международное движение предпринимательского и ссудного капитала.
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3. По срокам международные капиталовложения делятся на среднесрочные и долгосрочные, а также  краткосроч​ные 

4. По целям международные капиталовложения делятся на прямые инвестиции и портфельные инвестиции. Пер​вые являются вложением капитала во имя получения долго​срочного интереса и обеспечивают его с помощью права соб​ственности или решающих прав в управлении. В основном прямые иностранные инвестиции являются частным предпри​нимательским капиталом. Вторые не дают права контроля за объектом вложения, а всего лишь долгосрочное право на доход, причем даже преиму​щественное в смысле очередности в получении такого дохода. Это находит свое выражение в различных типах акций (обыч​ных и привилегированных).
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Транснациональные банки мобилизуют огромные денежные средства в разных валютах, предоставляют кредиты на любой срок, осуществляют на международном уровне операции с ценными бумагами, применяют самые разнообразные формы финансирования производства и внешней торговли, развивают невиданные ранее по масштабам доверительные операции. 

ТНК и ТНБ превратились в основной структурообразующий фактор мирового хозяйства. ТНК оказывает существенно воздействие на цены на мировом рынке – господство ТНК приводит к появлению монопольных цен, активно действует в свободных экономических зонах.

Глобальные транснациональные корпорации все более рельефно обнаруживают тенденцию к образованию крупных групп, объединяющих промышленные, торговые и финансовые компании. 

Причинами этих действий, которые осуществляются как добровольно, так и силовым путем, является обострение конкурентной борьбы на мировых рынках, стремление укрепить позиции компании путем диверсификации производства.
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Организационная оболочка международной корпорации, с ее национальным или межнациональным ядром и большим количеством дочерних и иных организаций, явилась наиболее подходящей формой для современного международного разделения труда, бурного развития научно-технического прогресса. 

Обобществляя труд и капитал в мировом масштабе, ведущие международные корпорации создают международное производство, оптимизируя издержки производства, повышая конкурентоспособность. В результате они выходят на свой новый уровень глобальных корпораций. 

Глобальные корпорации представляют крупные и крупнейшие финансово-производственные, научно-технологические, торгово-сервисные объединения. Глобальные корпорации концентрируют всю мощь современного мирового финансового капитала. Значительная доля международного производства, в том числе основная часть наукоемкого, контролируется глобальными корпорациями. 
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По происхождению пошлины делятся на:1. Автономные – это пошлины, вводимые на основании односторонних решений органов государственной власти страны 2. Конвенционные (договорные) – это пошлины, устанавливаемые на базе двухстороннего или многостороннего соглашения. Например, генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ) 3. Преференциальные – это пошлины, имеющие более низкие ставки по сравнению с обычно действующим таможенным тарифам и которые накладываются на основании многосторонних соглашений.
По типам ставок пошлины делятся на: 1. Постоянные – это таможенный тариф ставки, которого единовременно установлены органами государственной власти и не могут меняться им при каких условиях 2. Переменные – это пошлины таможенный тариф, которых может меняться органами власти страны. 

По способу вычисления пошлины делятся на: 1. Номинальные, т.е. ставки указаны в таможенном тарифе 2. Эффективные – это реальный уровень таможенных пошлин на конечные товары, вычисленные с учетом уровня пошлин. 
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4/Четвертая черта современного научно-технического потенциала заключается в принципиально новом подходе к управлению производством. Общеприз​нанным является тот факт, что роль орга​низационных  факторов,   менеджмента   в повышении производительности труда и снижении   себестоимости   продукции   от​нюдь не меньшая, чем роль новой техники и   технологии    производства.    Теперь    к прежней цепи можно прибавить еще одно звено — управление

5/Пятой основной чертой являются изме​нения в самом механизме производства, прежде всего в направлении интенсифи​кации хозяйственных процессов, ускорении об​новления производственного аппарата на новой технической основе при замедле​нии роста его стоимостной величины и т.п. Научно-технический потенциал и его следствие (научно-технический прогресс) опираются на адекватный им экономичес​кий механизм. Его главный элемент — кон​куренция. Сегодня в мировой экономике, прежде всего в развитых странах, уровень конкуренции таков, что на рынок практически не допускается недостаточно каче​ственная или несовершенная продукция. Собствен​ность на применяемые в производстве новые знания проявляется в виде запатен​тованных открытий и изобретений, ноу-хау.

	19-2 2 Североамериканская ассоциация свободной торговли   (НАФТА) Соглашение между США, Канадой и Мексикой о Североамери​канской ассоциации свободной торговли, вступившее в силу 1 января 1994 г. В рамках НАФТА происходит постепенная ликвидация тарифных барьеров, снимаются большинство других ограниче​ний для экспорта и импорта (кроме определенной номенклату​ры товаров - сельхозпродукция, текстиль и некоторые другие). Большие на​дежды связываются с процессом перенесения на мексиканс​кую территорию трудоемких, материалоемких и других дорогостоящих производств, Канада рассчитывает с помощью НАФТА расширить рынки сбыта, сократить издержки и повысить прибыль новых высокотехнологичных отраслей. Доста​точно сказать, что доля США во внешнеторговом обороте Кана​ды составляет примерно 70% и, наоборот, доля Канады - 20%. Это очень высокий показатель, Мексика связывает с НАФТА большие надежды, рассчи​тывает резко ускорить темпы своего развития, внедрения ре​форм и самый большой выигрыш Мексика получает в виде стремительного роста поступлений иностранного капитала, из США.        3 МЕРКОСУР Южноамериканский рынок в составе Аргентины, Бразилии, Парагвая и Уругвая. Договор о создании МЕРКОСУР заключен в 1991  Предусматривалась отмена в перспективе всех пошлин и тарифных ограничений во взаимной торговле, установление единого таможенного тарифа в отношении третьих стран, свободное движение капитала и рабочей силы. Интеграционные процессы в МЕРКОСУР развиваются не без трудностей и противоречий – не удалось согласовать установленные сроки единые внешние тарифы на импорт. Аргентина и Бразилия на долю которых приходится 90% общего ВВП, уделяют особое внимание защите от иностранных конкурентов. Перспективы оцениваются как благоприятные.

4 АСЕАНСоздана в 1967 после подписания Банкогкокской декларации в составе Индонезии, Малазии, Сингапура, Таиланда и  Филлипин , в настоящее время членами еще явл- ся Лаос, Вьетнам

Высшим органом АСЕАН является конвенция глав государств и правительств, собираются раз в 3 года. А центральным руководящим органом ежегодно.  В целом планируется создание свободной зоны торговли, в области политики предполагается создание безопасности, финансы, туризм.
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3 общий рынок, когда ликвидируются барьеры между странами не только во взаимной торговле,   устранение пограничных и таможенных постов, знаменуется подписанием договора  4-х свобод – для товаров, услуг, капиталов и людей

4 экономический и валютно-экономический союз предполагает, что ко всем пере​численным интеграционным мероприятиям добавляется целый новый блок, как-то: проведение единой экономичес​кой политики, единая внешняя политика и общая система безопасности , создание системы регулирования социаль​но-политических процессов, общая валюта; единая внешняя политика и общая система безопасности , - до​полнение экономического союза, введением единой валю​ты, созданием единого эмиссионного центра - банка.

На сегодня в мире насчитывается около 20 международ​ных экономических объединений интеграционного типа, охва​тывающих основные регионы и континенты земного шара. Некоторые из таких образований включают десятки стран (Аф​риканское экономическое сообщество - более 30; АТЭС, с при​емом в ноябре 1997 г. Вьетнама, Перу и России - более 20; ЕС- 15 и т.д.).

В мирохозяйственных связях возможны новые проблемы и задачи - налаживание эффективного и масштабного межре​гионального взаимодействия.



	21. Международная торговля в системе международных экономических отношений

 Международная торговля одна из наиболее развитых и традиционных форм меж. Экон. Отношений. Она зародилась в древности. особенно меж-я торговля начала осуществляться с формированием первых национальных гос-в в 4-3 тысячилетиях до н.э. Становление рыночных отношений дало мощный импульс развитию межд. торговли. Существенное воздействие на развитие межд-ой торговли оказывает деятельность ТНК, которые формируют свои собственные внутренние рынки, определяют в их рамках конъюнктуру рынка, масштабы и направления товарных потоков, цены на товары и общую стратегию развития таких рынков. Являясь наиболее традиционной формой межд-ых экономических отношений, межд-ая торговля товарами и услугами продолжает занимать центральное место в общей системе межд-ых экономич. отношений. Эффективность или неэф-ть внешней торговли, открытость или наоборот закрытость национальных экон-их систем  оказывают весьма противоречивое воздействие на хозяйствующих субьектов. Например: либерализация внешнеэкон-их связей  и рост открытости национальной экономики приводят к тому, что в страну в значит-ых количествах приводят дешевые конкурентные импортные товары, однако это может привести к закрытию отечественных предприятий. Межд-я торговля товарами складывается из 2 противоположно направленных потоков-экспорта и импорта товаров. Экспорт-вывоз за границу товаров для их реализацию на внешнем рынке. Импорт- ввоз товаров для их реализации на внутреннем рынке. Реэкспорт- вывоз ранее ввезенных товаров, не подвергшихся в данной стране переработке. Реимпорт обратный ввоз из-за границы в страну отечественных товаров. При  оценке масштабов межд-ой тор-ли разл понятия номинального и реального обьема межд-ой торговли. Номин-й обьем представляет собой стоимость  межд-й торговли, выраженную в $. Реальный обьем- это ее номинальный обьем, пересчитанный в постоянные цены. Номинальный объем межд-й торговли в целом имеет общую тенденцию к росту. Она отражает прежде всего тенденцию роста физического объема межд-ой торговли.
	22… Фактически как система постоянно действующих взаимосвязей меж. торговля товарами сформировалась в последнюю очередь в 19-ом веке. Этапы последующего развития меж. торговле : - примерно 40 лет до начала первой мировой войны, когда межд. торговля развивалась весьма динамично; - период между первой и второй мировыми войнами, когда в результате экономического кризиса объемы меж. торговли практически не увеличились; - период после второй мировой войны(резкий рост меж. торговли). За первые 40 лет после 2-ой мировой войны экспорт товаров вырос более чем в 37 раз. Однако, надо учитывать, что изначально база для этого роста была весьма низкой в 1945 году. «Золотым веком» межд торговли был период 50-70 г. , когда ее средний годовой рост сост 7%. В 2001 году мировой экспорт товаров сократился, по данным ВТО, на 4% однако в 2002году он уже снова возрос на 4% в 2003 году мировой экспорт вырос на 16 % - до 7274 млрд дол . Таким образом, динамика роста суммированного мирового экспорта сначала 90-х годов 20-ого века выглядел след образом: 1990-2000 г. средне годовой показатель роста мирового экспорта 6% , в 2001 г. спад на 4% , в 2002 г. рост на 4%, в 2003 г. рост на 16%.  Одновременно с ростом масштабов межд торговли меняется и ее структура географические сдвиги и сдвиги в товарной структуре. Изменение в географической структуре отражают неравномерность экономич-ого развития стран. Основные тенденции – сохранение за развитыми странами с рыночной экономикой определенной долей межд торговли товарами. Лидером остаются США, на 2-ом месте Германия, на 3-ем Япония. На группу стран ОЭСР в последние десятилетия 20-ого века приходилось около мирового экспорта товаров – концентрация основных потоков межд торг внутри группы самых развитых стран с рыночной экономикой для этих же стран характерно постоянное расширение числа внешне торговых партнеров, т.е. географическая диверсификация; - повышение доли развивающихся стран, особенно их торговле с развитыми странами с рыночной экономикой , заметное место (около 7%) занимает взаимная торговля развивающихся стран; - заметны более слабые позиции в межд торговле занимают страны с переходно экономикой на торговлю которых с развитыми странами с рыночной экономикой приходилось примерно 3,5% межд торговли. Межд торговли внутри группы стран с переходной экономикой в последние десятилетие произошло существенное снижение.
	23. Сущность  международной торговой  политики,  роль ГАТТ/ВТО в регулировании международной торговли
Первая модель, которая ориентирована на развитие международной торговли и политики – это  классическая модель, которая пользуется и строится  на таких показателях как спрос и предложение. Модель сравнительных преимуществ строится на росте издержек производства. Предельный уровень трансформации- это количество единиц товара 2, производством которого надо пожертвовать, чтобы получить дополнительную единицу товара 1. В развитии международной торговой политики и регулировании международной торговли помогают такие организации как ГАТТ и ВТО. Они рассматривают глобальные таможенные проблемы стран, помогают совершать сделки между странами и регулируют международную торговлю.


	38… В РФ до 90х годов сущ.гос. монополия на внешн.эк.деят-ть. В к.80х нач-ся либерализация, т. е. предоставляется право предприятиям выхода на внешн. рынки, а также заключение  контрактово совместной деятельности. Главным правовым актом явл. «з-н РФ о гос регулировании внешн.торг.деят-ти»(95г.) Он предусматривает правила  обеспечения развития внеш.торговли РФ и её эк. безопасности. З-н о «валютном регулир. и контроле»(92г.).Этотт з-н определяет порядок расчётов м/резидентами и нерезидентами. Резиденты делают расчёты в руб, для нерезидентов порядок использования росс. валюты устанавл. ЦБ. Разрешается покупка резидентами валюты на внутр. валютных рынках, а также открывать счета в ин.валюте.В 2003 приняты поправки. Отказ от разрешительного принципа вывоза капитала. ЦБ имеет право вводить ограничения для резидентов по валютн. операциям и предусм. ведение спец.счетов для контроля.З-н «о тамож. тарифе»(93г.) Устанавливает порядок применения тамож. тарифов в соответствии с м/нар. правилами. В з-не опред-ся виды ставок тарифа, база для таможенного обложения(тамож.стоимость), льготы или тарифные преференции. Допускается применение антидемпинговых  пошлин(применяется в случае  ввоза на территорию страны товаров по цене ниже , чем их норм.цена в экспортирующей стране и при условии, что ввоз этих товаров наносит опред.ущерб нац. призвод-лям) , компенсационных пошлин(если при производстве экспортируемых товаров стране-экспортёре используются запрещённые формы субсидирования производства), беспошлинный ввоз в отд. случаях. На один и тот же товар может действовать различная ставка в зав-ти от страны, с кот.ведётся торговля.З-н «об инстр. инвестициях»(99г.) Опред. виды инвестиций, объекты, правовой  режим для иностр. инвесторов при размещении капитала и при вывозе прибыли д.б. не менее благоприятным, чем для росс. инвесторов за рубежом. Даются гарантии от национализации, в том случае, если имеет   место национализация в обществ.интересах. Иностр. инвестор получает адекватную компенсацию. З-н разрешает покупать ценные бумаги, в т.ч. гос.; предоставл. право на аренду земли и имущества. Иностранцам предост. паво на разработку и освоение возобновляемых прир. ресурсов на основе компенсац. договоров.


	25. Инструменты внешнеторговой политики  государства. Тарифное и нетарифное   регулирование   внешней   торговли

Внешнеторговая политика это деятельность государства, направленная на развитие и регулирование торговых отношений с другими странами мира. Внешнеторговая политика государства складывается из ее стратегии и совокупности конкретных методов и средств ее реализации. Стратегия внешнеторговой политики состоит прежде всего в определении ее целей и решении главных для развития и регулирования внеш. торговых вопросов. Главная задача внешнеторговой политики любого гос-ва состоит в обеспечении благоприятных условий для эфф-ой деятельности отечественного бизнеса в сфере внешней торговли. Внешне торг. политика является составной частью внешней политики гос-ва. Поэтому неслучайно некоторые страны мира особенно ведущие развитые страны с рыночной экономикой, нередко используют широкий арсенал политч-их средств воздействия на страны, выступающие в кач. реальных или потенциальных конкурентов на международной экономической арене. Разновидности внеш-ой политики: протекционизм; - либерализация. Протекционизм выступает как внешнеторг-я политика гос-ва, направленная на защиту внутреннего рынка от иностранной конкуренции, а нередко и на развертывание и поддержку деятельности  отечеств-го бизнеса на внешних рынках. Либерализация, напротив, предполагает снятие всевозможных барьеров, препятствующих развитию внеш-ей торговли. Нетарифные методы государственного регулирования внешнеторг-й деятельности представляет собой совокупность экономических, административных и технических мер, оказывающее воздействие на внешнюю торговлю. Экономические меры:- контроль таможенной стоимости; - валютный контроль; -финансовые меры; -защитные меры (антидемпиногвые, конпенсационные и спец пошлины); -дополнительные таможенные обложения. Административные меры: - запреты (эмбарго); лицензирование; -квотирование; -экспортный контроль. Паратарифные методы представляют собой виды платежей, которые взимаются с иностр-х товаров при их ввозе на территорию данной страны: -НДС и акцизы; -таможенные сборы; -внутренние налоги; -целевые сборы.


	26-3 В 60—70-е гг. крупным субъектом мировой торговли был Советский Союз — ни его долю приходилось до 10 % международного товарооборота; в настоящее же время доля стран СНГ — порядка 2 %, и в том числе России — около 1 %.
Крупнейшим региональным субъектом мировой торговли является Западная Европа. Ее доля в мировом экспорте выросла с 30 % в конце 40-х гг. до почти 47 % в начале 90-х; за тем она стабилизировалась на уровне 41—42 %. Вторая поло вина XX в. характеризовалась постоянным ростом взаимном торговли стран Западной Европы и прежде всего — стран «Общего рынка» (ЕЭС, ЕС) вследствие развития и углубление интеграционных процессов. В то же время доля США на рынках западноевропейских стран систематически снижалась - в середине 60-х гг. она составляла более 30 %; к 2000 г. уменьшилась до 23 %. В наибольшей степени данный процесс затронул американо-европейскую торговлю сельскохозяйственной продукцией вследствие протекционистских мер, особенно со стороны стран ЕС.

Торговля США с Японией и развивающимися странами в течение последних десятилетий характеризовалась постоянными тенденциями роста по абсолютным и относительным показателям. В настоящее время на Японию приходится примерно 9 % американского экспорта, на развивающиеся страны — 42—43 %. Торговля же США со странами Восточной Европы и СНГ характеризуется традиционно низкими цифрами — их доля в американском экспорте хотя и выросла с 0,5 % в середине 60-х гг. до 1,1 —1,3 % в настоящее время, но по-прежнему отражает роль этого региона как наименее важного торгового партнера США.

Торговля развивающихся и социалистических стран до начала 90-х гг. постепенно росла, в основном за счет поставок оборудования из социалистических стран, в экспорте которых удельный вес развивающихся стран с 10 % в середине 60-х гг. вырос до почти 18 % на рубеже 80—90-х гг. В течение 90-х гг. товарооборот этих двух групп стран сократился абсолютно и относительно: кризис в странах с переходной экономикой отразился и на их экспортных возможностях; развивающиеся же страны, импортируя оборудование, стали в большей степени ориентироваться на высококонкурентную продукцию развитых и новых индустриальных стран.

	28. (Вариант 2) Под торговлей понимается приобретение хозяйствен​ных благ с целью получения прибыли от их последую​щей продажи. В системе общественного разделения тру​да торговля занимает самостоятельное место. Она яв​ляется неотъемлемым звеном в цепи хозяйственных от​ношений общества, построенных на принципах разделе​ния труда и товарного обмена. Экономическую сущность торговли можно определить, во-первых, как передачу продуктов человеческого труда из одной стадии произ​водства в другую и, во-вторых, как передачу этих продук​тов от производителей к потребителям, без чего невоз​можен процесс расширенного производства. Традицион​ной и наиболее развитой формой международных эконо​мических отношений является внешняя торговля. На до​лю торговли приходится около 80% всего объема между​народных экономических отношений. Для любой страны роль внешней торговли трудно переоценить. В литерату​ре часто дается следующее определение: «Междуна​родная торговля представляет собой процесс купли и продажи, осуществляемый между покупателями, про​давцами и посредниками в разных странах». Меж. торговля включает экспорт и импорт товаров, со​отношение между которыми называют торговым балан​сом. В статистических справочниках ООН приводятся данные об объеме и динамике мировой торговли как сумм стоимости экспорта всех стран мира. Меж. торговля является формой связи между товаропро​изводителями разных стран, возникающей на основе ме​ждународного разделения труда, и выражает их взаим​ную экономическую зависимость. Современные МЭО, которые характеризуются активным развитием мировой торговли, вносят много нового и специфического в процесс развития на​циональных экономик. Структурные сдвиги, происходя​щие в экономике стран под влиянием НТР, специализа​ция и кооперирование промышленного производства усиливают взаимодействие национальных хозяйств. Это способствует активизации международной торговли. Ме​ждународной торговлей называется оплачиваемый со​вокупный товарооборот между всеми странами мира. Однако понятие «международная торговля» употребля​ется и в более узком значении: например, совокупный товарооборот промышленно развитых стран, совокуп​ный товарооборот развивающихся стран, совокупный то​варооборот стран какого-либо континента, региона, на​пример стран Восточной Европы, и т. п.
	30. Классификация  товаров  в  международной  торговле.   

Классификация товаров необходима в целях автоматизированной обработки информации о продукции в различных сферах деятельности, для изучения потребительских свойств и качества товаров, учета и планирования товарооборота, составления каталогов и прейскурантов, совершенствования системы стандартизации, при сертификации продукции и проведении маркетинговых исследований. Классификация товаров в совершенных условиях должна отвечать следующим требованиям: – гарантировать полноту охвата всех видов производимой продукции;– способствовать глубокому исследованию свойств товаров; – содействовать принципам кодирования товаров; – обеспечивать гибкость классификации, которая предполагает включение новых наименований в перечень продукции, не нарушая общей системы классификации. В настоящее время используется несколько классификаций товаров: товароведение, классификации товаров, применяемые в маркетинге и в международной торговле. В системе международной торговли все большее распространение получает другой, классификационный подход, основу которого образуют следующие классы товаров: - единичный товар. Характеризует товары как личного спроса, так и производственного назначения. - товар-группа. Характерен как для товаров личного пользования, так и для товаров производственного назначения – парфюмерные наборы, системы машин, установок, агрегатов, действующие в комплексе.- товар-объект. Необходимость развития системного подхода к производству и реализации продукции требует концентрации огромных материально-вещественных и трудовых ресурсов под единым финансовым, технологическим и административным контролем. - товар-программа. Это преимущественно интеллектуальный товар, создаваемый в области аэрокосмического бизнеса, автоматизированных систем управления, роботехники, интеллектуальных и биоинженерных технологий.

Характерной особенностью, даже законом развития мирового рынка является возрастание потока интеллектуальных, наукоемких товаров. Под наукоемкими товарами понимают продукты интеллектуального труда, созданные на основе использования прогрессивных научно-технических идей и технологий, и обладающие значительными перспективами их применения.
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государственного регулирования. Льготный  режим в ОЗ определяется также отсутствием валютных ограничений, свободным вывозом прибылей, низким уровнем капитала, отсутствием таможенных пошлин и сборов для иностранного инвестора, экстерриториальностью и др.Для стран, организующих ОЗ, выгода состоит  в привлечении дополнительных иностранных инвестиций,  увеличении доходов, создании дополнительных рабочих мест, что, в целом, способствует развитию национальной экономики.

Оффшорный бизнес концентрируется, как правило  в банковском, страховом деле, морском судоходстве, операциях с недвижимостью в трастовой деятельности, во всех видах экспортно-импортных операций в консалтинге.

Деятельность ОЗ специалистами оценивается весьма неоднозначно. Многие сходятся во мнение ,что оффшорные центры зачастую являются местом отмыва «грязных денег» и разного рода банковских афер.

	32. Иностранные     инвестиции,     особенности    их территориального и отраслевого  и распределения.
Активная  деятельность по привлечению иностранных инвестиций в отечественную экономику началась в СССР в годы перестройки - в 1987 году были приняты первые нормативные документы, которые положили начало регулированию прямых иностранных инвестиций в российскую экономику. Важнейшим законодательным актом, и по сей день регулирующим деятельность иностранных инвесторов в России, явился принятый в 1991 году закон “Об иностранных инвестициях в РСФСР”.Требования к политике привлечения иностранных инвестиций: 1.стабильность законодательства, создание четкой правовой базы для иностранных предприниматедей.2. кредитоспособный уровень налогов, тарифов, льгот.3. наличие гибкой финансовой политики по отраслевым, региональным направлениям, обеспечивающей достижение приоритетных целей в развитие народного хозяйства.4. однозначность компетенций государственных органов при решении вопросов иностранных инвестиций5. формирование системы страхования иностранных инвестиций вложенных в России. В политике привлечение иностранных инвестиций существенную роль играет региональный фактор. Трудоизбыточные регионы(Северный Кавказ, Ставропольский край, Ростовская обл. и т.д.)здесь необходимо проводить политику стимулирования иностр. Инвестиций, сочетающую льготные налоги.Многоотраслевые и депрессивные регионы-весь Север, Восточная Сибирь, и т.д. Здесь следует создать благоприятный режим для иностранных инвестиций за счет  частичного освобождения от налогов, используя ускоренную амортизацию и др. стимулов. Высокоразвитые регионы-регионы Центра, Д.Восток. здесь следует создать благоприятный режим для привлечения иностр. капитала в ускоренно развивающиеся секторы экономики и прежде всего в производства продукция которых обладает высоким экспортным потенциалов. 


	33. .. Динамика м/нар. торговли традиционными товарами-продуктами такова, что удельный вес промышленных товаров, машин и оборудования возрастает. Это вызвано тремя основными причинами:  1. Усилением м/нар. разделения труда между развитыми странами, что позволяет:  а) произвести структурную перестройку экономики;  б) увеличить долю наукоемких отраслей;  в) значительно сократить потребление сырья и топлива;  г) увеличить производство новых промышленных товаров, машин и оборудования. 2. Ростом удельного веса развивающихся стран в качестве экспортеров готовых изделий и полуфабрикатов в развитые страны.  3. Модернизацией с/хозяйства и индустриализацией развивающихся стран. Это влечет за собой значительное увеличение производства и потребления сырья, продовольствия, топлива. 

Происходит заметное увеличение поставок не только готовых изделий, но и  их частей. Помимо этого около 10% м/нар. торговли машинами и оборудованием приходит​ся на запасные части для технологического обслуживания ранее проданных изделий. Организация надежного послепродажного об​служивания машин и оборудования является непременным условием для сбыта изделий, завоевания позиций на мировом рынке. Ведущие машиностроительные компании мира имеют за рубежом разветвленные сети по сбыту и обслуживанию своей продукции. 

Машины и оборудование поставляются на внешние рынки как в собранном, так и в разобранном виде. В последнем случае сбор​ка готовых изделий осуществляется непосредственно в стране-импортере. Поставка машинно-технических товаров в разобранном виде позволяет преодолеть многие барьеры (таможен​ное обложение деталей и узлов в большинстве стран явл-ся льготным по сравнению с обложением готовых изделий), а также сэкономить на упаковке, транспортировке, погрузочно-разгрузочных работах и др. (например, одно и то же судно может перевез​ти разобранных автомобилей в несколько раз больше, чем собранных). С середины 50-х гг. широкое развитие получила торговля комплектным оборудованием. На его долю приходи​лось 15-20% общего объема мировой торговли машинами и обору​дованием.
	34. Понятие      и    структура    международного    рынка      услуг,    его специфическиеособенности.
В мировом хозяйстве складывается не только мировой рынок товаров, но и мировой рынок услуг. В настоящее время на мировом рынке от сделок купли-продажи товаров в значительной мере обособилась реализация услуг. Под услугой принято понимать деятельность, которая не воплощается в материальном продукте, а всегда проявляется в некотором полезном эффекте, который получает ее потребитель.
Отличия услуг от товаров в материальной форме в том, что, во-первых, они не осязаемы и невидимы; во-вторых, не поддаются хранению; в-третьих, производство и потребление услуг, как правило, совпадают по времени и месту.

Этим обусловливаются особенности международной торговли услугами по сравнению с международной торговлей товарами. Среди них: 1) экспорт (импорт) услуг часто требует непосредственной встречи продавца и покупателя; 2) в экспорт услуг включается оказание услуг иностранным гражданам, находящимся на таможенной территории страны продавца; 3) ассортимент услуг, предлагаемых на мировых рынках меньше их ассортимента на внутреннем рынке и меньше номенклатуры товаров, вовлеченных в международный товарооборот; 4) имеет специфическую нормативно-правовую базу своего регулирования как на национальном, так и на международном уровнях.

Все торгуемые услуги подразделяются на следующие 11 видов, в рамках которых существуют подвиды: — транспорт (грузовой, пассажирский); —
поездки (деловые, личные); —связь (почтовая, курьерская, телефонная и т.п.); — строительство; — страхование (рисков, личное); — финансовые услуги (между резидентами и нерезидентами, брокерские услуги, обмен валют); — компьютерные и информационные услуги; — роялти и другие лицензионные платежи; — другие бизнес - услуги (посредничество, лизинг, правовые, рекламные); — лицензионные культурные и рекреационные услуги (аудиовизуальные, выставки); — правительственные услуги.



	35...Услуги представляют собой комплекс многообразных видов деятельности и коммерческих занятий, связанных с удовлетворением широкой совокупности потребностей людей.  В широком смысле услуги – это комплекс разнообразных видов деятельности человека, посредством которых он общается с другими людьми. В узком смысле под услугами понимаются мероприятия, которые одна сторона (партнер) может предложить другой стороне. На услуги к настоящему времени приходится уже 2/3 мирового ВВП. Они абсолютно преобладают в экономике США и других развитых стран. Удельный вес услуге ВВП РФ в 2002 г. составлял 52 %. Отличия услуг от товара: 1. неосязаемость и "невидимость" большинства видов услуг; 2. невидимый экспорт и импорт; 3. неотделимость от источника; 4. неразрывность производства и потребления услуг; 5.непостоянство качества; 6. изменчивость; 7. несохраняемость. Классификация МВФ включает следующие виды услуг: 1. транспорт; 2. поездки; 3. связь; 5. строительство; 6. страхование; 7. финансовые услуги; 8. информационные услуги; 9. роялти и лицензионные платежи; 10.бизнес-услуги; 11. личные и культурные услуги; 12. правительственные услуги. В мировой торговле транспорт, уступая туриз​му, занимает значительное место, составляет четверть ми​рового экспорта услуг на протяжении последнего десятиле​тия. Транспортные услуги играют большую роль в обеспе​чении эффективности и конкурентоспособности торговли товарами. Вместе с тем они являются важным самостоя​тельным источником валютных поступлений Транспорт специализируется на перемещении материальных объектов. Его функции вклю​чают соединение производственных ресурсов в процессе воспроизводства, обеспечение их доступа и готовых това​ров на рынок. 
Автотранспорт превосходит другие виды, особенно же​лезнодорожный и внутренневодный, поскольку обеспечива​ет высокоэффективную доставку по принципу «от двери к двери» в условиях модулизации производства, индивидуа​лизации спроса, роста номенклатуры изделий, уменьшение размеров предприятий. Несмотря на обновление подвижно​го состава, доля российских автоперевозчиков на рынке ме​ждународных перевозок, по оценке Минтранса, снизилась с 39 до 32%. Помимо российских компаний на этом рынке активно работают западноевропейские, балтийские и белорус​ские, что связано с ростом импорта, который традиционно обслуживают перевозчики страны-импортера.
Железнодорожный транспорт обеспечивает, как правило, пере​возку насыпных и массовых грузов. Он функционирует в системе 
	36… Транспорт - третья ведущая отрасль материального производства. Все пути сообщения , трансп. предпр-я и трансп. средства образуют мир. трансп. сеть.    1. Три вида сухопутного тр-та : ж/д, размещение мировой ж/д сети отличается большой неравномерностью 1/2 их длины приходится на первую десятку стран: США , Россия ,Канада, Индия , Китай , Австралия , Аргентина ,Франция , ФРГ и Бразилия .    2. Автомобильный: наиб. по протяженности приходится на США, Японию, Россию.    3. Трубопроводный (1-е место применения в США , 2 - в России)    4. Водный транспорт. Морской транспорт важная составная часть мир. трансп. системы, без которой функционирование МХ и МГРТ было бы невозм. в таких странах как Япония, США , Россия .    5. Возд. транспорт - Более современный. Ведущее место - Россия . Возд. державы : США, Япония, Великобритания, Франция, Канада. Транспорт имеет важное значение в жизни людей. Понизилась роль ж/д, автомобильный лидирует, морской перевозит очень мало пассажиров, авиационный наоборот с каждым годом перевозит всё больше пассажиров. Все пути сообщения и транспортные средства в совок-ти образуют мировую трансп. систему. Она сформировалась в XX в. В ней можно выделить трансп. системы экономически развитых и развивающихся стран, а также региональные трансп. системы. Наиб. высокого уровня развития достигла региональная трансп. система Северной Америки. На нее приходится около 30% общей протяженности мировых путей сообщения, а по таким видам транспорта, как автомобильный и трубопроводный, эта доля еще выше. Важнейшим критерием оценки работы транспорта является транспортоемкость производства, выражающая соотношение между перевозками и производством. Что касается путей сообщения, то протяженность железных и шоссейных дорог в 70—90-е гг. в целом стабилизировалась. Более того, в США и странах Зап. Европы в последние годы имеет место сокращение сети железных дорог вследствие конкуренции со стороны автомобильного транспорта. В общем происходит не столько колич-ое, сколько кач-ое изменение трансп. сети мира: растет протяженность электрифицированных железных дорог, автомагистралей с твердым покрытием, сети трубопроводов большого диаметра. 

	37. Привлечение иностранного капитала в освоение природных ресурсов. Соглашения оразделе продукции. Концессии.
Россия заинтересована в иностранных инвестициях как в предпринимательс-кой форме (прямые и портфельные инвестиции), так и в ссудной (кредиты, компенсации, лизинг и др.). Иностранный капитал в РФ по закону «Об иностранных инвестициях» привлекается к освоению природных возобновляемых природных ресурсов. При этом допускается участие в добыче полезных ископаемых на основе специального перечня месторождений. Законодательство РФ допускает раздел продукции, произведенной на предприятиях с участием иностранного капитала, т. е. определяется общий объем поставок на внутренний рынок в соответствии с основным договором о концессии для иностранного инвестора. Из-за потенциальной емкости рынка, дешевой и квалифицированной рабочей силы, богатых природных ресурсов, значительного научно-технического потенциала и слабой конкуренции среди иностранных компаний Россия во многом привлекательна для инвесторов, но политическая нестабильность не позволяет им рисковать крупными суммами капитала. Поэтому существующий объем инвестиций большинство специалистов оценивают как недостаточный. Также особенностью российской действительности являются  резкие диспропорции в величине уставных капиталов создаваемых компаний. В РФ началось создание защиты инвестиций от коммерческих рисков в рамках деят-ти коммер-х банков и страх-х компаний. Важную роль для гарантий иностранным инвесторам играют двусторонние соглашения РФ с рядом стран о поощрении и защите капиталовложе-ний. 

Привлечение иностранного капитала в освоение прир-х ресурсов осуществляется на основе соглашений о разделе продукции. Инвестор, получив исключительное право на разведку и добычу природного ресурса на свой риск и за свой счет, свободно владеет продукцией, выплачивает налог на прибыль и платежи за 


	45 Структура платежного баланса
Платежный баланс — балансовый счет между​народных операций страны в форме соотноше​ния валютных поступлений из-за границы и пла​тежей, произведенных данной страной другим странам.

Балансовый счет международных операций — это стоимостное выражение всего комплекса внешнеэкономических связей страны в форме учета соотношения платежей и поступлений, а также будущих платежей по международным тре​бованиям и обязательствам, составляемое по методике МВФ (Международного валютного фон​да). 1/Различают платежный баланс на определен​ную дату (это ежедневно меняющееся соотно​шение поступлений и платежей) и2/ баланс за определенный период (на основе статистичес​ких показаний о сделках, к примеру за месяц, квартал, год). Баланс — это понятие бухгалтерского учета, а с бухгалтерской точки зрения баланс всегда должен находиться в равновесии, но реальный платежный баланс имеет либо актив​ное сальдо, если поступления превышают пла​тежи, либо пассивное, если платежи превышают поступления. Структура платежного баланса: баланс текущих операций; торговый баланс (экспорт, импорт); 
Соотношения стоимости экспорта и импорта товаров составляют механизм торгового баланса, экономическое значение профицита или дефи​цита баланса.
     баланс услуг и некоммерческих платежей — баланс отражающий «невидимые» операции; Баланс услуг включает платежи и поступления по транспортным перевозкам, связи, страхованию, комиссионным опе​рациям, по международному туризму, деловым поездкам, обмену научно-техническим и произ​водственным опытом и экспертными услугами по передаче информации, по культурному и науч​ному обмену, рекламе, по опыту проведения яр​марок и аукционов. Перечисленные операции услуг, движения доходов от финансо​вых операций называют «невидимыми» операци​ями, имея в виду их нематериальный, нетовар​ный характер.

	46. Порядок образования и организационная структура международных организаций.
Международные организации создаются (учреждаются) государствами. Процесс создания новой международной организации проходит три этапа: принятие учредительного документа; создание материальной структуры организации; созыв главных органов, свидетельствующий о начале функционирования организации.

Согласованное волеизъявление государств на создание международной организации может быть зафиксировано двумя способами: в международном договоре; в решении уже существующей международной организации.

Второй этап мероприятий предполагает создание материальной структуры организации. В этих целях наиболее часто используются специальные подготовительные органы. Такова практика создания ООН, ЮНЕСКО, ФАО, ВОЗ, МАГАТЭ и др.
Подготовительные органы учреждаются на основе отдельного международного договора или приложения к уставу создаваемой организации либо на основе резолюции другой международной организации. В этих документах определяются состав органа, его компетенция и функции.
Государства, не являющиеся членами международных организаций, могут посылать своих наблюдателей для участия в работе органов международных организаций, если это установлено правилами организации. В некоторых организациях государствам-нечленам разрешается аккредитовать миссии постоянных наблюдателей. Так, например, при ООН такие миссии имеют Ватикан, Швейцария.

Созыв главных органов и начало их функционирования завершают мероприятия по созданию международной организации.

В понятие органов международной организации входит следующее: это составная часть международной организации, ее структурное звено; орган создается на основании учредительного или иных актов международной организации; он наделен определенной компетенцией, полномочиями и функциями; он обладает внутренней структурой и имеет определенный состав; разработан порядок принятия им решений; в учредительном или иных актах закреплен его правовой статус.
	47.    Международные   экономические    организации   в   системе регулирования мирохозяйственных связей.
По мере того, как усиливалась интернационализация хозяйственной жизни, увеличивалось число проблем связанных с мировой экономикой и международными экономическими отношениями. Проблема мира и демилитаризации, преодоления бедности и отсталости, проблема природных ресурсов и продовольствия, экологическая и демографическая проблемы – все эти глобальные вопросы, а также другие проблемы повседневной международной хозяйственной жизни, не могут быть решены без постоянно действующего механизма. Таким механизмом и призваны быть международные экономические организации.

Все международные экономические организации обычно подразделяются на две категории: межправительственные (межгосу​дарственные), участниками которых являются непосредственно государства, и неправительственные, в состав которых входят объ​единения производителей, компании и фирмы, научные общества и другие организации. Под международными правительственными экономическими ор​ганизациями понимают международные организации, чле​нами которых являются государства и которые учреждены на ос​нове соответствующих договоров для выполнения определенных целей. Эти организации имеют систему постоянно действующих органов и обладают международной правосубъектностью. В то же время некоторые организации в порядке исключения были созданы на основе резолюций Генеральной ассамблеи ООН. Например, программа ООН по окружающей среде (ЮНЕП), Организация Объединен​ных Наций по промышленному развитию (ЮНИДО), Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД.)

В резолюции Экономического и Социального Совета ООН (ЭКОСОС) от 27 февраля 1950 г. содержится следующее опреде​ление международных неправительственных организаций: «Любая международная организация, не учрежденная на основании меж​правительственного соглашения, считается неправительственной организацией». Эти организации в отличие от 
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Услуги делятся на торгуемые и не торгуемые. Услуги могут предоставляться в самостоятельном виде (туризм), а также выступать как дополнение к основным товарным сделкам, например при торговле оборудованием осуществляются услуги инжиниринга, по установке, наладке, передаче знаний. При оказании услуг в мировой экономике возможны различные комбинации в зависимости от мобильности продавца и клиента.

Промышленно развитые страны специализируются на предоставлении деловых услуг, развивающиеся страны – на предоставлении туристических услуг.


	33-2 Комплектным принято считать оборудование промышлен​ного предприятия, представляющее собой единый законченный техноло​гический комплекс. Примерно 50-60% общего притока иностранных заказов на комплектное оборудование приходится в настоящее время на развивающиеся страны. Поставки комплектного оборудо​вания тесно связаны с сооружением объекта, для которого оно предназначено. Большое распространение в последние десятилетия приобрела практика сбыта машин и оборудования через м/нар.торги (тендеры). Торги представляют собой форму торговли, когда по​купатель (заказчик) объявляет конкурс для продавцов (постав​щиков) на товар с заранее определенными хар-ками и после сравнения полученных предложений заключает контракт с тем продавцом (поставщиком), который предложил товар, наиболее отвечающий условиям торга и на наиболее выгодных условиях. Машины и оборудование могут не только продаваться, но и сдаваться в аренду. Лизинговый бизнес, распространившийся с середины 50-х гг. в США, ускоренно развивается на м/нар. арене с 70-х гг.  Признанными мировыми лидерами в производстве и экспорте машин и оборудования являются США, Япония и Германия, на долю ко​торых приходится более 60% производства машин и оборудования и примерно такая же часть экспорта этих видов продукции из промышленно развитых стран. Крупными экспортерами машин и оборудования в этой группе государств являются также Франция, Великобритания, Италия, Канада, Бельгия, Нидерланды, Швеция, Швейцария. Доля машиностроительной продукции в экспорте наиболее велика в Японии, а Швейцария занимает первое место в мире по экспорту машин и оборудования на душу населения. Растет экспорт машинно-технических изделий из развивающихся гос-ств. Син​гапур, Тайвань, Республика Корея входят в первую десятку мировых экспортеров электроники, уступая только таким признан​ным лидерам научно-технического прогресса, как США, Япония, Германия, Великобритания и Франция. Более или менее ощутимые успехи достигнуты экспортерами из развивающихся стран в продвижении на ми​ровой рынок также автомобилей (Республика Корея, Бразилия, Мексика, Малайзия и др.), самолетов (Бразилия, Аргентина), судов (Республика Корея, Бразилия, Тайвань и др.), электро​оборудования, некоторых вооружений и других технически слож​ных видов продукции.
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Отраслевая структура иностранных инвестиций- топливная промышленность-25%, финансы и кредит-10, торговля-15, машиностроение и металлообработка-9, пищевая-7,7, коммерческая деятельность-5,6, строительство-5,2, деревообрабатывающая промышленность-4,8. Доля инвестиций в базовой отрасли не велика. В промышленности интерес проявляется к добывающим отраслям. Медленно развиваются предприятия  с инвестициями в машиностроении, металлообработке, металлургии, химии. Значительные диспропорции иностранных инвестиций в российскую экономику объясняются отсутствием на госуд.уровне дифференциального подхода к политике.
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пользование недрами путем поставки части произведенной продукции на местный рынок. При этом происходит раздел продукции между компанией и страной. В доход  государства поступает арендная плата за контрактную территорию (ренталс).  Предоставление прав на разработку по соглашениям о разделе продукции в соответствии с законодательством РФ осуществля-ется на основе тендора.  Концессия  - форма привлечения иностранного капитала, когда государство или местные органы власти сдают в эксплуатацию на конкретный срок на возмездной основе землю, источники природных ресурсов, предприятия и другие хозяйственные объекты иностранным фирмам или частным лицам. Концессионер вкладывает свои средства в разработку полез-х ископ-х и освоение районов, организацию произ-ва каких-либо изделий, получая за это соответствующую прибыль и уплачивая определенную плату государству. Согласно международному праву государство может прекратить действие концессии по истечение срока договора.  
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В мировом грузообороте лидирует морской транспорт, значительно уменьшилась доля железнодорожного транспорта, быстро растет доля трубопроводного транспорта. Основную часть международных морских грузопотоков составляют массовые наливные и навалочные грузы, млн т: сырая нефть — 1000, нефтепродукты — 300, железная руда — 340, каменный уголь — 370, зерно — 250. Из других грузов морской торговли выделяются генеральные, или тарно-штучные, грузы, т.е. готовая промышленная продукция, полуфабрикаты, продовольствие. Их годовой объем оценивается в 700 млн т. Одной из важнейших тенденций в развитии мирового грузового транспорта является формир-е контейнерной системы. В контейнерах перевозится около 40% генеральных грузов. Складываются трансконтинентальные контейнерные «мосты» — комбинация морского транспорта с маршрутными железнодорожными составами и автопоездами-контейнеровозами (Транссибирский; Япония — Восточное побережье США; Трансамериканский; Западная  Европа — Ближний и Средний Восток). Все более широкое распростр-е получают так называемые интермодальные перевозки, в которых участвуют 2 и более видов транспорта. Для этих перевозок характерно точное соблюд-е сроков и ритмичности доставки грузов. В 90-х гг. началось создание трансп. коридоров, объединяющих на определенных направлениях сразу несколько видов транспорта для перевозок грузов через территорию нескольких стран, В Европе намечено создание девяти транспортных коридоров. По территории России должны быть сформированы два транспортных коридора: Берлин — Варшава — Минск — Москва — Нижний Новгород (с продолжением до Екатеринбурга) и Хельсинки — Санкт-Петербург — Москва — Киев — Одесса. Таким образом, перевозка грузов между разными странами все больше превращается в единый технологический процесс, причем он часто осущ-ся на условиях единого транспортного документа, с постоянным отслеживанием продвижения груза на всем пути от отправителя до получателя.
	35-2 интермодальных перевозок, становясь элементом интегрирован​ной системы грузоперевозок. В отдельных странах (КНР и Россия) его значение остается выше, чем в мире в целом. 
Морской транспорт занимает ведущее место в международных перевозках. При морских перевозках транспортные расходы в два раза ниже, чем на железнодорожном транспорте. В организации морских перевозок примечательно такое явление, как «дешевые», или «удобные», флаги (шиллинг), которые представляют собой разновидность оффшоров, к которым приписываются суда разных стран с предоставлением разных налоговых льгот. Для развития морского транспорта существуют определенные ограничения. К ним относятся оснащенность морских портов, в том числе кон​тейнерными терминалами, в соответствии со стандартами 150, пропускная способность морских каналов и проливов, снижаю​щаяся в связи с интенсивностью грузопотока и повышением грузообъемности (грузовместимости) судов. Многие российские па​роходства являются убыточными. Главная проблема любого пароходства в России устаревшая материальная база — суда, средний возраст которых составляет 22—23 года. Во многих странах действуют ограничения по обслу​живанию судов со сроками эксплуатации старше 20 лет, что снижа​ет конкурентоспособность российского флота. Вместе с тем отме​чаются и позитивные тенденции. Московская холдинговая компа​ния «Новые программы и концепции» приобрела контрольный па​кет акций Северо-Западного пароходства (СЗП), которое пред​ставляет собой объединение холдингового типа. СЗП имеет проч​ные позиции на фрахтовом рынке, обеспечивая перевозки лесных грузов, химических удобрений и металла в российские и европей​ские порты.
Повышаются темпы роста воздушных перевозок. Так, мировой грузооборот удваивается каждые 10 лет, хотя перевозка грузов со​ставляет 1% всего объема работы. Перспективы роста ограничены из-за отсутствия парка грузовых воздушных судов и специфики пе​ревозимых грузов. Проблемы российского воздушного флота вызва​ны введением в соответствии с решением Международной организа​ции гражданской авиации (ИКАО) при настоянии Европейского союза с 1 апреля 2002 г. ограничений полетов самолетов с авиационными двигателями, не отвечающими нормативам шумности и экологичности. В связи с этим необходима замена устаревших двигателей на новые.

	47-2

межгосударствен​ных (межправительственных) организаций не являются субъек​тами международного (публичного) права, однако осуществля​ют свою деятельность в национальной, региональной и между​народной системе отношений межгосударственного или иного ха​рактера и имеют статус юридического лица. Безусловно, их дея​тельность оказывает определенное влияние на политику госу​дарств и международных правительственных экономических ор​ганизаций.

В настоящее время количество международных неправитель​ственных организаций превысило 7000 (около 900 организаций имеют консультативный статус в ООН и ее специализированных учреждениях и прямо или косвенно воздействуют на процесс при​нятия решений, касающихся предмета их деятельности).
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Органы международных организаций можно классифицировать по различным критериям. Исходя из характера членства, можно выделить органы межправительственные, межпарламентские, административные, состоящие из лиц в личном качестве, с участием представителей различных социальных групп (например, представители от профсоюзов и предпринимателей в органах Международной организации труда).

Наиболее важными органами являются межправительственные, в которые государства-члены направляют своих представителей, имеющих соответствующие полномочия и действующих от имени правительств.

Административные органы являются важным структурным звеном во всех без исключения международных организациях. Они состоят из международных должностных лиц, находящихся на службе в международной организации и ответственных только перед ней. Набираются такие лица в соответствии с установленными для государств-членов квотами на контрактной основе.

Довольно существенную роль в деятельности международных организаций играют органы, состоящие из лиц в личном качестве (например, арбитражные и судебные органы, комитеты экспертов).

В ряде случаев органы формируются с учетом двух и более критериев. Например, выборы непостоянных членов Совета Безопасности проводятся с учетом в первую очередь степени участия членов ООН в поддержании международного мира и безопасности и в достижении других целей Организации, а также справедливого географического представительства.

Для характеристики органов международных организаций возможно применение и других критериев, например иерархия органов (главные и вспомогательные), периодичность заседаний (постоянные и сессионные) и др.


	45-2

      баланс движения капиталов и кредитов — баланс, отражающий движение.  Баланс движения капиталов и кредита представляет собой соотношение ввоза и вывоза государственных и частных капиталов. Предпринимательский и ссудный капитал — две формы международных кредитов. Предпринима​тельский капитал включает в себя иностранные инвестиции (приобретение и строительство пред​приятий за границей) и портфельные инвестиции (покупку ценных бумаг заграничных компаний).

Ак​тивный торговый баланс необходим как источ​ник платежей по международным обязатель​ствам и другим статьям платежного баланса. Пассивный торговый баланс считается отрицательной чер​той и обычно расценивается как признак его сла​бости. Платежный баланс имеет прямую и обратную связь с международным положением страны В платежном балансе отражаются:
1) структурные диспропорции экономики, определяющие разные возможности экспорта и потребности импорта то​варов, капиталов и услуг; 
2) изменения в соотношении ры ночного и государственного регулирования экономики;

3) конъюнктурные факторы (степень международной кон​куренции, инфляции, изменения валютного курса и др.);
неравномерность экономического, политического раз​вития стран, международная конкуренция, что влияет на состояние платежного баланса.

	48. Классификация международных экономических организаций 
может иметь различные формы. Так в современных условиях развития мировой экономики целесообразно выделять следующие их виды:

•
Межгосударственные универсальные организации, цель и предмет деятельности которых представляют интерес для всех государств мира. Это прежде всего система Организации Объединенных Наций, включающая Организацию Объединенных Наций (главные органы: Генеральная Ассамблея, Совет Безопасности, Экономический и Социальный Совет, Совет по опеке, Международный суд и Секретариат) и специализированные учреждения ООН, являющиеся самостоятельными международными экономическими организациями. Среди них можно выделить Международный валютный фонд (МВФ), Международный банк реконструкции и развития (МБРР) и его дочерние организации - Международную финансовую корпорацию (МФК) и Международную ассоциацию развития (МАР), а также Всемирную торговую организацию (ВТО) и Конференцию ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД).

•
Межгосударственные организации регионального и межрегионального характера, которые создаются государствами для решения различных вопросов, в том числе экономических и финансовых. Примером организаций первого типа служит Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР). Данные организации также могут создаваться на основе критериев экономического развития входящих в них государств. Типичным примером здесь является Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), объединяющая промышленно развитые страны различных регионов мира (второй тип организаций).

•
Международные экономические организации, функционирующие в отдельных сегментах мирового рынка. В этом случае они чаще всего выступают в форме товарных организаций (соглашений), объединяющих широкий или узкий круг стран. 


	49.  Классификация  международных  организаций  по  регулированию мировых товарных рынков.

В настоящее время в мире насчитывается примерно 300 международных торгово-экономических организаций с широким средним и узким составом участников. Основную роль в форми​ровании мировых торговых потоков играет сравнительно неболь​шой круг торгово-экономических организаций.

К правительственным организациям относятся: 

1. ВТО (1995г. – сменила ГАТТ, которое было преобразовано в соответствии с итогами Уругвайского раунда и включает все принятые под патронажем ГАТТ соглашения и договоренности)  Целью ВТО является либерализация международной торговли и придание ей устойчивой основы, обеспечивая таким образом экономический рост и развитие и повышение благосостояния людей. Это достигается частично на основе выработки и установления правил и соглашений, касающихся торговли между странами – членами и частично путем переговоров, направленных на дальнейшую либерализацию торговли товарами и услугами. Принципы: Торговля без дискриминации (принцип наибольшего благоприятствования). Предсказуемый и расширяющийся доступ к рынкам. Содействие справедливой конкуренции. Защита посредством таможенных пошлин. Поощрение развития и экономических реформ.

2. ОРГАНИЗАЦИЯ СТРАН – ЭКСПОРТЕРОВ НЕФТИ – ОПЕК. Цели: Координация и унификация нефтяной политики государств – членов. Определение наиболее эффективных индивидуальных и коллективных средств защиты их интересов. Изыскание способов и средств обеспечения стабильности цен на мировых рынках нефти с целью недопущения их ненужных и наносящих ущерб колебаний. Постоянное уделение должного внимания интересам стран – производителей нефти и необходимости обеспечения: устойчивых доходов стран – производителей нефти; эффективного, рентабельного и регулярного снабжения стран – потребителей; справедливых доходов от инвестиций в нефтяную промышленность; охраны окружающей среды в интересах нынешних и будущих поколений.


	50. Классификация международных экономических организаций 
может иметь различные формы. Так в современных условиях развития мировой экономики целесообразно выделять следующие их виды:

•
Межгосударственные универсальные организации, цель и предмет деятельности которых представляют интерес для всех государств мира. Это прежде всего система Организации Объединенных Наций, включающая Организацию Объединенных Наций (главные органы: Генеральная Ассамблея, Совет Безопасности, Экономический и Социальный Совет, Совет по опеке, Международный суд и Секретариат) и специализированные учреждения ООН, являющиеся самостоятельными международными экономическими организациями. Среди них можно выделить Международный валютный фонд (МВФ), Международный банк реконструкции и развития (МБРР) и его дочерние организации - Международную финансовую корпорацию (МФК) и Международную ассоциацию развития (МАР), а также Всемирную торговую организацию (ВТО) и Конференцию ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД).

•
Межгосударственные организации регионального и межрегионального характера, которые создаются государствами для решения различных вопросов, в том числе экономических и финансовых. Примером организаций первого типа служит Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР). Данные организации также могут создаваться на основе критериев экономического развития входящих в них государств. Типичным примером здесь является Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), объединяющая промышленно развитые страны различных регионов мира (второй тип организаций).

•
Международные экономические организации, функционирующие в отдельных сегментах мирового рынка. В этом случае они чаще всего выступают в форме товарных организаций (соглашений), объединяющих широкий или узкий круг стран. 



	24. Организационная структура ВТО.

Стратегические решения на высшем уровне в ВТО принимает Министерская конференция, которая собирается как минимум один раз в два года. 

В подчинении Министерской конференции находится Генеральный совет, который отвечает за выполнение текущей работы и собирается несколько раз в год в штаб-квартире в Женеве в составе представителей стран-членов ВТО (обычно послов и глав делегаций стран-участниц).

В ведении Генерального совета находятся два специальных органа – по анализу торговой политики и по разрешению споров. Кроме того, Генеральному совету подотчетны специальные комитеты: по торговле и развитию; по ограничениям, связанным с торговым балансом; по бюджету, финансам и административным вопросам. 

Генеральный совет ВТО действует как орган разрешения споров для урегулирования конфликтов, возникающих в связи с выполнением базовых соглашений. Он обладает исключительными полномочиями создавать третейские группы для рассмотрения конкретных споров, утверждать доклады, которые представляются такими группами а также апелляционным органом, следить за выполнением решений и рекомендаций и санкционировать применение ответных мер в случае невыполнения рекомендаций. 

Генеральный совет частично делегирует свои функции трём советам, находящимся на следующем уровне иерархии ВТО, – Совету по торговле товарами, Совету по торговле услугами и Совету по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности. 

Совет по торговле товарами, в свою очередь, руководит деятельностью специализированных комитетов, осуществляющих контроль за соблюдением принципов ВТО и выполнением соглашений ГАТТ-1994 в сфере торговли товарами. 

Совет по торговле услугами осуществляет контроль за выполнением соглашения ГАТС. В его составе находятся Комитет по торговле финансовыми услугами и Рабочая группа по профессиональным услугам.


	26. Товарная и географическая структура международной торговли во второй половине ХХ века.

Товарно-отраслевая структура международной торговли

Товарно-отраслевая структура международной торговли отражает как объемы и динамику производства отдельных то варов и товарных групп в системе мирового воспроизводственного процесса, так и особенности международного разделения труда и производственной специализации. В течение XX в. в товарно-отраслевой структуре мировой торговли произошли значительные изменения. В начале века преобладала торговля сырьем и продовольствием, а также готовой продукций ей потребительского назначения. До первой мировой войны доля продовольствия составляла примерно четверть, сырья — 35 %; эта структура в основном сохранялась и в период между мировыми войнами. С учетом международной торговли топливом, удельный вес продовольственно-сырьевых товаров составлял две трети мирового товарооборота. К концу XX в. доля этих товаров сократилась до менее чем 20 %, в том числе продовольствия — 7 %, сырья — до 4 %, в то время как доля продукции обрабатывающей промышленности выросла с одной трети до четырех пятых. При этом свыше 40 % мирового экспорта стали составлять машины и оборудование.

Эти общие тенденции структурной эволюции международной торговли испытывали влияние различных экономических и неэкономических факторов, что приводило к периодам временного изменения структурных соотношений. Так, в результате войн и конфликтов на Ближнем Востоке заметно менялась доля топлива в стоимостной структуре мировой торговли: в 1960 г. она находилась на уровне 10 %, в 1982 г. — выросла до 23 %, к 2000 г. снизилась до 7 %.

В структуре торговли продукцией обрабатывающей промышленности в течение века происходило постепенное снижение доли металлов (12—15 % в начале века и менее 7 % к 2000 г.) и текстильных изделий, включая пряжу, ткани и одежду (соответственно, с 10 до 7 %). В то же время выросла доля товаров химической промышленности (с 4 до 10 %) и особенно оборудования — с 10 до более 40 %. При этом в торговле 


	27 Классификация внешнеторговых операций  по основным критериям торговли.

Внешнеторговые операции — это комплекс методов, форм и средств по обмену товарами и услугами между странами, базирующийся на исторически сложившемся международном разделении труда и всеобщей интернационализации внутрихозяйственной жизни.

Внешнеторговые операции классифицируются:

1.  По   направлениям торговли: 

основные операции представляют собой договорные операции по купле-продаже товаров или по обмену товарами (бартер), т.е. эти операции зафиксированы во внешнеторговых договорах;

вспомогательные операции обеспечивают надлежащее выполнение основных операций. Они включают операции по транспортировке и экспедированию грузов, страхованию грузов, финансированию внешнеторговых операций, расчетам между экспортерами и импортерами, гарантированию их взаимных обязательств, а также таможенные и другие операции, в том числе агентские соглашения с посредниками, поставщиками экспортных и заказчиками импортных товаров, с рекламными агентами и организациями, исследующими конъюнктуру рынков (кредитные, расчетно-платежные, рекламные, страховые, таможенные, валютные, транспортные (транзитные, бондовые, погрузочно-разгрузочные, агентирование).

По предмету сделки: товары и продукция;      сырье;    результаты интеллектуальной деятельности, работы и услуги. 

3.  По степени   самостоятельности: прямые обменные (купля-продажа); посреднические (комиссионные, агентские, консигнационные, брокерские). 

Для внешнеторговых операций важное значение имеют обычаи делового оборота.

Экспортные операции

Под экспортной деятельностью понимается коммерческая деятельность, связанная с продажей и вывозом за границу товаров, услуг и капиталов для передачи их в собственность иностранному покупателю.



	1… Международные экономические отношения - система хозяйственных связей между национальными экономиками отдельных стран, соответствующими субъектами хозяйствова​ния. МЭО - особая сфера деятельности, основанная на меж​дународном разделении труда. МЭО находят практическое выражение в обмене между странами, представляющими их предприятиями, фирмами и организациями продукцией (товарами и услугами) междуна​родной торговле, научно-технических, производственных, инве-стиционных, валютно-финансовых и кредитных, информационных интернациональных связях, перемещении между ними трудовых ресурсов. МЭО объективно вытекают из процесса разделения труда, международной специализации производства и науки, интена-ционализации хозяйственной жизни. Становление и развитие МЭО определяются усилением взаимосвязи и взаимозависи​мости экономик отдельных стран. Углубление и развитие меж​дународного разделения труда, а значит МЭО, зависят от естественных (природных, географических, демографических и т. п. ) и приобретенных (производственных, технологических) факторов, а также социальных, национальных, этнических, по​литических и нравственно-правовых условий. Указанные выше практические составные направления и формы МЭО охваты​вают ряд сфер мирохозяйственной деятельности: международная торговля; международная специализация производства и науч​но-технических работ; обмен научно-техническими результатами; информационные, валютно-финансовые и кредитные связи между странами; движение капитала и рабочей силы; деятельность международных экономических органи​заций, хозяйственное сотрудничество в решении глобаль​ных проблем. В принципиаль​ных характеристиках МЭО, являющиеся полем и результатом приложения труда, капитала, природных и других ресурсов представляют собой одну из сфер рыночного хозяйства со свойственными ему ос​новными признаками. Как известно, исходя из принципа сво​боды выбора для продавцов и покупателей, и в этой сфере рыночные отношения предполагают:    множественность их объектов и субъектов; определяющее воздействие спроса и предложения; их взаимосвязь с ценами при необходимой гибкости и подвижности последних; конкуренцию.

Это дополняется свободой предпринимательства. Сам факт 
	2. Сущность и формы международной  экономической интеграции. 

Понятие "международная экономическая интеграция" можно определить как объективный, осознанный и направлен​ный процесс сближения, взаимоприспособления и сращивания национальных хозяйственных систем, обладающий потенциа​лом саморегулирования и саморазвития, и в основе которого лежит экономический интерес самостоятельных хозяйствую​щих субъектов и международное разделение труда. Тем са​мым отрицается понимание интеграции, как только сознательно регулируемого или только стихийного рыночного процесса. Это две неразрывные стороны одного и того же процесса. Основной целью интеграции является наращивание объема товаров и услуг вследствие обеспечения эффективности хозяйственной деятель​ности в международных масштабах.

Сегодня интеграционные объединения носят региональный характер и различаются по глубине происходящих процессов. Существуют четыре основных вида интеграционных объеди​нений:

· зона свободной торговли: страны-участницы отменя​ют таможенные барьеры в торговле между собой;

· таможенный союз характеризуется свободным пере​мещением товаров и услуг внутри группировки, единый таможенный тариф по отношению к третьим странам;

· общий рынок, когда ликвидируются барьеры между странами не только во взаимной торговле, но и для переме​щения рабочей силы и капитала;

· экономический союз предполагает, что ко всем пере​численным интеграционным мероприятиям добавляется целый новый блок, как-то: проведение единой экономичес​кой политики, создание системы регулирования социаль​но-политических процессов, общая валюта;

· экономический и валютно-экономический союз - до​полнение экономического союза, введением единой валю​ты, созданием единого эмиссионного центра - банка.


	29. (Вариант 2)Основные методы международной торговли.

Метод - это способ осуществления торгового обмена (торговой операции или торговой сделки) между ее уча​стниками, являющимися резидентами как разных (пря​мой метод), так и одной (косвенный и кооперативный ме​тоды) страны. Несмотря на то, что обычно в междуна​родной торговой практике выделяют два основных мето​да торговли, принято рассматривать шесть методов.
Прямой экспорт (импорт) - совершение международ​ной торговой сделки непосредственно между производи​телем/ продавцом и покупателем/ потребителем/ поль​зователем. Его преимущества:
-  сокращает издержки производства;
-  снижает риск и зависимость результатов деятельно​сти от возможной недобросовестности и некомпетентно​сти посредников;;
-  позволяет компании-производителю постоянно нахо​диться на зарубежном рынке, учитывать его изменения и своевременно реагировать.
Косвенный экспорт (импорт) - совершение между​народной торговой сделки через посредника. Его пре​имущества:
-   посредник обладает более высокой коммерческой квалификацией;
-  нет необходимости концентрации финансовых и ин​теллектуальных ресурсов на первом этапе выхода на за​рубежный рынок.
Однако, принимая во внимание реальность современ​ного международного бизнеса, добавляют еще один ме​тод, третий, который, зародившись в сфере малого и среднего бизнеса, занимает среднее положение между первыми двумя (классическими).

Кооперативный экспорт (импорт) - совершение ме​ждународной торговой сделки через особого посредни​ка, представляющего собой некоторую организационную форму бизнеса, созданную группой инициаторов этой сделки, совершение которой каждым отдельным участ​ником указанной группы представляется невозможным, слишком рисковым и/или экономически неэффективным.


	50-2
Поэтому в международные экономические организации часто включают Организацию стран-экспортеров нефти (ОПЕК, 1960 г.), Международное соглашение по олову (1956 г.), Международные соглашения по какао (периодически заключаемые с начала 70-х п.), Международные соглашения по кофе (заключаемые сначала 60-х гг.), Международное соглашение по текстильным товарам (МСТТ, 1974 г.). Между понятиями «международные организации» и «соглашения» (здесь не имеются в виду двусторонние соглашения) не всегда существует четкое различие. Некоторые фактически международные организации формально являются соглашениями, и наоборот: на базе международноro соглашения создается секретариат, выполняющий на постоянной основе организационные функции, регулярно созывающий представителей стран-членов, собирающий и обобщающий статистическую и другую информацию, периодически выпускающий печатные издания.

•
Международные экономические организации, представленные полуформальными объединениями типа «семерки» (США, Япония, Канада, ФРГ, Франция, Великобритания и Италия). От состояния экономики этих лидеров мирового хозяйства во многом зависит экономическая «погода» на всей планете. Поэтому в ходе ежегодных конференций (с 1974 г.) они наряду с другими вопросами рассматривают наиболее актуальные проблемы мировой экономики и вырабатывают общую линию поведения. Эти решения часто определяют политику МВФ, МБРР и других международных экономических организаций. Как известно, Россия приняла участие в 24-м саммите (Бирмингем, май '1998 г.) как член «большой восьмерки».К этому виду организаций также следует отнести Парижский клуб стран-кредиторов (действующий на межгосударственном уровне) и Лондонский клуб (действующий на межбанковском уровне).

•
Различные торгово-экономические, валютно-финансовые и кредитные, отраслевые или специализированные экономические и научно-технические организации.
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3. МТО. Международная таможенная организация (МТО) учреждена в 1952 г. как Совет таможенного сотрудничества (СТС). Главная задача организации - разработка и распространение единых таможенных «правил игры» с целью ускорения мирового товарооборота, унификация и облегчение перемещения товаров и физических лиц через таможенные границы при обеспечении контрольных и фискальных функций таможни. В этих целях боль​шое значение придается содействию в гармонизации таможенных систем и таможенного законодательства, модернизации таможенной службы.

4. КОНФЕРЕНЦИЯ ООН ПО ТОРГОВЛЕ И РАЗВИТИЮ – ЮНКТАД.

Неправительственные организации:

МЕЖДУНАРОДНАЯ ТОРГОВАЯ ПАЛАТА – МТП. Это – действующая во всемирном масштабе организация частного предпринимательства, объединяющая компании и другие объединения из развивающихся и развитых стран. Цели: Содействие развитию предпринимательства в мире путем поощрения торговли, инвестиций и свободных рынков, свободного движения капиталов. Принятие эффективных и последовательных мер в экономической и правовой сферах в целях содействия гармоничному развитию и свободе международной торговли. Защита системы частного предпринимательства. Стимулирование регулирования предпринимательства самими предпринимателями.
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Поэтому в международные экономические организации часто включают Организацию стран-экспортеров нефти (ОПЕК, 1960 г.), Международное соглашение по олову (1956 г.), Международные соглашения по какао (периодически заключаемые с начала 70-х п.), Международные соглашения по кофе (заключаемые сначала 60-х гг.), Международное соглашение по текстильным товарам (МСТТ, 1974 г.). Между понятиями «международные организации» и «соглашения» (здесь не имеются в виду двусторонние соглашения) не всегда существует четкое различие. Некоторые фактически международные организации формально являются соглашениями, и наоборот: на базе международноro соглашения создается секретариат, выполняющий на постоянной основе организационные функции, регулярно созывающий представителей стран-членов, собирающий и обобщающий статистическую и другую информацию, периодически выпускающий печатные издания.

•
Международные экономические организации, представленные полуформальными объединениями типа «семерки» (США, Япония, Канада, ФРГ, Франция, Великобритания и Италия). От состояния экономики этих лидеров мирового хозяйства во многом зависит экономическая «погода» на всей планете. Поэтому в ходе ежегодных конференций (с 1974 г.) они наряду с другими вопросами рассматривают наиболее актуальные проблемы мировой экономики и вырабатывают общую линию поведения. Эти решения часто определяют политику МВФ, МБРР и других международных экономических организаций. Как известно, Россия приняла участие в 24-м саммите (Бирмингем, май '1998 г.) как член «большой восьмерки».К этому виду организаций также следует отнести Парижский клуб стран-кредиторов (действующий на межгосударственном уровне) и Лондонский клуб (действующий на межбанковском уровне).

•
Различные торгово-экономические, валютно-финансовые и кредитные, отраслевые или специализированные экономические и научно-технические организации.

	27-2 При осуществлении экспортной операции для экспортера не важно, как будет использоваться товар импортером: последний может пустить товар в переработку, реализовать на внутреннем рынке или перепродать в третьи страны. В любом случае для продавца это будет экспортная операция.

В практике международной торговли продавец именуется экспортером, а покупатель импортером. Стороны любого контракта в практике международной торговли именуются контрагентами.
Импортные операции

Под импортной операцией понимается коммерческая деятельность, связанная с покупкой и ввозом иностранных товаров в страну покупателя для последующей их реализации на внутреннем рынке. При этом ввозимый в страну товар может быть как готовой продукцией, предназначенной для реализации, так и сырьем, полуфабрикатами, подлежащими переработке, объектами капитального строительства в виде инвестиционного капитала, лицензиями, ноу-хау и т.д.

Реэкспортные операции

Реэкспортная операция означает коммерческую деятельность, связанную с продажей и вывозом из страны ранее ввезенного в страну товара без его переработки.

Следовательно, товар в стране реэкспорта не должен подвергаться переработке — это обязательное условие любой реэкспортной операции. 

Страна, которая ввозит, а затем вывозит товар, называется реэкспортирующей страной, а товар, транспортирующийся таким образом, — реэкспортным товаром. 

Реимпортные операции

Под реимпортной операцией понимается ввоз в страну ранее вывезенною из нее товара.

По существу, реимпортные товары нельзя назвать внешнеторговыми сделками, поскольку они не преследуют коммерческую цель и их никто специально не готовит и не осуществляет. По своей сути это несостоявшиеся экспортные операции. Но таможенная статистика учитывает их отдельно — как реимпортные операции.
	26-2 оборудованием, во-первых, увеличилась доля взаимной торговли развитых стран; во-вторых, существенно увеличилось значение торговли узлами и деталями — доля этого структурного элемента в экспорте машиностроительной продукции развитых стран только в течение последней трети XX в. выросла с  до50%.

Общие тенденции изменения товарно-отраслевой структуры международной торговли товарами проявились во внешнеторговом обороте развивающихся стран, особенно во второй половине XX в. В целом доля торговли сырьем и продовольствием по этой группе стран выше, чем в среднем на мировом рынке, и это отражается в более заметных колебаниях стоимостной структуры их экспорта. Так, доля топлива в экспорте развивающихся стран в 1960 г. составляла примерно 30 %, в 1980 — 60, в 2000 — 14 %. В экспорте стран с переходной экономикой (кроме Китая) за 90-е гг. уменьшилась доля машин и оборудования и увеличилась доля продовольствия и сырья, что свидетельствует о тенденциях деиндустриализации хозяйства и неконкурентоспособности их обрабатывающих отраслей на мировом рынке.

Экономико-географическая структура международной торговли

Основные товаропотоки в мировой торговле приходятся на взаимную торговлю высокоразвитых стран, которая охватывает примерно две трети мирового рынка. В 60-е гг. этот показатель был еще выше и составлял почти три четверти мирового товарооборота. Однако затем произошел рост доли развивающихся стран вследствие увеличения цен на нефть в условиях мирового энергетического кризиса, а позже, в 80— 90-е гг. удельный вес этих стран стал расти за счет увеличения товарооборота НИС и развития обрабатывающих отраслей во многих развивающихся странах. Сдельный вес развивающихся стран в мировом экспорте увеличился с 18 % в 1970 г. почти 30 % в настоящее время. Из отдельных стран первенство в международном товарообороте удерживают США -—их доля хотя и снизилась с 22 % в конце 40-х гг. до 12 % к настоящему времени, но они опережают своих основных конкурентов — Германию (примерно 10 %) и Японию (7,5 % мирового экспорта). Следует отметить, что удельный вес Японии начал быстро расти с рубежа 50—60-х гг., когда он составлял менее 0,5 %; к середине 90-х гг. этот показатель вырос почти до 9 % , затем стало происходить его снижение. 
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Совет по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности, помимо осуществления контроля за выполнением соглашения ТРИПС, также занимается проблемами, связанных с международной торговлей поддельными товарами. 

Секретариат ВТО, который базируется в Женеве, имеет около 500 штатных сотрудников; его возглавляет Генеральный Директор ВТО (с 2002 – Супачаи Панитчпакди). Секретариат ВТО, в отличие от подобных органов других международных организаций, не принимает самостоятельных решений, так как эта функция возлагается на сами страны-члены. Основные обязанности Секретариата – обеспечивать техническую поддержку различным советам и комитетам ВТО, а также Министерской конференции, оказывать техническое содействие развивающимся странам, проводить анализ мировой торговли и разъяснять положения ВТО общественности и средствам массовой информации. Секретариат также обеспечивает некоторые формы правовой помощи в процессе разрешения споров и консультирует правительства стран, желающих стать членами ВТО. 



	29-2 (Вариант 2)
Встречная торговля - выделяется как метод в силу особенностей подготовки, сопровождения и завершения таких международных коммерческих сделок, оплата по которым проводится без использования (твердой) валю​ты либо лишь частично покрывается валютой, т. е. за​метно отличается и обосабливается способом и проце​дурой осуществления международных сделок.
Международные аукционы, биржи и торги - пред​полагают проведение торговых операций через специ​альные институты. Учитывая тот факт, что все перечис​ленные институты имеют объединяющую их функцию установления качества и цены продаваемых через них товаров, исходя из соотношения спроса и предложения и оценок участников-покупателей, некоторые авторы предлагают называть этот метод институциональ​но-конкурсным.
Шестой метод получил развитие лишь в последнее де​сятилетие XX в., когда созревает и претерпевает качест​венные изменения такой основной ресурс, или достаточ​ное условие глобализации, как глобальные коммуника​ционные системы, информационная часть которых реа​лизовалась в создание всемирной паутины - Интернета. Это - электронная торговля, или е-торговля.
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На сегодня в мире насчитывается около 20 международ​ных экономических объединений интеграционного типа, охва​тывающих основные регионы и континенты земного шара. На страны, входящие в них падает почти 2/3 ВВП планеты и ос​новная часть международной торговли (примерно 7 трлн. долл.) и межстранового движения капиталов (почти 0,6 трлн. долл.). Некоторые из таких образований включают десятки стран (Аф​риканское экономическое сообщество - более 30; АТЭС, с при​емом в ноябре 1997 г. Вьетнама, Перу и России - более 20; ЕС- 15 и т.д.).

В мирохозяйственных связях возможны новые проблемы и задачи - налаживание эффективного и масштабного межре​гионального взаимодействия.


	1-2 международного обмена, исключительное пространство его осу​ществления, выходящее за границы отдельных стран, создают более чем достаточные предпосылки множественности объек​тов. Это же можно сказать о множественности субъектов - их число на рынке возрастает: наряду с национальными предприн-мателями и фирмами в МЭО участвуют иностранные, между​народные компании и организации, государственные структуры различных стран. МЭО не свободны от международного, региональ​ного, государственного вмешательства, регулирования. Оно про​является в межгосударственных экономических, торговых, кредитных, валютных, таможенных и платежных соглашени​ях и союзах. Кроме того, результаты регулирования внешне​экономической деятельности в каждой отдельной стране также влияют на состояние и развитие МЭО. Регулирование осуще​ствляется с помощью комплекса специальных методов, кото​рые можно разделить на две основные группы: экономические и административные. Под экономическими методами понимаются прежде всего пошлины таможенного тарифа, различные налоги и сборы, им​портные депозиты, удорожающие ввозимый товар и снижаю​щие его конкурентоспособность на внутреннем рынке по сравнению с местным аналогичным товаром. К администра​тивным методам относятся количественные лимиты, системы разрешений (лицензий) и запретов (эмбарго) на импорт или экспорт, самоограничение поставок экспортером, специфичес​кие технические требования к товару или упаковке, бюрокра​тическое усложнение таможенных процедур, прямым образом ограничивающие доступ импортных товаров на внутренний рынок (или местных на внешний). Между этими двумя груп​пами средств регулирования внешней торговли имеется прин​ципиальное различие. При использовании экономических средств окончательное право выбора импортного или местного товара, ресурсов сохраняется за потребителем, который руко​водствуются ценой, качеством, условиями поставки продукции или предоставления ресурсов. При использовании админист​ративных средств нарушается рыночный механизм, сокраща​ется ассортимент товаров, возможности доступа к ресурсам и фактически насильственным путем предрешается выбор про​дукции или ресурсов потребителем в пользу отечественных.

	 44. Свободные экономические зоны – это географические территории, которым их политические центры предоставляют более льготный, по сравнению с общепринятым для данного государства, режим хозяйственной деятельности. Иными словами, на этих территориях  осуществляется выборочное сокращение государственного вмешательства в экономические процессы. Свободные экономические зоны составляют обособленную часть национального экономического пространства, на которой применяется определенная система льгот, не используемая на других территориях данного государства
ЗОНЫ СВОБОДНОЙ СВОБОДЫ (ЗСТ), получившие наибольшее распространение в США. К числу ЗСТ можно отнести специальные  магазины «Дьюти фри» в крупных международных аэропортах. С точки зрения  финансового режима, они рассматриваются как находящиеся за пределами государственных границ. К ЗСТ относятся также и традиционные свободные гавани со льготными торговыми режимами. В настоящие время в мире насчитывается более 600 свободных портов и 4 тыс. ЗСТ.

СПЕЦИАЛЬНЫЕ ТАМОЖЕННЫЕ ЗОНЫ (СТЗ), как одна из простейших форм экономических зон, представляют собой транзитные или конмигнационные склады для хранения, упаковки и незначительной обработке иностранных товаров, предназначенных для экспорта. Такие зоны часто называют бондовыми или свободными таможенными территориями . СТЗ освобождаются от таможенных пошлин на ввоз и на вывоз товаров. Они имеются во многих странах.

СПЕЦИАЛЬНЫЕ ТОГОВО-ПРОМЫШЛЕННЫЕ ЗОНЫ Представляют собой территории со льготным торговым режимом, где существует ряд преференций для инвестирования, развития промышленного производства, экспорта продукции. Производственная и торговая деятельность СТПЗ являются довольно распространенным видом зон.

СПЕЦИАЛЬНЫЫЕ ЗОНЫ ПОЩРЕНИЯ ЭКСПОРТА ИЛИ  ЭКСПОРТНО-ПРОИЗВОДСТВЕННЫЕ ЗОНЫ     Зоны экспортной переработки(ЗЭП), по материалам ЮНКТАД, характеризуются  как анклавы в рамках национальной таможенной территории, обычно расположенной  неподалеку от международных портов, в которые оборудование, компоненты для сборки и материалы поступают без таможенного контроля. Импортируемая продукция подвергается в 
	43.   Характерные  черты  и  требования  к  размещению  свободных экономических зон.

Свободные экономические зоны – это географические территории, которым их политические центры предоставляют более льготный, по сравнению с общепринятым для данного государства, режим хозяйственной деятельности. Иными словами, на этих территориях  осуществляется выборочное сокращение государственного вмешательства в экономические процессы. Свободные экономические зоны составляют обособленную часть национального экономического пространства, на которой применяется определенная система льгот, не используемая на других территориях данного государства.

Существуют два подхода образования свободных экономических зон. Территориальная концепция образования свободных экономических зон подразумевает часть территории принимающего государства, выделенную из остальной его территории  и пользующуюся специальным льготным режимом для расположенных в ней предприятий. Режимная, или точечная концепция исходит из отождествления зоны с преференциальным режимом, который предоставляется определенному виду предпринимательской деятельности. При этом географическое  местонахождение субъекта хозяйственных отношений не имеет значения. При режимном подходе образования свободных экономических зон в режиме зоны могут действовать отдельные конкретные предприятия, подпадающие под преференциальный режим, предоставляемый определенному виду зон. Например, в точечным зонам относятся "Макиладорас" в Мексике, отдельные предприятия во многих промышленно развитых странах. Данная концепция дает возможность фирмам самим выбирать оптимальный район для развертывания своей деятельности.

Исходя из задач, поставленных при формировании той или иной зоны, предъявляются соответствующие требования и к ее размещению. К наиболее общим из них относятся:

• благоприятное транспортно-географическое положение по отношению к внешнему и внутреннему рынкам и наличие развитых транспортных коммуникаций;


	31.  (Вариант 2)  Мировой рынок топлива охватывает торговлю товарами:  Уголь, кокс и брикеты;  Нефть, нефтепродукты и подобные им товары;  Природный и искусственный газ; Электроэнергия. 

Основное место в мировом производстве и потреблении первичных энергоресурсов занимает нефть (около 40%), на газ приходится около 23%, на уголь - около 31%, на АЭС - около 2%, на ГЭС и другие виды энергоресурсов - около 3% 

Уголь является наиболее распространенным из всех видов топливно-энергетических ресурсов органического происхождения. Его запасы превышают суммарные запасы нефти и газа. Более 96% запасов сосредоточены в десяти страна: Россия, США, Китай, Австралия, Канада, Германия, ЮАР, Великобритания, Польша, Индия. Крупнейшими экспортерами угля в середине 90-х гг. являлись Австралия, США, ЮАР, а также Колумбия, Индонезия, Венесуэла, Китай, Польша, Россия, а крупнейшими импортерами - Япония и страны ЕС. Страны ЕС располагают месторождениями угля, однако в связи с высокой стоимостью его добычи и жесткими требованиями к охране окружающей среды они сокращают угольное производство. На мировом рынке угля идет ожесточенная ценовая борьба. В наиболее благоприятном положении оказываются страны, добывающие уголь открытым способом, например ЮАР и Австралия. 

Нефть Лидирующие позиции на рынке топлива занимает нефть. Свыше половины переработанной нефти используется в качестве топлива и смазочных материалов для двигателей внутреннего сгорания, в производстве электроэнергии на дизельных электростанциях. Значительное количество нефти применяется в нефтехимической промышленности для производства синтетических тканей и каучука, пластмасс и т.д. 

В 1990-1991 гг. сырая нефть занимала первое место в объеме международной торговли (5,75%). Однако в 1980-1981 гг. тоже первое место было более весомым - 16,23%. В 1994-1995 гг. она была на втором месте (4,34%) после пассажирского автотранспорта. В 1980- 1981 гг. нефтепродукты занимали вторую позицию в международной торговле (4,35%), в 1990-1991 гг. - третью (2,76%), в 1994-1995 гг. - восьмую (1,91%). Две трети мировых разведанных запасов нефти сосредоточено в районе Персидского залива. Нестабильность в 
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ГОСУДАРСТВЕННОЕ РЕГУЛИРОВАНИЕ ВЭД - совокупность мер, принимаемых государством и призванных совершенствовать ВЭД в интересах национальной экономики, защищать национальную экономику от "чрезмерно" внешней конкуренции.

Основными принципами государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Российской Федерации являются: 

*единство внешнеторговой политики как составной части внешней политики Российской Федерации;  единство системы государственного регулирования внешнеторговой деятельности и контроля за ее осуществлением; *единство политики экспортного контроля, осуществляемой в целях реализации государственных задач обеспечения национальной безопасности, политических, экономических и военных интересов, а также выполнения международных обязательств Российской Федерации по недопущению вывоза оружия массового уничтожения и иных наиболее опасных видов оружия; *единство таможенной территории Российской Федерации; *приоритет экономических мер государственного регулирования внешнеторговой деятельности; 

*равенство участников внешнеторговой деятельности и их недискриминация; *защита государством прав и законных интересов участников внешнеторговой деятельности; *исключение неоправданного вмешательства государства и его органов во внешнеторговую деятельность, нанесения ущерба ее участникам и экономике Российской Федерации в целом. 

Основной законодательный акт: «ЗАКОН  РФ  О ГОСУДАРСТВЕННОМ  РЕГУЛИРОВАНИИ ВНЕШНЕТОРГОВОЙ  ДЕЯТЕЛЬНОСТИ» от 13 октября 1995 года  N 157-ФЗ, который определяет основы государственного  регулирования внешнеторговой  деятельности, порядок  ее осуществления  российскими и   иностранными    лицами, права,  обязанности  и  ответственность органов государственной власти Российской Федерации и  органов  государственной  власти  субъектов  Российской  Федерации  в  области внешнеторговой деятельности.


	40.  Принципы организации и  механизм  функционирования Евросоюза (ЕС).  Механизм регулирования интеграционных  процессов  в рамках ЕС

Фундаментальные принципы ЕС:

1) принцип верховенства права ЕС над внутренним национальным правом государств-членов. Принцип верховенства права ЕС над внутренним национальным правом государств-участников рассматривается сегодня в качестве неписаного (ввиду отсутствия его закрепления в каком-либо из учредительных договоров о создании ЕС), но, вместе с тем, основополагающего правила, действующего в рамках Европейских сообществ. Он применяется независимо от того, какова природа и окончательная форма закрепления той или иной правовой нормы. Причем это одинаково характерно как для нормативных актов, принимаемых в рамках ЕС (будь то учредительный договор, акт органа международной организации или же, например, соглашение с каким-то третьим государством), так и для актов внутреннего права государств-участников (конституция либо иной производный по отношению к ней нормативный акт). Кроме того, как уже было отмечено выше, применение данного принципа не зависит от того, когда принята та или иная норма внутреннего национального права: до или после вступления в силу не соответствующей ей нормы права ЕС. Во всех случаях приоритет остается за последней.
2) принцип прямого действия норм права ЕС на территории государств-участников (все правовые нормы, содержащиеся в учредительных договорах Европейских сообществ и выраженные в безусловной форме, обладают такими качествами, как действительность, самодостаточность, юридическая целостность, и могут непосредственно применяться в отношении физических и юридических лиц государств-участников, не требуя особой процедуры имплементации).

Функционирование ЕС обеспечивают: Совет ЕС – высший координирующий орган, принимающий стратегические решения; 

	41. Классификация инструментов регулирования внешней торговли

К основным инструментам регулирования внешнеторговой деятельности относят:

· таможенно-тарифное регулирование;

· количественные ограничения экспорта и импорта;

Таможенно-тарифное регулирование используется для защиты внутреннего рынка Российской Федерации и стимулирования прогрессивных структурных изменений в экономике Российской Федерации, в соответствии с федеральными законами и международными договорами Российской Федерации устанавливаются импортные и экспортные таможенные пошлины.

Количественные ограничения экспорта и импорта. Экспорт из Российской Федерации и импорт в Российскую Федерацию осуществляются без количественных ограничений. 

Количественные ограничения экспорта и импорта могут вводиться в исключительных случаях Правительством Российской Федерации в целях: 

· обеспечения национальной безопасности Российской Федерации; 

· выполнения международных обязательств Российской Федерации с учетом состояния на внутреннем товарном рынке; 

· защиты внутреннего рынка Российской Федерации в соответствии со статьей 18 настоящего Федерального закона. 

Распределение квот и выдача лицензий при установлении количественных ограничений осуществляются, как правило, путем проведения конкурса или аукциона.



	29. Основные методы международной торговли.

Методы международной торговли означают как происходит процесс международного торгового обмена. Методы международной торговли включают два основных направления: торговлю с помощью посредников и торговлю напрямую. Первое направление сейчас составляет свыше половины мирового товарного обращения. Это направление связанно с торговлей преимущественно традиционными или единичными товарами на конъюнктурном этаже. Международные торговые посредники - это юр. или физ. лица, которые выступают независимыми субъектами в контактах спроса и предложения, ускоряют взаимодействие субъектов спроса и предложения, а также предоставляют консультационные, маркетинговые, финансовые и другие услуги для объективной оценки состояния рынка и товаров. Международные торговые посредники включают: дилеров, дистрибьютеров, комиссионеров, консигнаторов, международные торговые дома, правительственные учреждения, а также товарные биржи, аукционы, и международные торги. Любой из этих видов посредников используется для определенных видов товаров и товарных форм, найслажнейшими выступают товарные биржи, аукционы, международные торги. Биржи - это организационные системы для торговли большими партиями массовых товаров, с помощью которых сейчас осуществляется не только операции купли-продажи традиционных товаров, а биржевые котировки, то есть определение цен, а также операции хеджирования и фьючерсные операции. Аукционы - это такие торговые посредники, на которых происходят торговля уникальными товарами или определенными видами товаров (сырья, товары сельскохозяйственной продукции). Аукционы помогают осуществить контакт субъектов спроса и предложения для определенных групп товаров с определенными характеристиками. Международные торги - это особый вид посредников, через которых происходит торговля преимущественно новыми товарными формами (товарами-группами и товарами-объектами). 


	31…  Международная торговля сырьем в значительно большей степени, чем торговля готовой продукцией, монополизирована крупнейшими компаниями промышленно развитых капиталистических стран, прежде всего транснациональные корпорации (ТНК). THK контролируют, к примеру, до 80-90% экспорта, при этом в каждом конкретном случае контроль осуществляется тремя-шестью ведущими фирмами, которые имеют возможность контролировать цены на соответствующих рынках. Особое место в торговле сырьем занимает внутрикорпорационная торговля между материнскими и дочерними фирмами добывающих ТНК. Она ведется по пониженным трансфертным ценам, что создает возможность для безналогового перевода прибылей, полученных при разработке зарубежных источников сырья с использованием местной дешевой рабочей силы.

Внутрикорпорационная торговля составляет около 30% мирового экспорта сырья. Для торговли сырьем характерно растущее число долгосрочных соглашений. Обычно они заключаются на срок 15-20 лет и более. Важная форма долгосрочных соглашений - компенсационные сделки (соглашения типа «развитиe-импорт»). Согласно условиям подобных сделок импортер сырья предоставляет экспортеру кредит на разработку месторождения или создание соответствующего производства, получая в погашение займа часть продукции нового предприятия.

Существенное место в торговле сырьем занимают ассоциации экспортеров сырья, создаваемые на межправительственной основе и осуществляющие коллективную политику контроля над добычей, торговлей и ценами. Имеется свыше 20 подобных объединений, наиболее известное и влиятельное среди них; пожалуй, Организация стран-экспортеров нефти (ОПЕК), созданная в 1960 г. и объединяющая 11 государств, на которые приходится около 40% объема нефтепродаж в мире. Около 20% мировой торговли сырьевыми и продовольственными товарами осуществляется через международные товарные биржи. Биржевые цены служат ориентирами для установления цен во внебиржевой торговле, а сами операции на бирже активно используются для страхования торговых сделок и сырьевых запасов от изменения рыночных цен.
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(Вариант 2) этом районе долгое время оказывала повышательное влияние на мировые цены и стимулировала накопление запасов на случай непредвиденных ситуаций. В целом, ситуация на рынке нефти зависит от динамики экономического развития в мире и в отдельных регионах, колебаний валютных курсов, погодных условий, действий ОПЕК, различных военно-политических факторов, научно-технического прогресса, который способствует увеличению извлекаемых запасов нефти и др. Важным фактором, влияющим на развитие нефтяной промышленности, является то, что привлечение значительных инвестиций сопряжено с определенными трудностями. Рынок автомобильного бензина характеризуется тенденцией к снижению цен, что в значительной степени связано с переходом европейских стран с бензина на дизельное горючее. На дизельные автомобили уже приходится примерно 50% парка во Франции и некоторых других странах, например в Австрии. 

В международной торговле к продовольственным товарам  относятся продукция земледелия, животноводства, лесного хозяйства, рыболовства и морского промысла, а также полученные на их основе полуфабрикаты и некоторые готовые товары. Основные позиции на мировом рынке продовольствия занимают зерновые и продукты их переработки, маслосемена, растительные масла, жиры, шроты, овощи и фрукты, мясо и мясопродукты, молочные продукты, кофе, какао, чай, сахар, рыба и морепродукты. Последние годы наблюдается ярко выраженная тенденция к более быстрому росту торговли продовольствием, готовым к употреблению. Торговля многими продовольственными товарами на мировом рынке осуществляется на биржах, а цены на такие товары во внебиржевой торговле ориентируются на биржевые котировки (пшеница, кукуруза, кофе, сахар, некоторые виды семян и др.). Некоторые товары продаются на аукционах, которые определяют мировые цены на них (рыба, чай, овощи, фрукты и др.). Для отдельных продовольственных товаров в качестве мировых цен служат импортные или экспортные цены основных импортеров или экспортеров. Например, цены на орехи, сухофрукты, мед определяются на лондонском рынке, на некоторые
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• развитый производственный потенциал, наличие производственной и социальной ин​фраструктуры;

• существенный по запасам и ценности природно-ресурсный потенциал (в первую оче​редь - запасы углеводородного сырья, цветных металлов, лесных ресурсов и т.д.).

Поэтому территории, наиболее благоприятные для размещения СЭЗ, имеют, как прави​ло, приграничное положение по отношению к зарубежным странам, (а в России, в том числе, - и к бывшим союзным республикам), а также располагают морскими торговыми портами и магистральной транспортной сетью (железнодорожной, автодорожной, аэро​портами), сложившимися промышленными, научными и культурными центрами, рай​онами концентрации наиболее ценных природных ресурсов.

В отдельных случаях создание СУ^ оказывается целесообразным и в районах нового хо​зяйственного освоения, не располагающих изначально развитой промышленностью, производственной и социальной инфраструктурой, но позволяющих решать важные дол​госрочные общегосударственные программы (укрепление топливно-энергетической и минерально-сырьевой базы страны и др.).

	44-2    ЗЭП промышленной обработке и затем экспортируется без вмешательства таможенных властей принимающей стороны. Выплата таможенной пошлины не требуется, за исключением случая, когда эта продукция поступает на национальную таможенную территорию принимающей стороны.

ЗОНЫ ТЕХНИКО-ЭКОНОМИЧЕСКОГО РАЗВИТИЯ (ЗТЭР) создаются, как правило, в качестве эталонных для национальной экономике по уровню организации эффектного, высоко технологического производства. На предприятиях, расположенных в ЗТЭР, широко используются современные методы управления производством, прогрессивные методы организации и маркетинга, разрабатываются передовые  промышленные технологии. Существенное распространение  ЗТЭР получили в ряде развивающихся стран.

Близким по организации и особенностям функционирования с ЗТЭР являются  ЗОНЫ РАЗВИТИЯ НОВОЙ И ВЫСОКОЙ ТЕХНОЛОГИИ (ЗРНТВ). Наибольшее число таких находится в США, Японии, Китае. В США их называют «технопарками», в Японии-«технополисами», в других странах - бизнес-инновационными центрами и «инкубаторами». Самая известная в мире и крупнейшая в США «Силикон-Велли» дает 20% мирового производства средств вычислительной техники и компьютеров.
ЭКОНОМИЧЕСКИЕ ЗОНЫ КОМПЛЕКСНОГО, МНОГООТРАСЛЕВОГО НАЗНАЧЕНИЯ Они обладают практически всеми чертами других зон. Например, в СЭЗ  Шэньчжень(КНР) входят зоны свободной торговли и технопарк.

ОТКРЫТЫЕ РАЙОНЫ Они охватывают территории, где создается льготный инвестиционный режим для привлечения и  иностранного капитала. «Открытые районы», получившие широкое развитие в КНР, включают в себя фактически весь приморский пояс страны и распространяются вглубь нее. В этих районах размещаются зоны технико-экономического развития, техно парки экспортоориентированное производство.

ОФФШОРНЫЕ ЗОНЫ (ОЗ) или «налоговые гавани», как  их иногда называют, стали организовываться в 70-е гг. ОЗ привлекают клиентов благоприятным валютно-финансовым режимом, высоким уровнем банковской и коммерческой секретности, лояльностью 
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Комиссия ЕС – исполнительный орган (правительство) ЕС, претворяющая в жизнь решения Совета ЕС; Европарламент – принимает бюджет ЕС, контролирует деятельность Комиссии; Европейский суд; Социальные фонды; Европейский инвестиционный банк – предоставляет кредиты государственным органам стран-участников ЕС;

Механизм регулирования интеграционных процессов включает в себя целый ряд необходимых и существенных элементов, а именно: 1) наличие эффективного контроля за использованием принудительных мер воздействия; 2) существование единого центра, отвечающего за принятие и исполнение решений; 3) наличие доминирующего центра политического единства основной массы политически активного населения.
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Международные торги - это способ операций купли-продажи или размещение контрактов подряда, с помощью которого происходит конкурс продавцов или производителей продукции с определенными характеристиками, которые определяет заказчик или покупатель. Международные торги осуществляются через так называемые тендерные комитеты, в которых покупатели или заказчики с начала выставляют определенные требования на товар, а продавцы и подрядчики предоставляют свои проекты и технические характеристики предлагаемых товаров, из которых покупатели могут выбрать наилучшие.

	42. Основные этапы интеграционного процесса

· зона свободной торговли: страны-участницы отменя​ют таможенные барьеры в торговле между собой;

· таможенный союз характеризуется свободным пере​мещением товаров и услуг внутри группировки, единый таможенный тариф по отношению к третьим странам;

· общий рынок, когда ликвидируются барьеры между странами не только во взаимной торговле, но и для переме​щения рабочей силы и капитала;

· экономический союз предполагает, что ко всем пере​численным интеграционным мероприятиям добавляется целый новый блок, как-то: проведение единой экономичес​кой политики, создание системы регулирования социаль​но-политических процессов, общая валюта;

· валютно-экономический союз - до​полнение экономического союза, введением единой валю​ты, созданием единого эмиссионного центра - банка.


	31-3 (вариант 2) виды кормовых, овощей и фруктов - на парижском оптовом рынке или по импортным ценам Германии. Цены на многие продовольственные товары отличаются значительной неустойчивостью из-за влияние различных факторов (погода, сезонность спроса и предложения, возможность проведения спекулятивных биржевых операций и др.). Колебания цен на многие товары могут достигать 100% в течение года, 10-13% в течение месяца. Цены на продовольствие аналогично ценам на многие другие товары характеризуются множественностью в связи с наличием различных сортов, центров торговли, а также с разными сроками поставки и др. Сильное влияние на цены оказывает конкуренция со стороны искусственных и синтетических заменителей (хотя в большей степени это относится к сельскохозяйственному сырью). Под ее воздействием происходит сближение цен на натуральные и синтетические товары, причем последние достаточно часто становятся регулятором цен на натуральные продукты. Некоторыми особенностями обладает ценообразование на продукцию многолетних (особенно древесных) культур. Это связано с существованием различных циклов развития этих культур, а также с сильным и продолжительным воздействием на них неблагоприятных погодных условий. Аналогичное влияние эти факторы оказывают и на рынок мяса, что обусловлено длительностью воспроизводства стада. 

Динамика мировых цен в значительной степени зависит от внешнеторговой политики, поскольку для продовольственных товаров характерны достаточно жесткая тарифная и нетарифная защита внутренних рынков и в промышленно развитых странах широкое субсидирование экспорта. 

В связи с большими колебаниями цен на продовольствие, как и на другие сырьевые товары, на межгосударственном уровне предпринимаются шаги по стабилизации рынков. Международные товарные соглашения, в которых участвуют экспортеры и импортеры, с помощью экспортных квот, буферных запасов и других механизмов пытаются регулировать цены на кофе, какао, сахар, пшеницу и др., ассоциации стран-экспортеров - цены на перец, бананы и др.
	Вопрос 28. Основные формы международной торговли.

Основными формами международной торговли являются экспорт и импорт товаров.

В зависимости от происхождения и назначения товаров экспорт имеет следующие виды:

1) вывоз товаров, изготовленных (произведенных и переработанных) в данной стране;

2) вывоз сырья и полуфабрикатов для переработки за границей под таможенным контролем с последующим возвратом;

3) реэкспорт — вывоз товаров, ранее ввезенных из-за границы, включая товары, проданные на международных аукционах, товарных биржах и т.д.;

4) временный вывоз за границу национальных товаров (на выставки, ярмарки и т.д.) с последующим возвратом или вывоз ранее ввезенных иностранных товаров (на аукционы, выставки, ярмарки и т.д.);

5) вывоз продукции в порядке прямых производственных связей, а также поставки в рамках ТНК.

Классификация импорта по тому же признаку включает в себя следующие виды:

1) ввоз из-за границы товаров, технологий для реализации на внутреннем рынке импортера, а также возмездное получение от иностранного контрагента услуг производственного и потребительского назначения;

2) реимпорт — обратный ввоз из-за границы национальных товаров, ранее ввезенных туда;

3) ввоз сырья, полуфабрикатов, узлов, деталей для переработки в данной стране и последующего вывоза за границу;

4) временный ввоз товаров на международные выставки, ярмарки, аукционы;

5) ввоз продукции в порядке прямых производственных связей и в рамках ТНК.



	30. Классификация  товаров  в  международной  торговле.   

В системе международной торговли все большее распространение получает подход, основу которого образуют следующие классы товаров:

- единичный товар. Характеризует товары как личного спроса, так и производственного назначения.

- товар-группа. Характерен как для товаров личного пользования, так и для товаров производственного назначения – парфюмерные наборы, системы машин, установок, агрегатов, действующие в комплексе.

- товар-объект. Необходимость развития системного подхода к производству и реализации продукции требует концентрации огромных материально-вещественных и трудовых ресурсов под единым финансовым, технологическим и административным контролем.

- товар-программа. Это преимущественно интеллектуальный товар, создаваемый в области аэрокосмического бизнеса, автоматизированных систем управления, робототехники, интеллектуальных и биоинженерных технологий.

Характерной особенностью, даже законом развития мирового рынка является возрастание потока интеллектуальных, наукоемких товаров. Под наукоемкими товарами понимают продукты интеллектуального труда, созданные на основе использования прогрессивных научно-технических идей и технологий, и обладающие значительными перспективами их применения.


	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	

	
	
	








