1. Сущность и  значение финансов предприятий.

Финансы предприятий это экономическая категория, особенность которой заключается в сфере ее действия и присущих ей функциях. Они выражают денежные распределительные отношения, без которых не может совершаться кругооборот общественных производственных фон-дов.

Финансы предприятий являются важнейшей составной частью фи-нансовой системы РФ. Их функционирование обусловлено существова-нием товарно-денежных отношений и действием закона стоимости. Фи-нансам предприятий присущи те же черты, что и категории финансов в целом.

Финансы предприятий представляют собой совокупность денеж-ных отношений, возникающих у конкретных хозяйствующих субъектов, в связи с формированием денежных доходов и накоплений и использо-ванием их на выполнение обязательств и социально-экономическое раз-витие.

Финансы предприятий возникают в реальном денежном обороте и их функционирование направлено на достижение общих целей эффек-тивного развития предприятий.

Денежный оборот - это экономический процесс, вызывающий движение стоимости и сопровождающийся потоком денежных платежей и расчетов. В экономической литературе выделяют и нереальный денежный оборот (квазиоборот), под которым понимаются расчеты «черным на-лом» и бартер.

Финансы предприятий и отраслей экономики являются исходной основой финансовой системы страны, поскольку охватывают важней-шую часть всех денежных отношений в сфере общественного воспроиз-водства, где создается общественный продукт страны. От состояния фи-нансов предприятий зависит возможность удовлетворения обществен-ных потребностей общества, улучшение финансового положения стра-ны. Финансы предприятий осуществляют процесс распределения и перераспределения стоимости общественного продукта на трех основных уровнях:

- на общегосударственном (национальном);

- на уровне предприятия;

- на уровне производственных коллективов.

Распределяя и перераспределяя стоимость на общегосударствен-ном уровне, финансы предприятий обеспечивают формирование финан-совых ресурсов страны, используемых для образования бюджета и вне-бюджетных фондов.

На уровне предприятий - они обеспечивают сферу материального производства необходимыми финансовыми ресурсами и денежными средствами для непрерывного процесса расширенного воспроизводства.

На уровне производственных коллективов с помощью финансов формируются денежные фонды - оплаты труда, материального стимули-рования, осуществляются программы социального развития коллективов предприятий.

Важную роль играют финансы в обеспечении сбалансированности между материальными и денежными фондами в экономике, предназна-ченными для целей потребления и накопления. От степени обеспеченно-сти такой сбалансированности во многом зависят стабильность рубля, денежное обращение, состояние платежно-расчетной дисциплины в на-родном хозяйстве

Непосредственная связь финансов предприятий со всеми фазами воспроизводственного процесса обусловливает их высокую потенциаль-ную активность и широкую возможность воздействия на все стороны хозяйствования. Они служат важным инструментом экономического стимулирования и контроля за экономикой страны и управления ею.
2. Функции и принципы финансов организаций и предприятий.

Финансы предприятий выполняют распределительную и контроль-ную функции.

Распределительная функция проявляется в процессе распределе-ния стоимости общественного продукта и национального дохода. Этот процесс происходит путем получения предприятиями денежной выруч-ки за реализованную продукцию и использования ее на возмещение из-расходованных средств производства, образование валового дохода. Финансовые ресурсы предприятия также подлежат распределению в це-лях выполнения денежных обязательств перед бюджетом, банками, контрагентами. Результатом распределения является формирование и использование целевых фондов денежных средств (фонда возмещения, оплаты труда и др.), поддержание эффективной структуры капитала. Основным объектом реализации распределительной функции выступает прибыль предприятия.

Под контрольной функцией финансов предприятий следует по-нимать внутренне присущую им способность объективно отражать и тем самым контролировать финансовое состояние предприятия, отрасли и всей национальной экономики с помощью таких финансовых катего-рий как прибыль, рентабельность, себестоимость, цена, выручка, амор-тизация, основные и оборотные средства.

Контрольная функция финансов предприятий способствует выбору наиболее рационального режима производства и распределения общест-венного продукта и национального дохода на предприятии и в нацио-нальной экономике. Контрольная функция финансов реализуется по следующим основным направлениям:

- контроль за правильностью и своевременностью перечисления средств в фонды денежных средств по всем установленным источникам финансирования;

- контроль за соблюдением заданной структуры фондов денежных средств с учетом потребностей производственного и социального ха-рактера;

- контроль за целенаправленным и эффективным использованием финансовых ресурсов.

Для реализации контрольной функции предприятия разрабатывают нормативы, определяющие размеры фондов денежных средств и источ-ники их финансирования.

Функции финансов предприятий взаимосвязаны и являются сторо-нами одного и того же процесса.
Финансовые отношения коммерческих предприятий строятся на определенных принципах, связанных с основами хозяйственной дея-тельности.

1. Принцип хозяйственной самостоятельности проявляется в том, что предприятие самостоятельно определяет свои расходы, источники финансирования, направления вложений денежных средств, с целью по-лучения прибыли. Однако государство регламентирует отдельные сто-роны деятельности организаций и предприятий, устанавливая налоги, нормы амортизации и т.д.

2. Принцип самофинансирования - означает полную окупаемость затрат на производство и реализацию продукции, инвестирование в раз-витие производства за счет собственных денежных средств, банковских и коммерческих кредитов.

3. Принцип материальной заинтересованности диктуется основ-ной целью предпринимательской деятельности - получением прибыли. Заинтересованность в результатах хозяйственной деятельности присуща коллективам предприятий и организаций, отдельным работникам и го-сударству в целом. Реализация этого принципа обеспечивается достой-ной оплатой труда, оптимальной налоговой политикой государства, со-блюдением экономически обоснованных пропорций в распределении чистой прибыли на потребление и накопление.

4. Принцип материальной ответственности - означает наличие определенной системы ответственности за результаты финансово-хозяйственной деятельности. Финансовые методы реализации этого принципа различны для отдельных хозяйствующих субъектов, их руко-водителей и работников. В основном используются пени, штрафы, не-устойки, взимаемые за нарушение договорных обязательств, налогового законодательства и т.д.

5. Принцип обеспечения финансовых резервов - связан с необхо-димостью формирования финансовых резервов и других аналогичных фондов. Его соблюдение ведет к минимизации рисков, связанных с предпринимательской деятельностью.

Все принципы организации финансов хозяйствующих субъектов находятся в развитии и для их реализации в каждой конкретной эконо-мической ситуации применяются свои формы и методы, соответствую-щие уровню развития производительных сил и производственных отно-шений.
3. Уставный капитал предприятия: сущность, порядок формирования и увеличения.

Уставный капитал (фонд) - основной источник собственных средств, за счет которого формируются основной и оборотный капитал. Его формирование зависит от организационно-правовой формы и регулируется ГК РФ. 
Уставный капитал общества с ограниченной ответственностью

1. Уставный капитал общества с ограниченной ответственностью составляется из стоимости вкладов его участников.

Уставный капитал определяет минимальный размер имущества общества, гарантирующего интересы его кредиторов. Размер уставного капитала общества не может быть менее суммы, определенной законом об обществах с ограниченной ответственностью.

2. Не допускается освобождение участника общества с ограниченной ответственностью от обязанности внесения вклада в уставный капитал общества, в том числе путем зачета требований к обществу, за исключением случаев, предусмотренных законом.

(п. 2 в ред. Федерального закона от 08.07.1999 N 138-ФЗ)

(см. текст в предыдущей редакции)

3. Уставный капитал общества с ограниченной ответственностью должен быть на момент регистрации общества оплачен его участниками не менее чем наполовину. Оставшаяся неоплаченной часть уставного капитала общества подлежит оплате его участниками в течение первого года деятельности общества. При нарушении этой обязанности общество должно либо объявить об уменьшении своего уставного капитала и зарегистрировать его уменьшение в установленном порядке, либо прекратить свою деятельность путем ликвидации.

4. Если по окончании второго или каждого последующего финансового года стоимость чистых активов общества с ограниченной ответственностью окажется меньше уставного капитала, общество обязано объявить об уменьшении своего уставного капитала и зарегистрировать его уменьшение в установленном порядке. Если стоимость указанных активов общества становится меньше определенного законом минимального размера уставного капитала, общество подлежит ликвидации.

5. Уменьшение уставного капитала общества с ограниченной ответственностью допускается после уведомления всех его кредиторов. Последние вправе в этом случае потребовать досрочного прекращения или исполнения соответствующих обязательств общества и возмещения им убытков.

Права и обязанности кредиторов кредитных организаций, созданных в форме обществ с ограниченной ответственностью, определяются также законами, регулирующими деятельность кредитных организаций.

(абзац введен Федеральным законом от 08.07.1999 N 138-ФЗ)

6. Увеличение уставного капитала общества допускается после внесения всеми его участниками вкладов в полном объеме.

Обществом с дополнительной ответственностью признается учрежденное одним или несколькими лицами общество, уставный капитал которого разделен на доли определенных учредительными документами размеров; участники такого общества солидарно несут субсидиарную ответственность по его обязательствам своим имуществом в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов, определяемом учредительными документами общества. При банкротстве одного из участников его ответственность по обязательствам общества распределяется между остальными участниками пропорционально их вкладам, если иной порядок распределения ответственности не предусмотрен учредительными документами общества.

Уставный капитал акционерного общества составляется из номинальной стоимости акций общества, приобретенных акционерами.

Уставный капитал общества определяет минимальный размер имущества общества, гарантирующего интересы его кредиторов. Он не может быть менее размера, предусмотренного законом об акционерных обществах.

2. Не допускается освобождение акционера от обязанности оплаты акций общества, в том числе освобождение его от этой обязанности путем зачета требований к обществу.

3. Открытая подписка на акции акционерного общества не допускается до полной оплаты уставного капитала. При учреждении акционерного общества все его акции должны быть распределены среди учредителей.

4. Если по окончании второго и каждого последующего финансового года стоимость чистых активов общества окажется меньше уставного капитала, общество обязано объявить и зарегистрировать в установленном порядке уменьшение своего уставного капитала. Если стоимость указанных активов общества становится меньше определенного законом минимального размера уставного капитала (пункт 1 настоящей статьи), общество подлежит ликвидации.

5. Законом или уставом общества могут быть установлены ограничения числа, суммарной номинальной стоимости акций или максимального числа голосов, принадлежащих одному акционеру.

В бухгалтерском учете он отражается на балансовом счете 80.

Хозяйственные товарищества и общества показывают по этой стро-ке сумму уставного (складочного) капитала, кооперативы – паевого фонда как совокупность вкладов (долей, акций, паевых взносов). Госу-дарственные и муниципальные предприятия показывают величину ус-тавного фонда.

Величина уставного капитала предприятия изменяется в зависимо-сти от результатов его деятельности за год, что находит отражение в уч-редительных документах и в форме № 3 «Отчет об изменении капита-ла».

Увеличение уставного капитала возможно за счет:

- выпуска дополнительных акций (эмиссии);

- внесения дополнительных вкладов участниками хозяйственных товариществ;

- направления средств добавочного капитала в установленном по-рядке.

Уменьшение уставного капитала возможно за счет:

- изъятия вклада участниками;

- аннулирования собственных акций акционерным обществом;

- уменьшения вкладов или номинальной стоимости акций при до-ведении уставного капитала до величины чистых активов, определяемых путем вычитания из суммы активов, принимаемых к расчету, суммы ее обязательств, принимаемых к расчету.

Следует обратить внимание, что согласно ст. 99 ГК РФ, если по окончании второго и каждого последующего финансового года стои-мость чистых активов общества окажется меньше уставного капитала, общество обязано объявить и зарегистрировать в установленном поряд-ке уменьшение своего уставного капитала.

Если стоимость уставного капитала становится меньше определен-ного законом минимального размера уставного капитала, общество под-лежит ликвидации.

Более того, если решение об уменьшении уставного капитала или ликвидации общества не было принято, его акционеры, кредиторы, а также органы, уполномоченные государством, вправе требовать ликви-дации общества в судебном порядке.

4. Фонды денежных средств предприятий.

Часть выручки от реализации продукции должна быть направлена на возмещение материальных затрат и оплату труда. За счет полученной выручки у предприятия аккумулируются денежные средства (фонды) в виде амортизационных отчислений по основным средствам, МБП и нематериальным активам. Кроме того, за счет полученной выручки от реализации продукции образуются денежные резервы предстоящих расходов и платежей. У предприятий может образовываться также и ремонтный фонд, предназначенный для равномерного распределения затрат на особо ножные виды ремонта основных производственных фондов себестоимости продукции.

В общую величину оплаченной выручки предприятия входит и доход в форме прибыли. Чистая прибыль может направляться (распределяться) в фонд накопления, который служит источником финансирования капитальных вложений, и фонд потребления, предназначенный для удовлетворения различных социальных потребностей и материальных поощрений. За счет чистой прибыли может быть образован и резервный капитал (фонд) - образуется в соответствии с действующим законодательством, учредительными документами или учетной политикой предприятия. В процессе перераспределения также формируется ряд денежных источников средств предприятия, имеющих характер фондов:

уставный капитал (уставный фонд) - образуется при создании предприятия за счет взносов учредителей или за счет имущества, закрепленного собственником за предприятием; 

целевое финансирование и поступление из бюджета; 

целевое финансирование и поступления из отраслевых и межотраслевых внебюджетных фондов и от других предприятий и физических лиц для осуществления мероприятий целевого назначения.

5. Особенности финансов государственных и муниципальных предприятий

Государственные и муниципальные финансы — это совокупность экономических отношений, возникающих в реальном денежном обороте по поводу формирования, распределения и использования централизованных фондов финансовых ресурсов.

Государственные и муниципальные финансы опираются на информационные потоки. Анализ поступающей информации важен как в момент принятия решения, так и в процессе контроля за ходом его выполнения. Эта информация содержится в оперативной и статистической отчетности, договорах и соглашениях, расчетных документах и т.п. 

Государственные и муниципальные финансы имеют четкую целевую ориентацию. Они затрагивают определенные социально-политические интересы отдельных слоев общества. Однако во всех своих аспектах они ориентированы на решение государственных и муниципальных задач.

Особенности финансов гос. и муниц. предприятий проявляются в их функциях:

1. Функция планирования предполагает формулирование целей и выбор путей их достижения на основании разграничения полномочий и предметов ведения между Федерацией, субъектами Федерации и органами местного самоуправления. Реализуется эта функция через составление бюджетов на соответствующий финансовый год и перспективу, балансов финансовых ресурсов, порядка налогообложения и т.п. 

2. Функция организации включает бюджетное устройство, бюджетную классификацию, предполагает необходимость определения порядка составления, утверждения и исполнения бюджета, выбор уполномоченных кредитных организаций, разграничение полномочий законодательных и исполнительных органов власти в бюджетном процессе, определения прав и обязанностей функциональных подразделений финансовых органов. 

3. Функция стимулирования основывается на деятельности, направленной на реализацию целей. С помощью этой функции интерпретируются факторы, влияющие на финансовую деятельность и учитывающие ее потребность в денежных средствах. 

4. Функция контроля заключается в реализации контроля рублем за реальным денежным оборотом, участником которого является государство, формированием централизованных фондов денежных средств.

Государственные и муниципальные финансы функционируют на основе перераспределения финансовых ресурсов через систему централизованных фондов. С помощью этой функции они обслуживают воспроизводственные процессы как в рамках относительно обособленных структурных образований, так и в общегосударственном масштабе.
6. Особенности финансов организаций различных организационно-правовых форм

В рамках многообразия форм собственности, норм действующего законодательства, и в зависимости от степени обособления имущества и имущественных прав, могут быть созданы юридические лица различных организационно-правовых форм.

Хозяйственные товарищества и общества - это коммерческие организации, имущество которых создается за счет вкладов учредителей (участников), увеличивается в процессе предпринимательской деятельности и принадлежит хозяйственным товариществам и обществам на правах собственности. Классификация хозяйственных товариществ и обществ, включает полные товарищества, коммандитные товарищества или товарищества на вере, общества с ограниченной ответственностью и общества с дополнительной ответственностью. 

Полное товарищество — это добровольное объединение физических или юридических лиц, которые занимаются предпринимательской деятельностью, в соответствии с заключенным между ними учредительным договором, от имени товарищества и несут ответственность по его обязательствам, принадлежащим им имуществом. Уставный капитал полного товарищества создается за счет вкладов участников и является складочным капиталом. Прибыль (убытки) полного товарищества распределяется между его участниками пропорционально доле их участия в складочном капитале. 

Товарищество на вере (коммандитное товарищество) — товарищество, в котором предполагается участие, помимо полных участников товарищества, участников-вкладчиков (коммандитистов). Документом, фиксирующим факт создания и регламентирующим деятельность товарищества, является учредительный договор, в котором определяются условия, величина и состав складочного капитала, сроки и порядок внесения долей каждого товарища. Порядок формирования уставного капитала аналогичен порядку его формирования в полном товариществе. Управление деятельностью товарищества осуществляется только полными товарищами, вкладчики в управлении участия не принимают, и являются, своего рода, инвесторами. Они участвуют в прибыли товарищества, в соответствии с их долей в складочном капитале и в порядке, предусмотренном учредительным договором, а также несут ответственность за убытки, связанные с деятельностью товарищества, только в пределах величины внесенного ими вклада.

Общество с ограниченной ответственностью — юридическое лицо, учрежденное одним или несколькими лицами, уставный капитал которого разделен на доли в размерах, определенных учредительными документами. Участники общества с ограниченной ответственностью, в отличие от других форм, отвечают по его обязательствам и несут риск убытков, связанных с деятельностью общества исключительно в пределах стоимости

внесенной ими доли. Размер уставного капитала определяет минимальный размер имущества, гарантирующий интересы его кредиторов. Расчет и распределение прибыли общества определяется в общеустановленном законодательством порядке. В первоочередном порядке выполняются обязательства перед бюджетом. 

Общество с дополнительной ответственностью. Основные положения, регламентирующие процессы формирования уставного капитала, распределения прибыли общества, и вопросов управления обществом, аналогичны порядку определенному для обществ с ограниченной ответственностью. Отличительной особенностью является то обстоятельство, что участники несут солидарную субсидиарную ответственность по

обязательствам общества, в одинаковом для всех кратном размере к стоимости их вкладов. Это предполагает, что в случае банкротства одного из участников, его ответственность по обязательствам общества распределится между участниками пропорционально их доле в уставном капитале.

Акционерное общество - представляет собой добровольное объединение средств физических и юридических лиц, или акционеров, каждый из которых несет материальную ответственность за результаты деятельности акционерного общества в пределах номинальной стоимости принадлежащих ему акций. Правовое положение акционерного общества определяется Гражданским кодексом РФ и Федеральным законом «Об акционерных обществах».

Открытое акционерное общество — организация, создаваемая на основе добровольного соглашения юридических и физических лиц, в том числе и иностранных, объединяющих свои средства за счет выпуска акций, с целью получения прибыли. Отличительной особенностью предприятий данного типа является формирование уставного капитала за счет продажи акций в форме открытой подписки и свободное обращение акций на рынке.

Основным органом управления акционерным обществом является общее собрание акционеров. По решению общего собрания акционерное общество может принять решение об увеличении уставного капитала. Увеличить уставный капитал акционерное общество может двумя способами: - посредством увеличения номинала уже имеющихся акций и путем дополнительного выпуска акций. 

Закрытое акционерное общество — организационно-правовая форма акционерного общества, акции которого распространяются только среди его учредителей. Кроме того, акционеры закрытого акционерного общества обладают преимущественным правом приобретения акций, продаваемых другими акционерами.

7. Классификация основных средств предприятия

К основным фондам (ОФ) относятся материальные ценности, используемые в качестве средств труда в течении срока, превышающего 12 месяцев. ОФ принимают многократное участие в производственном процессе и переносят свою стоимость на вновь созданный продукт по частям, сохраняя при этом свою материально-вещественную форму.

К ОФ относят: здания, сооружения, рабочие и силовые машины и оборудование, измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника, транспортные средства, инструмент, производственный и хозяйственный инвентарь и принадлежности, рабочий, продуктивный и племенной скот, многолетние насаждения, прочие основные фонды.

В зависимости от степени участия ОФ в процессе производства они классифицируются:

· Производственные основные фонды, прямо или косвенно участвующие в производстве материальных ценностей;

· ОФ непроизводственного назначения (социальные объекты – больницы, школы, санатории и др.);

По участию в производственном процессе ОФ подразделяются:

· активные – непосредственно участвующие в процессе производства товаров, работ или услуг (машины, оборудование, вычислительная техника, транспортные средства и т.д.);

· пассивные – не принимают непосредственного участия в процессе производства, но создают необходимые условия для его осуществления (здания, сооружения и т.д.);

8. Стоимостная оценка основных фондов

Основные фонды имеют следующие виды денежной оценки:

Первоначальная стоимость. Это стоимость, по которой объекты основных фондов принимаются на баланс предприятия по данным бухгалтерского учета. Она равняется сумме фактических расходов организации на приобретение, сооружение или изготовление основных фондов, за минусом НДС и иных возмещаемых налогов.

Восстановительная стоимость - стоимость, которую имеют объекты основных фондов в процессе воспроизводства, с учетом их морального и физического износа. Устанавливается во время переоценки основных фондов.

Остаточная стоимость - первоначальная или восстановительная стоимость за минусом износа.

Ликвидационная стоимость – стоимость реализации изношенных отдельных объектов ОФ.
9. Амортизация основных средств и способы ее начисления

Согласно пункту 17 ПБУ 6/01 стоимость объектов основных средств погашается посредством начисления амортизации.

Пунктом 18 ПБУ 6/01 установлено четыре способа начисления амортизации:

· линейный способ; 

· способ уменьшаемого остатка; 

· способ списания стоимости по сумме чисел лет полезного использования ; 

· способ списания стоимости пропорционально объему продукции (работ). 

1. при линейном способе - исходя из первоначальной стоимости или (текущей (восстановительной) стоимости (в случае проведения переоценки) объекта основных средств и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта;

2. при способе уменьшаемого остатка - исходя из остаточной стоимости объекта основных средств на начало отчетного года и нормы амортизации, исчисленной исходя из срока полезного использования этого объекта и коэффициента не выше 3, установленного организацией;

3. при способе списания стоимости по сумме чисел лет срока полезного использования - исходя из первоначальной стоимости или (текущей (восстановительной) стоимости (в случае проведения переоценки) объекта основных средств и соотношения, в числителе которого - число лет, остающихся до конца срока полезного использования объекта, а в знаменателе - сумма чисел лет срока полезного использования объекта.

4. При способе списания стоимости пропорционально объему продукции (работ) начисление амортизационных отчислений производится исходя из натурального показателя объема продукции (работ) в отчетном периоде и соотношения первоначальной стоимости объекта основных средств и предполагаемого объема продукции (работ) за весь срок полезного использования объекта основных средств».

Применение одного из способов начисления амортизации по группе однородных объектов основных средств производится в течение всего срока полезного использования объектов, входящих в эту группу.

Кроме списания стоимости основных средств посредством начисления амортизации, пунктом 18 ПБУ 6/01 предусмотрено, что объекты основных средств стоимостью не более 10 000 рублей за единицу или иного лимита, установленного в учетной политике исходя из технологических особенностей, а также приобретенные книги, брошюры и тому подобные издания разрешается списывать на затраты на производство (расходы на продажу) по мере отпуска их в производство или эксплуатацию. В целях обеспечения сохранности этих объектов в производстве или при эксплуатации в организации необходимо организовать контроль их движения.

10. Источники создания и воспроизводства основных средств предприятия

11. Основные средства предприятия (источники формирования, состав и структура)

Основной капитал характеризует материально-техническую базу общественного производства и по своему материально-вещественному содержанию предоставляет собой основные фонды. К основным фондам относятся материальные ценности, используемые в качестве средств труда в течение срока превышающего 12 мес. Стоимость средств инвестированных в основные фонды в процессе их использования совершает непрерывный кругооборот. Основные фонды принимают многократное участие в производственном процессе и переносят стоимость на вновь созданный продукт по частям, сохраняя свою материально-вещественную форму.

К основным фондам относят: здания, сооружения, рабочие и силовые машины, оборудования, измерительные и регулирующие приборы и устройства, вычислительная техника, транспортные средства, рабочий продуктивный и племенной скот, многолетние насаждения, прочие основные фонды. В зависимости от степени участия основных фондов в процессе производства они классифицируются на: производственные основные фонды прямо или косвенно участвующие в производстве материальных ценностей. непроизводственного назначения, к которым относятся социальные объекты. По роли в производственном процессе основные фонды подразделяются на: активные – непосредственно участвующие в процессе производства товаров, работ и услуг. пассивные – не принимают непосредственного участия в процессе производства, но создают необходимые условия для его осуществления.

Основными источниками финансирования основных средств являются: 1.Собственные финансовые ресурсы и внутри хозяйственные ресурсы (чистая прибыль в виде нераспределенной прибыли, амортизационные отчисления); 2.привлечённые финансовые средства инвесторов (средства, полученные от эмиссии акций,  депозитарных расписок и иных взносов юр и физ лиц); 3.заёмные средства (банковские кредиты, облигационные займы и др.); 4.денежные средства, централизуемые добровольными союзами предприятий и ФПГ (финансово-промышленных групп), а также мобилизуемые инвесторами для долевого участия в строительстве объектов; 5.средства федерального бюджета, предоставленные на безвозмездной и возмездной основах средства бюджетов субъектов РФ.

12.Показатели качественного состояния основных фондов.

Основные фонды предприятий и хозяйственных организаций представляют собой совокупность средств труда, действующих в течение длительного периода в сфере материального производства и непроизводственной сфере. Они имеют денежную оценку. Денежное выражение стоимости основных фондов необходимо для их классификации, определения объема, структуры, исчисления показателей качественного состояния и эффективности их использования.

К показателям качественного состояния основных фондов относятся коэффициенты износа, годности, обновления и выбытия. 

Коэффициент износа показывает, какая часть стоимости основных фондов уже перенесена на готовую продукцию, какова степень изношенности действующих основных фондов. Он исчисляется как отношение суммы износа основных фондов к первоначальной их стоимости. На величину коэффициента износа оказывают влияние такие факторы, как степень обновления основных фондов, выполнение плана капитального ремонта, сроки службы основного энергооборудования, вытекающие из различий в условиях эксплуатации. 

Коэффициент годности — показатель, обратный коэффициенту износа; он характеризует состояние основных фондов на определенную дату и рассчитывается путем отнесения неизношенной их части к полной первоначальной стоимости. Возможности увеличения годности основных фондов энергетики растут по мере расширения масштабов технического перевооружения и реконструкции действующих, а также строительства новых предприятий.

Коэффициент обновления основных фондов показывает, какой удельный вес имеют введенные в действие основные фонды в их первоначальной стоимости на конец анализируемого периода. Расчет может производиться за год либо за пятилетие. В целом по промышленности величина коэффициента обновления основных фондов уменьшается. 

Коэффициент выбытия основных фондов рассчитывается как отношение выбывших основных фондов за расчетный период к первоначальной стоимости всех основных фондов на начало расчетного периода. Этот коэффициент можно рассчитывать по всей сумме основных фондов, а также отдельно по активной и пассивной их части. Выбытие основных фондов происходит в связи с ликвидацией или продажей другим предприятиям и организациям. Выбытие вследствие ликвидации отражает относительную величину физического и морального износа основных фондов в отличие от выбытия по причине продажи основных фондов другим предприятиям, что не меняет общей массы действующих основных фондов. Выбытие в результате ликвидации отражает действительное уменьшение основных фондов в народном хозяйстве.

13.Пути улучшения использования основных средств предприятия.

Основные фонды предприятий и хозяйственных организаций представляют собой совокупность средств труда, действующих в течение длительного периода в сфере материального производства и непроизводственной сфере. Основные средства являются одним из важнейших факторов любого производства. Их состояние и эффективное использование прямо влияет на конечные результаты хозяйственной деятельности предприятия. В зависимости от того, как используются объекты в производственной и хозяйственной деятельности, различают действующие, находящиеся в запасе и бездействующие основные средства. Такое деление необходимо для получения информации о загрузке и эффективности использования основных средств, возможности замены износившихся средств, принятия мер к передаче или реализации другим предприятиям ненужных средств, а также правильного расчета износа для включения в издержки производства. К действующим основным средствам относятся основные средства, используемые в производственной и хозяйственной деятельности. Находящиеся в запасе предназначаются для замены действующих во время ремонта, модернизации или полного выбытия. Бездействующие - это такие, которые по различным причинам не используются.

переход к рыночной экономике побуждает трудовые коллективы к постоянному поиску резервов повышения эффективности использования всех материально - вещественных факторов производства, в том числе и основных средств. Выявить и практически использовать эти резервы можно с помощью тщательного экономического анализа.

Более полное и рациональное использование основных средств и производственных мощностей предприятия способствует улучшению всех его технико-экономических показателей: росту производительности труда, повышению фондоотдачи, увеличению выпуска продукции, снижению ее себестоимости, экономии капитальных вложений.

Эффективность использования основных средств во многом зависит от их технического состояния. Для характеристики технического состояния основных средств используются такие показатели ,как коэффициент износа, коэффициент годности, возрастная структура оборудования.

Повышение эффективности использования работающего оборудования обеспечивается двумя путями: экстенсивным (по времени) и интен¬сивным (по мощности).

Показатели, характеризующие экстенсивный путь использования оборудования, - количество оборудования, в том числе доля бездей¬ствующих средств труда, отработанное время (машино-ч), коэффициент сменности работы оборудования, структура парка машин и станков. 

Интенсивное использование оборудования характеризуется показа¬телями выпуска продукции за 1 машино-ч (или на рубль),т.е. его производительностью.

14.Оборотные средства предприятия, их состав и структура.

Оборотные средства -Часть хозяйственных средств предприятия, образующая их оборотные средства и фонды обращения. 

В состав оборотных фондов входят производственные запасы, незавершенное производство, расходы будущих периодов. 

Производственные запасы -- это предметы труда, подготовленные для запуска в производственный процесс; состоят они из сырья, основных и вспомогательных материалов, топлива, горючего, покупных полуфабрикатов и комплектующих изделий, тары и тарных материя п запасных частей для текущего ремонта основных фондов.

Незавершенное производство и полуфабрикаты собственно изготовления -- это предметы труда, вступившие в производственный процесс: материалы, детали, узлы и изделия, находящиеся в процессе обработки или сборки, а также полуфабрикаты собственного изготовления, подлежащие дальнейшей обработке в других цехах того же предприятия.

Расходы будущих периодов -- это невещественные элементы оборотных фондов, включающие затраты на подготовку и освоение новой продукции, которые производятся в данном периоде (квартал, год), но относятся на продукцию будущего периода .

В состав фондов обращения входят готовая продукция; товары отгруженные, но не оплаченные; средства в расчетах; денежные средства на счетах в банках и в кассе.

Все оборотные средства постоянно меняются в производственном цикле, переходя из сферы производства в сферу обращения, то есть из оборотных фондов в фонды обращения и обратно. Оборотные фонды-- обязательный элемент процесса производства, основная часть себестоимости продукции. Чем меньше расход сырья, материалов, топлива и энергии на единицу продукции, тем экономнее расходуется труд, затрачиваемый на их добычу и производство, тем дешевле продукт. Наличие у предприятия достаточных оборотных средств является необходимой предпосылкой для его нормального функционирования в условиях рыночной экономики.
15 Источники формирования оборотных средств

собственные и приравненные к ним средства, кредиторская задолженность, кредиты банка и прочие источники, используемые для создания оборотных производственных фондов

Оборотные средства предприятий призваны обеспечивать непрерывное их движение на всех стадиях кругооборота с тем, чтобы удовлетворять потребности производства в денежных и материальных ресурсах, обеспечивать своевременность и полноту расчетов, повышать эффективность использования оборотных средств. Все источники финансирования оборотных средств подразделяются на собственные, заемные и привлеченные. Собственные средства играют главную роль в организации кругооборота фондов, так как предприятия, работающие на основе коммерческого расчета, должны обладать определенной имущественной и оперативной самостоятельностью с тем, чтобы вести дело рентабельно и нести ответственность за принимаемые решения. Формирование оборотных средств происходит в момент организации предприятия, когда создается его уставный фонд. Источником формирования в этом случае” служат инвестиционные средства учредителей предприятия. В процессе работы источником пополнения оборотных средств является полученная прибыль, а также приравненные к собственным средствам так называемые устойчивые пассивы. Это средства, которые не принадлежат предприятию, но постоянно находятся в его обороте. Такие средства служат Источником формирования оборотных средств в сумме их минимального остатка. К ним относятся: минимальная переходящая из месяца в месяц задолженность по оплате труда работникам предприятия, резервы на покрытие предстоящих расходов, минимальная переходящая задолженность перед бюджетом и внебюджетными фондами, средства кредиторов, полученные в качестве предоплаты за продукцию (товары, услуги), средства покупателей по залогам за возвратную тару, переходящие остатки фонда потребления и др. 

Источники оборотных средств:

- собственные - средства, постоянно находящиеся в распоряжении организации и формируемые за счет собственных ресурсов (прибыль, акционерный капитал и т. д.). Собственные средства составляют в промышленном производстве около 40% и формируются, в основном, за счет прибыли;

- заемные - средства, привлекаемые из различных источников: кредиты, займы и т. д. Служат для покрытия дополнительной потребности в оборотных средствах;

- кредиторская задолженность - использование средств, не принадлежащих организации: задолженность по расчетным документам, платежам в бюджет и внебюджетные фонды, кредитам, заработной плате и т. д. Прирост кредиторской задолженности часто выступает в качестве источника финансирования прироста оборотных средств.

Наличие собственных и заемных оборотных средств и соотношение между ними характеризует степень финансовой устойчивости организации, ее платежеспособность (возможность своевременно и полностью выполнять обязательства) и ликвидность (возможность в любой момент совершать необходимые расходы). Таким образом, экономически обоснованное соотношение собственных и заемных оборотных средств предопределяет эффективность их использования и положительно влияет на конечный результат хозяйственной деятельности организации.
16. Оборотные производственные фонды и фонды обращения предприятия.

Оборотные фонды – это часть производственных фондов, которые целиком потребляются в процессе одного кругооборота и полностью пе-реносят свою стоимость на изготавливаемый продукт. По натурально-вещественному составу они представляют собой предметы труда.

В промышленности соотношение между Оборотными производственными фондами и фондами обращения предприятия составляет около 7:3.

Исходя из участия в производстве, оборотные производственные фонды подразделяются: - на средства в производственных запасах; - средства в производственном процессе (или в производстве).

А исходя из реализации они включают: - готовую продукцию на складе; - отгруженные товары; - денежные средства; - дебиторскую задолженность.

Оборотные средства в производственных запасах включают вещественные элементы производства, используемые в качестве предметов труда и частично орудий труда, еще не вступивших в производственный процесс и находящихся в виде складских запасов.

В состав предметов труда входят: - сырье и основные материалы, из которых изготавливается про-дукт. Они образуют материальную (вещественную) основу продукта; - вспомогательные материалы – топливо, тара и тарные материалы для упаковки, запасные части. Они используются для обслуживания, ухода за орудиями труда, облегчение процесса производства или же для воздействия на основные материалы, сырье в целях придания продукту определенных потребительских свойств; - покупные полуфабрикаты и комплектующие изделия. Полуфабрикаты не являются готовой продукцией и вместе с комплектующими играют в производственном процессе такую же роль, как и основные материалы.

Сырьем называется продукция сельского хозяйства, добывающей промышленности, а материалами – продукция обрабатывающих отрас-лей промышленности.

Незаконченная продукция, или продукция частичной готовности, - это предметы труда, уже вступившие в производственный процесс, но не прошедшие всех операций обработки, предусмотренных технологи-ческим процессом. Они представлены незавершенным производством и полуфабрикатами собственного изготовления. Это вещественные элементы оборотных фондов.

Единственным невещественным элементом оборотных производственных фондов являются расходы будущих периодов. Они включают затраты на подготовку и освоение новой продукции и новых технологий, которые производятся в данном году, но относятся на продукцию будущего года.

Фонды обращения это часть оборотных средств, обслуживающих процесс обращения. Они формируются под влиянием характера деятельности предприятия, условий реализации продукции, уровня организации системы сбыта готовой продукции, применяемых форм расчетов и их состояния и других факторов.

Основную часть (до 60%) составляет готовая продукция. Она подразделяется на готовую продукцию на складе предприятия и товары отгруженные. Моментом перехода готовой продукции на склад предприятия завершается процесс производства продукции. А продукция и товары, отгруженные потребителю, находятся уже в сфере обращения и отражают процесс реализации. Соотношение между перечисленными элементами фондов обращения приблизительно 1:1.

Товары отгруженные можно рассматривать по следующим направлениям: - срок оплаты которых не наступил; - срок оплаты которых просрочен; - находящиеся на ответственном хранении у покупателя.

Другая составная часть фондов обращения – денежные средства и дебиторская задолженность.

Денежные средства могут быть: - в финансовых инструментах – на счетах в кредитно-банковских учреждениях, в ценных бумагах, выставленных аккредитивах: - в кассе предприятия и в расчетах (почтовых переводах и прочих расчетах, таких как недостачи, потери, перерасходы).

Дебиторская задолженность включает задолженность подотчет-ных лиц, поставщиков по истечению сроков оплаты, налоговых органов при переплате налогов и других обязательных платежей, вносимых в ви-де аванса. Она включает также дебиторов по претензиям и спорным дол-гам. Дебиторская задолженность всегда отвлекает средства из оборота, означает их неэффективное использование и ведет к напряженному фи-нансовому состоянию предприятия.

Состав оборотных средств предприятия 

	Признак группи-ровки 
	Оборотные средства 

	Функцио-нальное назначение 
	Оборотные производственные фон-ды 

(сфера производства) 
	Фонды обращения (сфера обращения) 

	Роль в производ-стве 
	Средства в запа-сах 
	Средства в производстве 
	Готовая продук-ция 
	Денежные средства и средства в расче-тах 

	Укрупнен-ные менты 
	эле- е у от- ность Пред-меты труда 
	Орудия труда 
	Незаконченная продкция 
	Рас-ходы буду-щих перио-дов 
	Готовая продук-ция на складе 
	Това-ры гру-женные 
	Денеж-ные 

средст-ва 
	Дебитор-ская задол-жен-

	Степень планирования 
	Нормируемые 
	Ненормируемые 

	Источни-ки финан-сирова-ния 
	Собственные и заемные 


17. Нормируемые и ненормируемые оборотные средства предприятия.

Определение потребностей предприятий в собственных оборотных средствах осуществляется в процессе нормирования, т.е. определения норматива оборотных средств.

Цель нормирования – определение оптимального размера оборот-ных средств предприятия, вовлекаемых на определенный срок в сферу производства и сферу обращения.

Потребность в собственных средствах для каждого предприятия определяется при составлении финансового плана. Нормирование обо-ротных средств осуществляется в денежном выражении.

К нормируемым оборотным средствам относятся, как правило, все оборотные производственные фонды, а также часть фондов обращения, которая находится в виде остатков готовой продукции на складе пред-приятия.

К ненормируемым оборотным средствам относятся остальные элементы фондов обращения, т.е. отправленная потребителям, но не оплаченная продукция и все виды денежных средств и расчетов.

Отсутствие норм не означает, что размеры этих элементов оборот-ных средств могут изменяться произвольно и беспредельно и что за ни-ми отсутствует контроль.

В процессе нормирования устанавливаются частные и совокупные нормативы. Процесс нормирования состоит из нескольких последова-тельных этапов.

На первом этапе разрабатываются нормы запаса по каждому эле-менту нормируемых оборотных средств. Норма – это относительная ве-личина, соответствующая объему запаса каждого элемента оборотных средств. Норма устанавливается в днях запаса и означает длительность периода обеспечения данным видом материальных ценностей. Норма запаса может устанавливаться в процентах, в денежном выражении к определенной базе. Исходя из норм запаса и расхода товарно-материальных ценностей, определяется сумма оборотных средств, необ-ходимая для создания нормируемых запасов по каждому виду оборот-ных средств.

Затем путем сложения частных нормативов рассчитывается сово-купный норматив. Норматив оборотных средств представляет собой денежное выражение планируемого запаса товарно-материальных цен-

ностей, минимально необходимых для нормальной хозяйственной дея-тельности предприятия

18 Классификация основных и оборотных средств по степени ликвидности

1.Наиболее ликвидные – денежные средств (касса, расчетный счет, валютный счет, прочие денежные средства); краткосрочные фи-нансовые вложения;

2.Быстро реализуемые – товары отгруженные; дебиторская за-долженность: за товары (услуги, работы), по векселям полученным, с дочерними предприятиями, с бюджетом, с персоналом, с прочими деби-торами; прочие оборотные активы;

3.Медленно реализуемые – запасы.

Ликвидность текущих активов является главным фактором, опреде-ляющим степень риска вложений капитала в оборотные средства. Нако-пленные оценки реализуемости тех или иных видов оборотных средств за длительный период времени позволяют определить вероятность риска вложений в эти активы.

Ликвидность (скорость превращения в денежные сред​ства) 
Классификация оборотных средств по степени их лик​видности и степени финансового риска характеризует ка​чество средств предприятия, находящихся в обороте. Эффективное управление оборотным ка​питалом предприятия предполагает как поиск и привле​чение дополнительных источников финансирования, и размещение их в активах предприятия.
Ликвидность текущих активов - основной фактор, опре​деляющий степень риска вложений капитала в оборотные средства
Показатели ликвидности характеризуют способность предприя​тия выполнять краткосрочные (текущие)

 обязательства за счет те​кущих активов. В общем случае предприятие считается ликвидным, если 

его оборотные (текущие) активы превышают краткосрочные (текущие) обязательства. 
В зависимости от скорости обращения активов в наличные день​ги текущие активы могут быть разделены на три группы. К первой группе относятся денежные средства в кассе и на расчетном сче​те, а также денежные эквиваленты (высоколиквидные рыночные ценные бумаги), т. е. наиболее мобильные средства, которые не​медленно могут быть использованы для выполнения текущих рас​четов. Во вторую группу входят активы, для обращения кото​рых в денежную наличность необходимо определенное время. Сюда относится прежде всего дебиторская задолженность, а также отдель​ные виды краткосрочных финансовых вложений. Третью группу составляют наименее ликвидные активы — производственные и материальные запасы и затраты.

. Коэффициент текущей ликвидности определяется как отношение фактической стоимости находящих​ся в наличии у предприятия оборотных средств к его наиболее срочным обязательствам в виде краткосрочных кредитов банков, краткосрочных займов, кредиторской задолженности, расчетов по дивидендам, отчислений в фонды потребления и прочих кратко​срочных пассивов. 

Ктл= ОА / КП     где ОА — оборотные активы предприятия; КП — краткосрочные пассивы.
Коэффициент срочной (быстрой) ликвидности — промежуточный финансовый показатель, при определении которого из расчета ис​ключается наименее мобильная часть оборотных средств — матери​ально-производственные запасы. 
Кбл= ОА –З / КП  где ОА — оборотные активы предприятия; 3 ~ производственные запасы; КП — краткосрочные пассивы.
Данный показатель принадлежит к классу нормируемых показа​телей и считается достаточным, если коэффициент срочной лик​видности не менее единицы.

Коэффициент абсолютной ликвидности — наиболее жесткий кри​терий ликвидности предприятия, показывающий, какая часть крат​косрочных обязательств может быть погашена немедленно исходя из того, что денежные средства являются абсолютно ликвидными по определению
Кал = Д / КП  где Д — денежные и приравненные к ним средства; КП — краткос​рочные пассивы.
19 Определение потребности предприятия в оборотных средствах.
Одной из важнейших составляющих финансового пла​нирования является расчет потребности в оборотных сред​ствах. Недостаток оборотных средств вызывает перебои в обеспечении материальными ресурсами, их избыток при​водит к замедлению их оборачиваемости, образованию сверхнормативных запасов материальных ценностей и свя​занных с этим дополнительных затрат предприятия.
Потребность предприятия в оборотных средствах зави​сит от множества факторов: объемов производства и ре​ализации; вида бизнеса; масштаба деятельности; дли​тельности производственного цикла; структуры капитала предприятия; учетной политики предприятия и системы расчетов; уровня материально-технического снабжения; видов и структуры потребляемого сырья и других факто​ров.

Определяют потребность предприятия в оборотных средствах, исходя из времени пребывания оборотных средств 1 в сфере производства  и  2 в сфере обращения. При этом время пребывания оборотных средств в производстве это время, в течение которого они находятся в процессе непосредственного функционирования; время перерывов в процессе производства, не требующих затрат рабочей силы; время, в течение которого оборотные средства производ​ства пребывают в состоянии запасов.

Время пребывания оборотных средств  в сфере обра​щения охватывает время нахождения их в форме остатков нереализованной продукции, денежных средств в кассе предприятия, на счетах в банках и в расчетах с хозяйствую​щими субъектами. 

Существуют три метода расчета нормативов оборот​ных средств: аналитический, метод прямого счета, коэф​фициентный метод.

Аналитический метод: при анализе имеющихся товар​но-материальных ценностей корректируются их фактичес​кие запасы и исключаются излишние и ненужные ценнос​ти.

При коэффициентном методе в сводный норматив предшествующего периода вносятся поправки на планиру​емое изменение объема производства и на ускорение обо​рачиваемости средств.

Основным методом нормирования является метод пря​мого счета. Общие нормативы собственных оборотных средств определяются в размере их минимальной потреб​ности для образования необходимых для выполнения пла​нируемых объемов производства и реализации продукции запасов сырья, материалов, топлива, незавершенного про​изводства, готовых изделий, расходов будущих периодов , и осуществления расчетов в установленные сроки.
В процессе нормирования оборотных средств решают две задачи:

· 1/разработка и установление норм запасов всех оборот​ных средств по отдельным видам товарно-материальных ценностей;

· 2/разработка нормативов собственных оборотных средств в целом и для каждого их элемента в денежном выражении.

Норматив потребности в оборотных средствах каждого предприятия определяют несколько основных показате​лей: 1) объем производства и реализации продукции; 2) затраты на производство хранение и реализацию продук​ции; 3) нормы запаса оборотных средств по отдельным видам товарно-материальных ценностей и затрат, выра​женные в днях.

20 Методы нормирования оборотных средств на предприятии.   

Оборотные средства представляют собой совокупность денежных средств, вложенных в оборотные производственные фонды и фонды обращения. 

Для планирования применяются следующие основные методы нормирования оборотных
средств:

метод прямого счета. Это метод предусматривает
обоснованный расчет запасов по каждому элементу оборотных средств с учетом всех изменений в уровне организационно-технического развития предприятия, транспортировке товарно-материальных ценностей, практике расчетов между предприятиями.

Этот метод, будучи очень трудоемким, требует высокой квалификации экономистов

•аналитический метод. Он применяется в том случае, когда в планируемом периоде не предусмотрено су​щественных изменений в условиях работы предприятия     по сравнению с предшествующим. В этом случае расчет норматива оборотных средств осуществляется укрупненно, учитывая соотношение между темпами роста объема производства и размером нормируемых оборотных средств в предшествующем периоде;

коэффициентный метод. При коэффициентном методе новый норматив определяется на базе нормати​ва предшествующего периода путем внесения в него из​менений с учетом условий производства, снабжения, реа​лизации продукции (выполненных работ, услуг), расчетов. 

.На практике наиболее распространен метод прямого
счета. Преимуществом этого метода является достоверность, позволяющая сделать наиболее точные расчеты | частных и совокупного нормативов.

Сравнение общей суммы нормируемых оборотных средств в отчетном и плановом периоде дает величину изменения потребности в оборотных средствах в плано​вом периоде.

Выявленный в ходе нормирования прирост со​вокупного норматива должен быть покрыт источниками его финансирования, отражаемыми в доходной части фи​нансового плана предприятия, фирмы; компании.

В тех случаях, когда по результатам нормирования соб​ственных оборотных средств выявляется не прирост, а снижение норматива, это снижение предусматривается в расходной части финансового плана со знаком минус.
 Таким образом, суммарный норматив оборотных средств в производственных запасах (Нз), относящихся к оборотным фондам определяется по формуле:

Нз=Мn/Тn*H

где Мп - сумма расходов определенной группы материаль​ных ресурсов на плановый период; Тп — число дней в плано​вом периоде; Н — установленная норма запаса для данного вида ресурсов (дней).

Текущие запасы — основной вид запасов. Служит для бес​перебойного удовлетворения потребности предприятия в сы​рье и материалах между двумя очередными поставками. В натуральном или условно-натуральном измерении текущий запас (Зтек) определяется по формуле:

3тек=
Т пост •М  сут•К   зап

Где Т пост - интервал времени поставки (в днях); М сут - средне​суточная потребность материальных ресурсов; К зап — коэф​фициент задержки ресурсов в запасе.
20. Методы нормирования оборотных средств предприятия.

Существует несколько методов нормирования оборотных средств предприятия: а) в производственных запасах Производственные запасы (ПЗ) - сырье (1) - основные материалы (2) - покупные п/фабрикаты (3) - вспомогательные материалы (4) - тара (5) - запасы для ремонта (6) - МБП (7) Норматив оборотных средств на (1) ; (2) и (3) : Н = С * Д С - среднесуточный расход сырья (определяется делением суммы затрат данного вида ПЗ за соответствующий квартал в зависимости от отрасли на количество дней в квартале (90 дней) ) Д - норма запаса в днях (отражает количество дней, в течении которых оборотные средства пребывают в материальных запасах) : -транспортный - подготовительный - технологический - складской - страховой Транспортный запас имеется на предприятиях, удаленных от поставщиков на значительное расстояние, когда имеется разрыв во времени между оплатой товарно - денежного документа и прибытием груза на склад получателя. Подготовительный запас связан с необходимостью приемки, разгрузки, сортировки материалов. Технологический запас создается в тех случаях, когда данный вид сырья нуждается в предварительной обработке для придания определенных свойств. Текущие запасы - это основной вид запасов, он необходим для беспрерывной работы предприятия. Его величина определяется половиной размера длительности интервала поставок. Страховой запас обеспечивает работу предприятия на случай непредвиденных отклонений в снабжении, он устанавливаются в половину от текущего запаса. 

Норматив оборотных средств на (4) устанавливается по двум основным группам материалов: 1. группа - материалы, расходуемые регулярно и в большом количестве след. норматив рассчитывается также, как и на (1) , (2) и (3) ; 2. группа - вспомогательные материалы, используемые в производстве редко и в незначительном объеме след. норматив исчисляется аналитическим методом на основе фактических данных за ряд лет. 

Норматив оборотных средств на (5) определяется на тару разовую и оборотную покупную и собственного производства Разовая - приравнивание ко времени оборота (пребывания) тары, занятой сырьем или материалами, Оборотная - исходя из однодневного ее оборота, а также продолжительности одного оборота в днях от установленного срока ее оплаты до предоставления платежного требования в банк. 

Норматив оборотных средств на (6) в большинстве предприятий промышленности устанавливается на 1000 руб. балансовой стоимости машин, оборудования и транспортных средств. 

Норматив на (7) устанавливается отдельно на эти предметы в эксплуатации и на складе. 

б) . в незавершенном производстве С технической стороны НВП представляет собой незаконченную продукцию в связи с ее нахождением на различных стадиях технологической обработки. В экономическом отношении сумма денежных затрат предприятия на осуществление процесса. В нее входят: - стоимость производственных затрат вовлеченных в производство; - зарплата; - амортизация; - другие затраты. 

Норматив оборотных средств по НВП определяется по формуле: Нзд = П * Кнз П - продолжительность производственного цикла (время пребывания продукции в НВП) Кнщ - коэффициент нарастания затрат Коэффициент нарастания затрат 

Зе + 0,5*Зн К = ----------- при равном нарастании затрат С Зе - единовременные затраты в начале производственного цикла (расход сырья и основных материалов) Зн - нарастающие затраты (зарплата и т.д.) С - себестоимость изделия в) . в готовой продукции Готовая продукция, изготовленная на предприятии и объединении, характеризует переход оборотных средств из сферы производства в сферу обращения. Это практически единственный элемент фондов обращения, который нормируется. Обеспечение регулярной отгрузки ГП потребителям требует подборки изделий по партиям соответствующего ассортимента, их накопления, упаковки, погрузки и транспортировки до станции отправления, а также оформления расчетных документов и сдачи их в банк на инкассо. 

Нормирование оборотных средств по запасам ГП осуществляется на основе формулы: Нз * Тп Нгг = -------- Д Нгг -нормативные оборотные средства по готовой продукции Нз - норма запаса в днях Тп -объем товарной продукции Д - количество дней в квартале Нз исчисляется как средневзвешенная величина на основе норм запасов по видам или группам изделий и их дали в общем объеме готовой продукции. 

Совершенствование нормирования запасов ГП должно базироваться на рациональных мероприятиях по ее планомерной и ритмичной отгрузке, сохранению на складе, улучшению сбытовой деятельности, а также организации денежных расчетов.

21. Показатели экономической эффективности использования оборотных средств предприятия.

Обобщающим показателем эффективности использования оборот-ного капитала является показатель его рентабельности (Рок), рассчиты-ваемый как соотношение прибыли от реализации продукции (Прп) или иного финансового результата к величине оборотного капитала (Сок):

Рок = Прп / Сок.

Этот показатель характеризует величину прибыли, получаемой на каждый рубль оборотного капитала, и отражает финансовую эффектив-ность работы предприятия, т. к. именно оборотный капитал обеспечива-ет оборот всех ресурсов на предприятии.

В российской хозяйственной практике оценка эффективности ис-пользования оборотного капитала осуществляется через показатели его оборачиваемости. Поскольку критерием оценки эффективности управ-ления оборотными средствами является фактор времени, используются показатели, отражающие, во-первых, общее время оборота, или дли-тельность одного оборота в днях, и, во-вторых скорость оборота.

Продолжительность одного оборота складывается из времени пре-бывания оборотного капитала в сфере производства и сфере обращения, начиная с момента приобретения производственных запасов и кончая поступлением выручки от реализации продукции, выпущенной пред-приятием. Иными словами, длительность одного оборота в днях охваты-вает продолжительность производственного цикла и количество време-ни, затраченного на продажу готовой продукции, и представляет период, в течение которого оборотные средства проходят все стадии кругообо-рота на данном предприятии.

Длительность одного оборота (оборачиваемость оборотного ка-питала) в днях (Обок) определяется делением оборотного капитала (Сок) на однодневный оборот, определяемый как отношение объема реализации (РП) к длительности периода в днях (Д) или же, как отноше-ние длительности периода к количеству оборотов (Коб):

ОБок = Сок : РП /Д = Сок х Д / РП = Д / Коб.

Чем меньше длительность периода обращения или одного оборота оборотного капитала, тем, предприятию требуется меньше оборотных средств. Чем быстрее оборотные средства совершают кругооборот, тем лучше и эффективней они используются. Таким образом, время оборота капитала влияет на потребность в совокупном оборотном капитале. Со-кращение этого времени – важнейшее направление финансового управ-ления, ведущее к повышению эффективности использования оборотных средств и увеличению их отдачи.

Скорость оборота оборотных средств за определенный период времени – год, квартал характеризует прямой коэффициент оборачи-ваемости (Коб). Этот показатель отражает число кругооборотов, совер-шаемых оборотными средствами предприятия, например, за год. Он рас-считывается как частное от деления объема реализованной (товарной) продукции (РП) на оборотный капитал (Сок), который берется как сред-няя сумма оборотных средств:

Коб = РП / Сок.

Прямой коэффициент оборачиваемости показывает величину реа-лизованной (товарной) продукции, приходящуюся на 1 рубль оборотных средств. Увеличение этого коэффициента означает рост числа оборотов и ведет к тому, что:

- растет выпуск продукции или объем реализации на каждый вло-женный рубль оборотных средств;

- на тот же объем продукции требуется меньшая величина оборот-ных средств.

Таким образом, коэффициент оборачиваемости характеризует уровень производственного потребления оборотных средств. Рост пря-мого коэффициента оборачиваемости, т.е. увеличение скорости оборота, совершаемого оборотными средствами, означает, что предприятие ра-ционально и эффективно использует оборотные средства. Снижение числа оборотов свидетельствует об ухудшении финансового состояния предприятия.

Обратный коэффициент оборачиваемости или коэффициент за-грузки (закрепления) оборотных средств (Кз) показывает величину оборотных средств, затрачиваемых на каждый рубль реализованной (то-варной) продукции, и рассчитывается следующим образом:

Кз = Сок / РП = 1/ Коб

Сравнение коэффициентов оборачиваемости и загрузки в динамике позволяет выявить тенденции в изменении этих показателей и опреде-лить насколько рационально и эффективно используются оборотные средства предприятия.

Показатели оборачиваемости могут быть исчислены по всем обо-ротным средствам и по отдельным их элементам, таким как производст-венные запасы, незавершенное производство, готовая и реализованная продукция, средства в расчетах и дебиторская задолженность. Оборачи-ваемость запасов рассчитывается как отношение затрат на производство продукции к средней величине запасов, оборачиваемость незавершенно-го производства – как отношение поступивших на склад товаров к сред-негодовому объему незавершенного производства, оборачиваемость го-товой продукции – как отношение отгруженной или реализованной продукции к средней величине готовой продукции. Показатель оборачивае-мости средств в расчетах – это отношение выручки от реализации к средней дебиторской задолженности. Перечисленные показатели дают возможность провести углубленный анализ использования собственных оборотных средств (их называют частными показателями оборачиваемо-сти).

Оборачиваемость оборотных средств может ускоряться или замед-ляться. При замедлении оборачиваемости в оборот вовлекаются допол-нительные средства. Эффект ускорения оборачиваемости выражается в сокращении потребности в оборотных средствах в связи с улучшением их использования, их экономии, что влияет на прирост объемов произ-водства, и как следствие – на финансовые результаты. Ускорение обора-чиваемости ведет к высвобождению части оборотных средств (матери-альных ресурсов, денежных средств), которые используются либо для нужд производства, либо для накопления на расчетном счете. В конеч-ном итоге улучшается платежеспособность и финансовое состояние предприятия.
22. Источники формирования финансовых ресурсов предприятия.

Финансовые ресурсы предприятия - это совокупность собствен-ных денежных доходов и поступлений извне (привлеченные и заемные средства), находящихся в распоряжении субъекта хозяйствования и предназначенных для выполнения финансовых обязательств предпри-ятия, финансирования текущих затрат, связанных с расширением произ-водства и экономическим стимулированием.

Формирование финансовых ресурсов осуществляется на двух уров-нях:

- в масштабах страны;

- на каждом предприятии.

Структура финансовых ресурсов определяется источниками их по-ступления.

Источником формирования финансовых ресурсов на общегосудар-ственном уровне является национальный доход.

Источниками образования финансовых ресурсов предприятия являются:

а) собственные и приравненные к ним средства (прибыль, аморти-зационные отчисления, выручка от реализации выбывшего имущества, устойчивые пассивы);

б) ресурсы, мобилизованные на финансовом рынке (продажа собст-венных акций, облигаций и других ценных бумаг, кредитные инвести-ции);

в) поступления денежных средств от финансово-банковской систе-мы в порядке перераспределения (страховые возмещения; поступления от концернов, ассоциаций, отраслевых структур; паевые взносы; диви-денды и проценты по ценным бумагам; бюджетные субсидии).

Размер финансовых ресурсов предприятий зависит от объема про-изводства, его эффективности и определяет возможности их использо-вания на:

- осуществление необходимых капитальных вложений;

- увеличение оборотных средств;

- выполнение финансовых обязательств;

- инвестирование в ценные бумаги;

- обеспечение потребностей социального характера, благотвори-тельность и спонсорство.

Капитал - часть финансовых ресурсов, вложенных в производство и приносящих доход по завершении оборота. Капитал находится в по-стоянном движении - кругообороте. Стадиям кругооборота капитала со-ответствуют три его формы: денежная, производительная и товарная. Всеобщая формула капитала:

Д - Т -Д1

Капитал выступает как превращенная форма финансовых ресурсов, которые по своему происхождению разделяются на собственные (внут-ренние) и привлеченные на разных условиях (внешние).

Финансовые ресурсы используются предприятиями в процессе производственной и инвестиционной деятельности. Основными форма-ми их существования являются основные и оборотные средства пред-приятия.

Наличие финансовых ресурсов в необходимых размерах и эффек-тивное их использование во многом предопределяют финансовое бла-гополучие предприятий. Важную роль при этом играет финансовое пла-нирование.

23. Государственное регулирование финансов предприятий.

В современных условиях от государства в значительной мере зави-сит эффективность деятельности предприятий. Государство оказывает влияние на все сферы экономической деятельности общества путем вы-полнения правовой, экономической, социальной, оборонной, управлен-ческой и др. функций, т.к. рынок не может регулировать экономические и социальные процессы в интересах всего общества. Прерогативой го-сударства является обеспечение надлежащего правопорядка в стране и ее национальная безопасность, что является основой для развития пред-принимательства и экономики.

Государственное регулирование в рыночных условиях представляет собой законодательно оформленную систему внешнего воздействия на финансы предприятий.1 Государство формирует финансовую политику на макроуровне и осуществляет законодательное регулирование финан-сов микроуровня. Оно определяет порядок образования, распределения и использования централизованных фондов финансовых ресурсов, ко-торые служат одним из источников финансирования предприятий.

Основными направлениями государственного регулирования финансовой деятельности предприятий являются: налоговая систе-ма, ценообразование, внешнеэкономическая деятельность, денежное об-ращение, кредитование, формы платежей и расчетов, организация обра-щения ценных бумаг, бюджетное финансирование, состав и компетен-ция органов государственного управления в решении финансовых во-просов, государственные гарантии, лицензирование отдельных видов деятельности.

Механизмом государственного воздействия на предприниматель-скую деятельность являются экономические (косвенные) и администра-тивные (прямые) методы. Они должны использоваться в комплексе при проведении фискальной, инвестиционной, ценовой, амортизационной, денежно-кредитной и др. политики таким образом, чтобы не разрушить рыночные основы, не допустить кризисных явлений.

Экономические методы (косвенные) воздействия государства на предпринимательскую деятельность довольно разнообразны. Основны-ми из них являются:

- налоги;

- способы перераспределение доходов и ресурсов;

- ценообразование;

- государственная предпринимательская деятельность;

- кредитно-финансовые механизмы и др.

Административные методы (прямые) должны использоваться, ес-ли экономические методы неприемлемы или недостаточно эффективны. К ним относятся:

- ограничения;

- запреты;

- лимиты;

- квотирование;

- и др.

Их целесообразно использовать в следующих областях:

- охране окружающей среды;

- сертификации, стандартизации, метрологии;

- социальной политике;

- внешнеэкономической деятельности;

- деятельности естественных государственных монополий.

Экономические и административные методы оказывают влияние на финансовую деятельность предприятий.

Финансы предприятий служат главным инструментом государст-венного регулирования экономики. С их помощью осуществляется регу-лирование воспроизводства производимого продукта, обеспечивается финансирование потребностей расширенного воспроизводства на основе оптимального соотношения между средствами, направляемыми на по-требление и на накопление. Финансы предприятий могут использоваться для регулирования отраслевых пропорций в рыночной экономике, спо-собствовать ускорению развития отдельных отраслей экономики, созда-нию новых производств и современных технологий, ускорению научно-технического прогресса.

Мировой опыт показывает, что в условиях реформирования эконо-мики, в кризисных ситуациях роль государства возрастает, в условиях стабильности и оживления - снижается.

Ключевым развитием экономики РФ с 2000 г. будет являться улуч-шение инвестиционного и предпринимательского климата, создание равных условий конкуренции для всех хозяйствующих субъектов на всей территории страны. Государство должно постепенно отойти от из-быточного вмешательства в дела бизнеса, что позволит четко очертить сферу государственного регулирования и повысить его эффективность.

Для решения этих задач необходимо будет внести изменения в нормативно-правовые акты по регулированию предпринимательской деятельности. Правительство РФ намерено радикально изменить проце-дуру регистрации юридических лиц, перейдя к уведомительному поряд-ку с одновременным установлением правил надзора и введением соот-ветствующей ответственности учредителей за соответствие заявленных сведений их фактическому состоянию.

В целях создания режима максимального благоприятствования для развития бизнеса предполагается ограничить полномочия и функции контролирующих органов, упорядочить и упростить порядок лицензи-рования видов деятельности, разработать закон о реорганизации и лик-видации юридических лиц, обеспечивающего защиту прав кредиторов и собственников предприятий и организаций.

24.Система показателей рентабельности предприятий и способы их расчета.

Показатели рентабельности являются важными элементами, отражающими факторы формирования прибыли. Кроме того, показатели рентабельности применяются при анализе эффективности управления предприятием, для определения долгосрочного благополучия организации они используются как инструмент инвестиционной политики и ценообразования.

По значению уровня рентабельности можно оценить долгосрочное благополучие предприятия, т.е. способность предприятия получать достаточную прибыль на свои инвестиции. Для долгосрочных кредиторов и инвесторов, вкладывающих деньги в собственный капитал предприятия, данный показатель является более надежным индикатором, чем показатели финансовой устойчивости и ликвидности, которые определяются на основе соотношения отдельных статей баланса. Устанавливая связь между суммой прибыли и величиной, вложенною капитала, показатель рентабельности можно использовать в процессе прогнозирования прибыли. В процессе прогнозирования прибыль от фактических и ожидаемых инвестиций сопоставляется с их величиной (суммой). Оценка предполагаемой прибыли базируется на уровне доходности за предшествующие периоды с учетом прогнозируемых изменений. Кроме того, большое значение рентабельность имеет для принятия решений в области инвестирования, планирования, при составлении смет, координации, оценке и контроле деятельности предприятия. Таким образом, можно сделать вывод, что показатели  рентабельности  характеризуют  финансовые результаты и эффективность деятельности предприятия. Они измеряют доходность предприятия с различных позиций и систематизируются в соответствии с интересами участников экономического процесса.

В мировой практике достаточно широко используется система показателей рентабельности для оценки эффективности работы фирмы (компании), ее текущего положения, для сравнительного анализа привлекательности различных сфер бизнеса.

Система коэффициентов рентабельности объединяет три класса:

1)   рассчитываемые на основе прибыли от продаж;

2)   рассчитываемые для оценки отдачи производственных активов;

3) рассчитываемые на основе потоков наличных денежных средств.

Сюда входят следующие коэффициенты: рентабельность продаж; рентабельность активов; рентабельность собственного капитала; рентабельность заемного капитала; рентабельность совокупных вложений; рентабельности ресурсов (трудовых и материальных). 

Методика расчета нижеприведенных коэффициентов основана на применении чистой прибыли (ЧП) и прибыли от продаж (ПР). Показатели рентабельности измеряют прибыльность с разных позиций. Общая формула расчета рентабельности:

П / V,

где П - прибыль организации; V - показатель, по отношению к которому рассчитывается рентабельность. 

В качестве числителя может выступать: прибыль от (продажи продукции; прибыль до налогообложения; прибыль до уплаты процентов и налогов (экономическая прибыль); чистая прибыль. В знаменателе могут быть: активы (или капитал) организации; собственный капитал; перманентный капитал (сумма собственного капитала и долгосрочных заемных средств); текущие активы; основные производственные средства; производственные средства (сумма основных производственных средств и производственных оборотных фондов); выручка от реализации услуг; себестоимость.

25.Формирование денежных доходов предприятия. 

Определенные денежные доходы и фонды образуются на предприятии уже на стадии создания и распределения СОП и ВВП. Так, часть выручки от реализации продукции должна быть направлена на возмещение материальных затрат и оплату труда. Но уже за счет полученной выручки у предприятия аккумулируются денежные средства (фонды) в виде амортизационных отчислений по основным средствам, МБП и нематериальным активам. В принципе, они предназначены для приобретения нового необходимого имущества, но до его приобретения они находятся в обороте предприятия. 

Кроме того, за счет полученной выручки от реализации продукции образуются денежные резервы предстоящих расходов и платежей, состав которых регламентируется соответствующим нормативным документом в области бухгалтерского учета и учетной политикой предприятия. У предприятий может образовываться также и ремонтный фонд, предназначенный для равномерного распределения затрат на особо сложные виды ремонта основных производственных фондов в себестоимости продукции.

Процесс распределения сопровождается и процессом перераспределения. Так, при выплате заработной платы происходит удержание подоходного налога и отчислений в пенсионный фонд, перечисляются денежные средства во внебюджетные фонды. 

В общую величину оплаченной выручки предприятия входит и доход в форме прибыли. Нельзя сказать, что общая величина прибыли "моментально" участвует в денежном обороте, так как определенная ее часть перераспределяется в форме налоговых платежей в бюджетную систему. В результате в обороте предприятия остается нераспределенная прибыль (прошлых лет и отчетного года), представляющая собой сумму нетто-прибыли (чистой прибыли), т. е. разницу между конечным финансовым результатом (валовой прибылью) и суммой прибыли, направленной на уплату налогов и других платежей в бюджет. 

В свою очередь чистая прибыль может направляться (распределяться) в фонд накопления, который служит источником финансирования капитальных вложений, и фонд потребления, предназначенный для удовлетворения различных социальных потребностей и материальных поощрений (оба эти фонда формируются в соответствии с учредительными документами, решениями общего собрания акционеров или учетной политикой предприятия). 

За счет чистой прибыли может быть образован и резервный капитал (фонд). Резервный капитал (фонд) - образуется в соответствии с действующим законодательством, учредительными документами или учетной политикой предприятия. 

В процессе перераспределения также формируется ряд денежных источников средств предприятия, имеющих характер фондов:

-- уставный капитал (складочный капитал, уставный фонд) - образуется при создании предприятия за счет взносов учредителей (участников) или за счет имущества, закрепленного собственником за предприятием. Порядок его формирования (минимальная величина, сроки взносов, дополнительное привлечение средств) регламентируется законодательством. Уставный капитал предназначен для авансирования средств во внеоборотные и оборотные активы; 

-- целевое финансирование и поступление из бюджета - в случаях, предусмотренных соответствующими законами; 

-- целевое финансирование и поступления из отраслевых и межотраслевых внебюджетных фондов и от других предприятий и физических лиц для осуществления мероприятий целевого назначения.

-- Кроме того, в кругообороте средств предприятия могут участвовать и денежные источники средств в виде эмиссионного дохода и безвозмездных поступлений, составляющих денежную часть добавочного капитала, а также носящие характер специальных резервов, т. е. резервов предстоящих расходов и платежей. 

--В процессе осуществления хозяйственной деятельности в индивидуальный кругооборот средств предприятия вовлекаются и другие денежные источники (привлеченный капитал) в форме долгосрочных и краткосрочных кредитов и прочих займов, а также в форме кредиторской задолженности.

26.Организация управления финансами на предприятии.

На предприятиях различной форм собственности управление финансами осуществляют планово – финансовые управления и отделы. Деятельность по управлению в этом случае включает в себя следующую цепочку действий: планирование- оперативное регулирование и корнтроль.

Финансовый менеджмент реализуется в присущих ему функциях и имеет выраженную специфику -управление денежными потоками, поэтому его функции предопределены задачами финансов предприятий. 

Планирование финансов - это планирование всех доходов и направлений расходования денежных средств для обеспечения развития предприятия. Функциям планирования может придаваться разное значение в зависимости от вида и величины предприятия. 

Прогнозирование - разработка на длительную перспективу изменений финансового состояния объекта в целом и различных его частей. Прогнозирование может осуществляться как на основе переноса прошлого в будущее с учётом экспертной оценки тенденции изменения, так и прямого предвидения изменений. 

Организационная функция обеспечивает системный подход в организации денежных потоков и фондов. Функция организаций в финансовом менеджменте сводится к объединению людей, совместно реализующих финансовую программу на базе каких-то правил и процедур. 

Регулирование - воздействие на объект управления, посредством которого достигается состояние устойчивости финансовой системы в случае возникновения отклонения от заданных параметров. Оно охватывает текущие мероприятия по устранению возникших отклонений от графиков, плановых заданий, установленных норм и нормативов. 

Стимулирование в финансовом менеджменте выражается в побуждении работников финансовой службы к заинтересованности в результатах своего труда. 

Контрольная функция финансового менеджмента отражает состояние кругооборота ресурсов, эффективность хозяйствования, обеспечивает контроль за управленческими решениями в области финансов, предусматривая сбор необходимой информации, анализ факторов.
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27. Анализ безубыточности и запас финансовой прочности.

Безубыточность - такое состояние, когда бизнес не прино¬сит ни прибыли, ни убытков. Точка безубыточности - это такой объем продаж продукции фирмы, при котором выручка от продаж полностью покрывает все расходы на производство продукции, в том числе среднерыночный процент на собственный капитал фирмы и нормальный предпринимательский доход. Точка безубыточности – объем реализации, при котором доходы предприятия равны его затратам, а прибыль равна 0. Она может рассчитываться в натуральных или денежных единицах.
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где СЗпост – совокупные постоянные затраты, грн; Ц – цена единицы изделия; МД – маржинальный доход; Зпер – переменные затраты на единицу продукции.

Графически точка безубыточности находится на пересечении линии совокупных затрат и выручки. Также на графике для большей наглядности строят линию постоянных затрат от истока которой должна выходить и линия совокупных затрат. Строятся эти линии с помощью данных об объеме продаж и соответствующих определенному объему продаж постоянных и совокупных затрат, а также выручки.

Запас финансовой прочности (зона безубыточности) – величина на которую фактический или запланированный объем реализации превышает точку безубыточности, т.е. величина возможного объема реализации без риска понести убыток. Он рассчитывается с помощью следующей формулы: ЗП ден = В – ТБден или ЗП нат = Р – ТБнат, где В – выручка от реализации, грн. Чем выше запас финансовой прочности, тем лучше для предприятия.

На ряду с абсолютным значением показателя запаса прочности используется коэффициент запаса прочности (КЗП), который является соотношением запаса прочности и фактического или запланированного объема реализации. Он рассчитывается по формуле:


[image: image4.wmf]Р

ЗП

В

ЗП

КЗП

нат

ден

=

=


28. Показатель и эффект финансового рычага. Вариант 1

Давно замечено, что эффективно используемые заемные средства увеличивают рентабельность собственного капитала. В мировой практике этот механизм называют финансовым левериджем или эффектом финансового рычага. Собственно эффектом финансового рычага называют показатель, который отражает уровень дополнительно генерируемой прибыли на собственный капитал.  Рассчитывается он по формуле:

Эфр = (1 — НП)*(Квра — ФОср)*Сз/Сс, 

где Эфр — эффект финансового рычага, %

НП — ставка по налогу на прибыль,

Квра — коэффициент валовой рентабельности активов, который выражается отношением валовой прибыли к средней стоимости активов, %

ФОср — средний размер финансовых обязательств по кредиту, %

Сз — средняя сумма заемного капитала,

Сс — средняя сумма собственного капитала. 

Следует добавить, что данная формула постоянно встречается в финансовой литературе, и может выглядеть иначе, однако ее общие элементы остаются неизменными. В ней хорошо прослеживается зависимость показателя эффекта финансового рычага от соотношения коэффициентов рентабельности собственных средств и уровня процентов за кредит. Для получения положительного эффекта финансового рычага, необходимо, чтобы первый показатель был больше второго.

Вариант 2.

Эффект Финансового рычага - приращение рентабельности собственных средств, получаемое благодаря платному кредиту. 

По определению: Чистая   рентабельность   собственных  средств   (РСС)  = (Чистая  прибыль)/ (Собственные средства). Эта же величина РСС может быть представлена в виде суммы: РСС=РС+ЭФР;  где  РС - рентабельность всего  капитала (заемного  и собственного)  без учета выплат по обслуживанию кредита,  или чистая  экономическая рентабельность  (с учетом налога на прибыль). ЭФР - эффект финансового рычага, равный произведению:  ЭФР= Плечо* Дифференциал 

Плечо = (Заемный капитал)/ (Собственный капитал) 

Дифференциал = (РС-СРСП) *(1-НП), 

здесь НП - налог на прибыль. Т.е. разница между экономической рентабельностью и Средней расчетной ставкой процента по кредитам. Если новое заимствование приносит Увеличение ЭФР, то оно выгодно. 

Для расчета величины эффекта финансового рычага необходимо ввести ряд параметров: 

1. Норматив отнесения процентов по кредитам на себестоимость в расчете на     рассматриваемый период времени (например, квартал). 

2.  Средняя расчетная ставка процента (СРСП) по кредитам. Вычисляется по условиям конкретных кредитных договоров следующим образом: СРСП = Все фактические финансовые издержки по всем кредитам за анализируемый период)/(Общая сумма кредитов и займов. Необходимо  отметить,  что  в  данных  расчетах   из  суммы   заемных  средств исключена  кредиторская  задолженность.  На  эту же  величину уменьшена  сумма всего капитала. При решении вопросов,  связанных  с  получением  (и  предоставлением) кредитов  на тех  или иных условиях  с  помощью  формулы  величины  эффекта  финансового рычага  надо исключать кредиторскую задолженность из всех вычислений. Последовательно  вычисляются следующие значения:                                                                 1) Рентабельность всего капитала. 

2) Плечо Финансового рычага=(Заемные средства / Собственные средства). Возрастание плеча финансового рычага (ПФР) с одной стороны увеличивает величину ЭФР, с другой стороны при большом плече (ПФР > 2) возрастает риск кредитора, что может привести к увеличению им ставки процента по кредитам, что снизит значение Дифференциала. Таким образом, плечо рычага нужно регулировать в зависимости от величины среднего процента по кредитам. 

3) Дифференциал = РС - СРСП, т.е. разница между Экономической рентабельностью всего капитала и средней расчетной ставкой процента по кредитам (СРСП). Отметим, что риск кредитора выражен именно величиной дифференциала: чем больше дифференциал, тем меньше риск и наоборот. Значение дифференциала не должно быть отрицательным. Отрицательное значение дифференциала означает, что предприятие несет убытки от использования заемных средств. 

4) Рентабельность собственных средств (РСС) и доля эффекта финансового рычага в рентабельности собственных средств. В зарубежной практике золотой серединой считается величина ЭФР/РСС   =   0.25-0.35,   что   позволяет   компенсировать   налоговые  изъятия прибыли. 

5) Расчет  отношения  экономической   рентабельности  к средней ставке процента - чем больше эта величина, тем лучше. При  приближении этой величины к единице величина Дифференциала стремится к  нулю, что  означает падение эффективности использования заемных средств.

29. Валовая и чистая прибыль предприятия.

В процессе анализа результатов работы предприятия применяются различные значения прибыли: прибыль (убыток) от реализации товаров; прибыль от реализации основных фондов и иного имущества; валовая (балансовая) прибыль; чистая прибыль (прибыль, остающаяся в распоряжении предприятия); налогооблагаемая прибыль; прибыль от прочей деятельности предприятия. Различия понятия прибыли определяется их экономическим содержанием и положениями законодательства о налогообложении прибыли предприятий. 

Прибыль (убыток) от реализации товаров определяется как разность между валовым доходом от реализации товаров (без учёта налога на добавленную стоимость) и ИО.

При определении прибыли от реализации основных фондов и иного имущества учитывается разница (повышение) между продажной ценой (без налога на добавленную стоимость) и остаточной (первоначальной) стоимости этих фондов и имущества, увеличенной на индекс инфляции, который исчисляется в порядке, 

установленном Правительством РФ. При этом понятие "остаточная стоимость имущества" рассматривается применительно к основным фондом, нематериальным активам, малоценным и быстроизнашивающимся предметам, а первоначальная стоимость ( 

для прочего имущества.

В состав доходов (расходов) от внереализационных операций включаются: доходы, получаемые от долевого участия в деятельности других предприятий, от сдачи имущества в аренду, дивиденды (проценты) по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятию, а также другие доходы (расходы) от операций, не связанных с реализацией товаров, включая суммы, ( уплаченные, полученные) в виде санкций за нарушение хозяйственных договоров. В составе внереализационных расходов учитываются налоговые платежи, относимые на финансовые результаты деятельности предприятия (налог на имущество, транспортный налог, прочие налоги).

В зарубежной практике доход, полученный в виде дивидендов (процентов) на вложенный в банк капитал, называется доходом на капитал и не является прибылью в сугубо экономическом смысле слова.

Валовая (балансовая) прибыль характеризует конечный финансовый результат хозяйственной деятельности предприятия и педставляет собой сумму прибыли (убытка) от реализации товара, основных фондов, иного имущества и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям. По экономическому значению балансовая и валовая прибыль тождественны.

Валовая прибыль с наибольшей полнотой и объективностью показывает результаты всех видов хозяйственной деятельности предприятия. Именно прибыль на практике отражает экономическую категорию "прибавочная стоимость", которая соответственно и подлежит распределению между предприятиями и государственным бюджетом.

Чистая прибыль ( это та часть валовой (балансовой) прибыли, которая остаётся в распоряжении предприятия после уплаты в бюджет налога на прибыль.

30.Финансовые резервы предприятия.

Результатом деятельности предприятия является прибыль. После налоговых вьплат образуется чистая прибыль, которая расходуется в соответствии с уставными документами и по усмотрению хозяйствующего субъекта. Из нее формируются: резервный капитал и другие аналогичные резервы, фонд накопления, фонд потребления. 

Резервные капитал -  фонд который образуется в соответствии с законодательством РФ и учредительными документами. Предназначен для покрытия убытков отчетного периода, выплаты дивидендов при недоста​точности или отсутствии прибыли. Наличие фонда является важнейшим условием обеспечения устойчивого финансового состояния предприятия. К числу резервных фондов относятся также резервы под обесценение вложений в ценные бумаги, выкупной фонд, отложенный фонд и др.,  создаваемые в АО соответственно для погашения облигаций и выкупа акций.

ФОНД ВЫКУПНОЙ - ФОНД, создающийся компанией, выпускающей акции,для того, чтобы стабилизировать рынок. Если цена акции упадет до или ниже цены, заявленной при выпуске, то компания выкупает себе часть акций. От ФОНДА ВЫКУПНОГО следует отличать отложенный фонд, который в основном создается при выпуске облигаций.

Фонд накопления -  средства предназначенные для развития произ​водства. Их использование связано с увеличением имущества предприятия и финансовыми вложениями для извлечения прибыли.

Фонд потребления - средства направляемые на социальные нужды, финансирование объектов непроизводственной сферы, единовременное поощрение работников, выплаты компенсационного характера и т.д.

Остаток прибыли - нераспределенная прибыль также характеризует финансовую устойчивость и может использоваться для последующего развития предприятия.

Целевое финансирование и поступления - средства предназначенные для строительства и содержания социальных объектов, а также поступления на эти цели от юридических и физических лиц. Средства предприятиям могут также выделяться из бюджета, отрас​левых и межотраслевых фондов.

Если предприятие занимается внешнеэкономической деятельностью, оно образует валютный фонд за счет поступающей валютной выручки, часть из которой оно обязано продавать государству.

31. Сущность ценообразования на предприятии, виды цен.

Взаимосвязь понятий “цена” и “прибыль” очевидна. Чем больше цена, тем больше прибыль, чем меньше цена, тем меньше прибыль. С другой стороны, дешевый товар или услугу легче продать, и за тот же промежуток времени они будут продаваться в большем объеме, чем дорогие аналоги. Таким образом, важно установить взаимосвязь между ценой продукта и количеством продаваемых его единиц.

Существуют два основных способа установления цены на продукцию: исходя из издержек на производство и сбыт продукта и из возможностей рынка (покупательной способности). Первый способ называется ценообразование по издержкам, второй — ценообразование по спросу. Третьим, менее распространенным, но тоже важным способом является ценообразование, основанное на ценах на конкурентную продукцию.

Цены, действующие в рыночной экономике страны, классифицируют по следующим основным признакам.

1) По характеру обслуживаемого оборота выделяют

     А) оптовые цены на продукцию промышленности, по которым предприятия реализуют произведенную продукцию другим предприятиям и сбытовым организациям;

     Б) 
Закупочные цены, по которым производители сельскохозяйственной продукции реализуют её фирмам, промышленным предприятиям для дальнейшей переработки;

     В) Цены на строительную продукцию, включающие сметную стоимость, усредненную сметную стоимость, договорные цены. По мере развития рыночных отношений сфера действия договорных цен расширяется;

     Г) Розничные цены, по которым торговые организации реализуют продукцию населению, предприятиям, организациям;

     Д) Тарифы грузового и пассажирского транспорта;

     Е) Тарифы на платные услуги населению;

    Ж) Цены, обслуживающие внешнеторговый оборот.

Вce виды цeн, дeйcтвyющиe в экoнoмикe, взaимocвязaны и oбpaзyют cиcтeмy. Цeны мoжнo клaccифициpoвaть пo paзличным пpизнaкaм: 

пo cфepe oбcлyживaния нaциoнaльнoй экoнoмики (oптoвыe, poзничныe, зaкyпoчныe, цeны нa пpoдyкцию cтpoитeльcтвa, тapифы, внeшнeтopгoвыe цeны); 

пo cтeпeни жecткocти peгyлиpoвaния гocyдapcтвoм (cвoбoдныe и peгyлиpyeмыe цeны); 

пo cтaдиям цeнooбpaзoвaния (цeны oптoвыe изгoтoвитeля, цeны oтпycкныe, цeны oптoвыe зaкyпки, poзничныe цeны); 

c yчeтoм ycлoвий фpaнкo (цeны фpaнкo-cклaд пocтaвщикa, цeны фpaнкo-cтaнция oтпpaвлeния, цeны фpaнкo-вaгoн cтaнция oтпpaвлeния, цeны фpaнкo-вaгoн cтaнция нaзнaчeния, цeны фpaнкo-cклaд пoтpeбитeля); 

пo фopмe opгaнизaции тopгoвли и xapaктepy цeнoвoй инфopмaции (цeны пpямыx кoнтaктoв, цeны биpжeвыe, цeны ayкциoнoв, цeны тopгoв, цeны cпpaвoчныe, цeны пpeйcкypaнтoв, цeны пpeдлoжeний, cpeдниe, yдeльныe цeнoвыe пoкaзaтeли).

Вопр. 32. Дебиторская задолженность предприятия.

Дебиторская задолженность - сумма долгов, причитающихся предприятию, от юридических или физических лиц в итоге хозяйственных взаимоотношений с ними. Обычно долги образуются от продаж в кредит. 

Дебиторская задолженность включает задолженность подотчетных лиц, поставщиков по истечению сроков оплаты, налоговых органов при переплате налогов и других обязательных платежей, вносимых в виде аванса. Она включает также дебиторов по претензиям и спорным долгам. Дебиторская задолженность всегда отвлекает средства из оборота, означает их неэффективное использование и ведет к напряженному финансовому состоянию предприятия. Уровень дебиторской задолженности связан с принятой на предприятии системой расчетов, видом выпускаемой продукции и степенью насыщения ею рынка. Доля дебиторской задолженности в составе фондов обращения  составляет около 14%. Управление дебиторской задолженностью означает контроль финансовых служб за оборачиваемостью средств в расчетах. 

Высокая доля дебиторской задолженности в активе баланса свидетельствует о том, что предприятие широко использует для авансирования своих покупателей коммерческий (товарный) кредит. Кредитуя их, предприятие фактически делится с ними частью своего дохода. Однако когда платежи

предприятию задерживаются, оно вынуждено брать кредиты для обеспечения текущей хозяйственной деятельности, увеличивая тем самым собственную кредиторскую задолженность.

Вопр. 33. Кредиторская задолженность.

Кредиторская задолженность - денежные средства, временно привлеченные предприятием, учреждением, организацией и подлежащие возврату соответствующим физическим или юридическим лицам. Кредиторская задолженность представляет собой один из основных источников финансирования текущей деятельности. Суть ее состоит в том, что у предприятия в силу различных обстоятельств оказались средства (активы), за которые оно должно уплатить определенную сумму денег, или сделаны начисления, предполагающие в будущем выплату денежных сумм – например, полученное, но не оплаченное сырье, начисленные, но не выплаченные обязательные платежи в бюджет, начисленная заработная плата и др. Таким образом, до тех пор пока не будут сделаны перечисления денежных средств или другие операции погасительного характера, предприятие пользуется чужими финансовыми ресурсами.

Финансирование текущей деятельности заключается в оптимизации обеспечения оборотных средств источниками финансирования в надлежащих объеме и структуре. Таковыми источниками являются: собственные оборотные средства, краткосрочные банковские кредиты и займы, кредиторская задолженность (задолженность перед поставщиками и подрядчиками, бюджетом, работниками).

Вопр. 34. Выручка от реализации продукции (работ, услуг), ее состав, структура и факторы роста.

Выручка представляет собой сумму денежных средств, поступивших на счет предприятия за реализованную продукцию. Она является экономической категорией, т.к. выражает денежные отношения между поставщиками и потребителями товаров, важным источником формирования собственных финансовых ресурсов предприятия. 

Выручка – основной вид денежных доходов предприятий, один из главных показателей его финансово-хозяйственной деятельности. 

Несвоевременность поступления выручки приводит к задержкам выплаты заработной платы работникам, возникновения задолженности по уплате налогов и других обязательных платежей, задержкам в расчетах поставщиками и т.д. 

Реализованной продукцией считается либо отгруженная (метод начислений), либо оплаченная (кассовый метод) продукция. 

Выручка от реализации формируется в результате: 1) текущей (основной), 2) инвестиционной и 3) финансовой деятельности предприятий. 

Первая выступает в виде выручки от реализации продукции, вторая в виде финансового результата от продажи внеоборотных активов, реализации ценных бумаг др. эмитентов и третья - от размещения среди инвесторов облигаций и акций предприятия. 

На величину выручки от реализации влияют следующие факторы: 

1) зависящие от деятельности предприятия: 

а) в сфере производства - объем производства, его структура, ассортимент выпускаемой продукции, качество и конкурентоспособность продукции, ритмичность производства; 

б) в сфере обращения - уровень применяемых цен, ритмичность, своевременное оформление платежных документов, соблюдение договорных условий, применяемые формы расчетов. 

2) не зависящие от деятельности предприятий: нарушение договорных условий поставки материально-технических ресурсов, перебои в работе транспорта, несвоевременную оплату продукции вследствие неплатежеспособности покупателя. 

Вопр. 35. Виды и структура цены на продукцию (работы, услуги) предприятия.

Цена это денежное выражение стоимости товара и его полезности. Она является важнейшим фактором, определяющим финансовые результаты деятельности предприятия. Методология формирования цены зависит от типа экономики (плановой, смешанной, рыночной). 

При определении цены продукции, выпускаемой предприятием, следует учитывать следующие факторы: 

• уровень потребительского спроса на эту продукцию; 

• эластичность спроса, сложившегося на рынке этой продукции; 

• меры государственного регулирования ценообразования (например, на продукцию предприятий-монополистов); 

• возможность реакции рынка на изменение выпуска предприятием этой продукции; 

• уровень цен на аналогичную продукцию предприятий-конкурентов. 
Для установления цены также необходимо: 

• собрать информацию для ценообразования; 

• определить структуру рынка; 

• выяснить фазу развития рынка; 

• проанализировать влияние издержек производства на формирование цен; 

• проанализировать влияние прибыли на формирование цен; 

• определить какой метод установления цены будет применяться; 

• дать оценку инфляционного ожидания. 

В настоящее время в РФ в основном применяются свободные рыночные цены, величина которых определяется спросом и предложением. Переход к свободному ценообразованию сопровождался значительными инфляционными явлениями. Но для узкого круга товаров, производимых естественными монополиями (энергоносители, транспорт и т.д.), используется государственное регулирование цен. 

Различают также оптовые, отпускные и розничные  цены. 

Оптовая цена предприятия включает полную себестоимость и прибыль предприятия. По оптовым ценам продукция реализуется другим предприятиям или торгово-сбытовым организациям. 

Отпускная цена включает оптовую цену плюс акциз на подакцизные товары. 

Розничная цена включает оптовую цену промышленности и торговую накидку (скидку). По розничным ценам товары реализуются конечному потребителю - населению. 

36.Сущность и функции прибыли промышленного предприятия. Основные виды прибыли.

Прибыль — это денежное выражение накоплений, создавае​мых предприятиями любой формы собственности. Как эконо​мическая категория, она характеризует финансовый результат предпринимательской деятельности предприятий. Прибыль является показателем, наиболее полно отражающим эффектив​ность производства, объем и качество произведенной продук​ции, состояние производительности труда, уровень себестоимо​сти. Вместе с тем прибыль оказывает стимулирующее воздейст​вие на укрепление коммерческого расчета, интенсификацию производства.

Прибыль, как главный результат предпринимательской дея​тельности, обеспечивает потребности самой организации, а так​же государства в целом. Поэтому важно определить состав при​были. Общий объем прибыли предприятия представляет собой валовую прибыль. На величину последней влияет совокупность многих факторов, зависящих и не зависящих от предпринима​тельской деятельности.

Важными факторами роста прибыли, зависящими от деятель​ности предприятий, являются рост объема производимой про​дукции в соответствии с договорными условиями, снижение ее себестоимости, повышение качества, улучшение ассортимента, повышение эффективности использования производственных фондов, рост производительности труда.

К факторам, не зависящим от деятельности организаций, от​носятся изменения государственных регулируемых цен на реали​зуемую продукцию, влияние природных, географических, транс​портных и технических условий на производство и реализацию продукции и др.

Под влиянием как тех, так и других факторов складывается валовая прибыль предприятий.

В составе валовой прибыли учитывается прибыль от всех ви​дов деятельности. Прежде всего валовая прибыль включает при​быль от реализации товарной продукции, исчисленную путем вычета из общей суммы выручки от реализации этой продукции (работ, услуг) НДС, акцизов, налог с продаж и других затрат на производство и реализацию, включаемых в себестоимость. При​быль от реализации товарной продукции — основная часть вало​вой прибыли.

Во-вторых, в состав валовой прибыли включается прибыль от реализации прочей продукции и услуг нетоварного характера, т. е. прибыль (убытки) подсобных сельских хозяйств, автохо​зяйств, лесозаготовительных и других хозяйств, находящихся на балансе головного предприятия.

В-третьих, в состав валовой прибыли входит прибыль от реа​лизации основных фондов и другого имущества.

Наконец, в составе валовой прибыли отражаются внереализационные доходы и расходы, т. е. результаты внереализационных операций.
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37. Факторы, оказывающие влияние на величину прибыли.
Важнейшим фактором, влияющим на величину прибыли от реализации продукции, является изменение объема производст​ва и реализации продукции. Чем больше объем реализации в ко​нечном счете, тем больше прибыли получит предприятие и на​оборот. Зависимость прибыли от этого фактора при прочих рав​ных условиях прямо пропорциональная.

Вторым не менее важным фактором, влияющим на величину прибыли от реализации товарной продукции, является измене​ние уровня себестоимости продукции. Если изменение объема реализации влияет на сумму прибыли прямо пропорционально, то связь между величиной прибыли и уровнем себестоимости об​ратная. Чем ниже себестоимость продукции, определяемая уров​нем затрат на ее производство и реализацию, тем выше прибыль и наоборот. 

Фактором, напрямую определяющим величину прибыли предприятия от реализации продукции, являются применяемые цены. Свободные цены устанавливаются самими предприятиями в зависимости от конкурентоспособности данной продукции, спроса и предложения аналогичной продукции другими произ​водителями. Поэтому уровень свободных цен на продукцию в оп​ределенной степени является фактором, зависящим от предпри​ятия. Не зависящим от предприятия фактором выступают госу​дарственные регулируемые цены, устанавливаемые на продук​цию предприятий-монополистов. Очевидно, что уровень цен определяется прежде всего качеством производимой продукции, за​висящим от технического совершенствования ее производства, проведения работ по модернизации и т. д.

Итак, как свободные, так и государственные регулируемые цены представляют собой третий крупный фактор, определяю​щий объем прибыли от реализации товарной продукции. Кроме указанных выше факторов на величину прибыли от реализации, безусловно, влияют изменения в структуре производимой и реа​лизуемой продукции. Чем выше доля более рентабельной про​дукции (исчисляемой как отношение прибыли к полной себесто​имости этой продукции), тем больше прибыли получит предприятие. Увеличение доли малорентабельной продукции повлечет сокращение прибыли.

Таким образом, рассмотренные выше основные факторы, воздействующие на объем прибыли от реализации товарной про​дукции как в сторону увеличения, так и в сторону уменьшения, должны являться предметом тщательного анализа, прежде всего со стороны предприятия.

38. Порядок формирования, распределение и использования прибыли предприятия.
Распределение и использование прибыли являются важным хозяйственным процессом, обеспечивающим как покрытие по​требностей предпринимателей, так и формирование доходов государства. Механизм распределения прибыли должен быть по​строен таким образом, чтобы всемерно способствовать повыше​нию эффективности производства, стимулировать развитие но​вых форм хозяйствования.
В зависимости от объективных условий общественного про​изводства на различных этапах развития российской экономики система распределения прибыли менялась и совершенствова​лась. Одной из важнейших проблем распределения прибыли как до перехода на рыночные отношения, так и в условиях их разви​тия является оптимальное соотношение доли прибыли, аккуму​лируемой в доходах бюджета, и остающейся в распоряжении хо​зяйствующих субъектов.
С развитием приватизации и акционирования предприятия имеют право использовать полученную прибыль по своему усмо​трению, кроме той ее части, которая подлежит обязательным вы​четам, налогообложению и другим направлениям в соответствии с законодательством. Таким образом, возникает необходимость в четкой системе распределения прибыли прежде всего на стадии, предшествующей образованию чистой прибыли, т. е. прибыли, остающейся в распоряжении предприятий и организаций. Эко​номически обоснованная система распределения прибыли в пер​вую очередь должна гарантировать выполнение финансовых обя​зательств перед государством и максимально обеспечить произ​водственные, материальные и социальные нужды предприятий и организаций.
Отметим, как корректируется валовая прибыль в процессе распределения. Валовая прибыль уменьшается на сумму: доходов от долевого участия в деятельности других предприятий, находя​щихся в пределах России; дивидендов, полученных по акциям, принадлежащим данному предприятию, а также с доходов по го​сударственным ценным бумагам Российской Федерации, субъек​тов РФ и органов местного самоуправления; доходов от сдачи имущества в аренду и других видов использования имущества.
Затем валовая прибыль уменьшается на сумму прибыли: от проведения массовых концертно-зрелищных мероприятий; от игрового бизнеса автоматов; от посреднических операций и сде​лок. Из валовой прибыли исключаются суммы прибыли, по кото​рой установлены налоговые льготы. Оставшаяся после этих кор​ректировок валовая прибыль является объектом налогообложе​ния и именуется налогооблагаемой прибылью. С этой прибыли уплачивается в бюджет налог на прибыль. После уплаты налога остается так называемая чистая прибыль. Эта прибыль находится в полном распоряжении предприятия и используется им само​стоятельно.
39. Операционный рычаг, сущность эффекта операционного рычага.

постоянные издержки — это те, которые не зависят от объема выпускаемой продукции. К ним следует отнести затраты, связанные с погашением кредитов и выплаты процентов по ним, арендой земли и помещений, амортизацией средств труда, выплатой зарплаты руководителям и некоторые другие.

Переменные же издержки — это те, величина которых связана с изменением объема производства фирмы. К ним следует отнести затраты на приобретение сырья, материалов, топлива, энергии, выплаты зарплаты работникам предприятия. 

Смешанные затраты — это те, которые трудно определенно отнести к постоянным или к переменным. Сюда входят затраты на текущий ремонт оборудования, почтовые и прочие расходы.

Какова практическая польза от предложенного разделения затрат на постоянные и переменные.

Во-первых, можно определить точно условия прекращения производства фирмой (если фирма не окупает средних переменных затрат, то она должна прекратить производить).

Во-вторых, можно решить проблему максимизации прибыли и рационализации ее динамики при данных параметрах фирмы за счет относительного сокращения тех или иных затрат.

В-третьих, такое деление затрат позволяет определить минимальный объем производства и реализации продукции, при котором достигается безубыточность бизнеса (порог рентабельности), и показать, насколько фактический объем производства превышает этот показатель (запас финансовой прочности фирмы).

Операционный леверидж (по-русски – эффект операционного рычага) показывает степень изменения операционной прибыли в ответ на изменение объема продаж.

Проиллюстрируем простым примером. Пусть выручка от реализации равна 1000, переменные затраты — 700, постоянные — 200, прибыль — 100. Пусть производство выросло на 10%. Выручка составила теперь 1100, переменные издержки — 770, постоянные — 200, прибыль — 130, т. е. при 10%–ном росте производства прибыль выросла на 30%!

Механизм такого приятного для менеджера несоответствия очевиден: у нас пропорционально выросли переменные издержки, а постоянные остались неизменными. Следовательно, огромный позитивный потенциал для деятельности фирмы заложен в экономии на постоянных издержках, в том числе и затратах, связанных с управлением предприятием.

Практически силу воздействия производственного рычага (СВПР) (мультипликационный эффект роста прибыли, связанный с неизменностью постоянных издержек) можно рассчитывать по следующей формуле:

СВПР=(РЕЗУЛЬТАТ ОТ РЕАЛИЗАЦИИ – VC) / ПРИБЫЛЬ  

Для нашего случая его величина будет равна (1000–700) : 100=3, т. е. при росте выручки на 1% прибыль должна вырасти на 3%. А при росте выручки на 10%? на 30%? (Эти цифры нами получены выше).

Эффект производственного рычага наблюдается как при росте объема производства фирмы, так и при его снижении. Проиллюстрируем цифровым примером. Пусть у нас сокращается выручка фирмы на 10%, т. е. с 1000 до 900. При этом переменные затраты составят 630, а постоянные издержки будут на прежнем уровне — 200. Прибыль же, сократившись, составит 70, т. е. снизится на 30%. Мы видим, что СВПР та же — 3, но действует рычаг в противоположном направлении. Снижение прибыли больше снижения величины выручки! Это дает основание утверждать, что эффект производственного рычага непосредственным образом показывает величину производственного (предпринимательского) риска, связанного с данным предприятием. Чем больше сила воздействия производственного рычага, тем выше и предпринимательский риск, связанный с данным предприятием.

40. Планирование прибыли предприятия.

Планирование прибыли – составная часть финансового планирования и важный участок финансово-экономической работы на предприятии. Задачей финансового планирования является прогнозирование объемов прибыли будущих (плановых) периодов. Планирование основывается на качественном анализе деятельности предприятий с целью получения прогноза динамики его развития, включающего: оценку конкурентоспособности продукции и финансовой устойчивости поставщиков сырья, комплектующих изделий и полуфабрикатов; оценку финансовой устойчивости потребителей продукции, стратегии маркетинга; изучение платежеспособного спроса, текущего управления предприятием; анализ фактических остатков готовой продукции на складе; оценку предполагаемых изменений в издержках производства и реализации продукции и т.д.

По результатам анализа разрабатывают производственную программу, определяют ее критические параметры. При этом важным показателем жизнеспособности проектов и бизнес-планов является нахождение порога окупаемости затрат, характеризующего безубыточность (объем выпуска продукции и ее реализации, обеспечивающий лишь покрытие затрат на ее производство и реализацию и не приносящий прибыли).

Прибыль планируют раздельно по видам деятельности предприятия. В современных условиях реальным является планирование не годового, а квартального размера прибыли.

Основной целью планирования прибыли является определение возможностей предприятия в финансировании своих потребностей.

Правильное установление плановой прибыли зависит от выбранного метода ее начисления. Планирование прибыли осуществляется тремя методами: прямого счета, аналитическим и смешанным.

Метод прямого счета означает, что размер плановой прибыли от реализации товарной продукции исчисляется по каждому виду изделия как разность между выручкой от реализации товарной продукции по действующим оптовым ценам и плановой себестоимостью этих изделий. Полученная по каждому изделию прибыль суммируется в целом по предприятию. Для исчисления общего размера плановой прибыли необходимо к прибыли от реализации товарной продукции прибавить прибыль от прочей реализации и внереализационные доходы.

Для расчета плановой суммы прибыли от реализации товарной продукции можно использовать следующую формулу:

Прп = Пн + Пт – Пк,

где: Прп – прибыль от реализации продукции; Пн – прибыль в товарных остатках на начало планируемого года; Пт – прибыль от выпуска товарной продукции в течение года; Пк – прибыль в товарных остатках на конец планируемого года.

Преимуществами метода прямого расчета прибыли является то, что исчисление прибыли построено на прямом подсчете себестоимости продукции и выручки от ее реализации по каждому виду ассортимента продукции. Этим обеспечивается точность расчетов, их простота и ясность. Применение метода прямого расчета эффективно на предприятиях с небольшим ассортиментом продукции. Недостатком этого методы является громоздкость расчетов при большом ассортименте выпускаемой продукции.

Аналитический метод расчета прибыли основывается на сопоставлении показателей за два смежных отрезка времени. Прибыль предприятия на предстоящий год устанавливается на основании его прибыли за предшествующий год (базовой прибыли), скорректированной в зависимости от действия факторов, влияющих на ее величину. К таким факторам относятся: объем реализации, уровень себестоимости, цены, на-логовые ставки, рентабельность. В расчете применяется метод элиминирования (исключения) влияния всех прочих факторов, кроме рассматриваемого.

Аналитический метод расчета прибыли дает результат, близкий к полученному при расчете прибыли методом прямого счета. Поэтому его целесообразно применять для проверки правильности прямого счета. Расчет прибыли аналитическим методом можно использовать для экономического анализа.

Смешанный метод планирования прибыли представляет собой сочетание метода прямого счета с некоторыми элементами аналитического метода.
41. Себестоимость продукции (работ, услуг) предприятия.

Для целей формирования организацией финансового результата деятельности от обычных видов деятельности определяется себе-стоимость проданных товаров, продукции, работ, услуг, которая фор-мируется на базе расходов по обычным видам деятельности, при-знанных как в отчетном году, так и в предыдущие отчетные перио-ды, и переходящих расходов, имеющих отношение к получению до-ходов в последующие отчетные периоды, с учетом корректировок, за-висящих от особенностей производства продукции, выполнения работ и оказания услуг и их продажи, а также продажи (перепродажи) това-ров
Себестоимость продукции (работ, услуг) представляет собой стоимостную оценку используемых в процессе производства продукции (работ, услуг) природных ресурсов, сырья, материалов, топлива, энер-гии, основных фондов, трудовых ресурсов, а также других затрат на ее производство и реализацию.

Себестоимость продукции - это денежное выражение непосредственных затрат предприятия на производство и реализацию продукции.
Себестоимость продукции - синтетический, обобщающий показатель, характеризующий все стороны деятельности предприятия, а также отражающий эффективность его работы. 

В себестоимость продукции включают следующие затраты: 
- на подготовку производства и освоение выпуска новых видов продукции, пусковые работы; 
- исследование рынка; 
- непосредственно связанные с производством продукции, обусловленные технологией и организацией производства, включая расходы на управление; 
- на совершенствование технологии и организации производственного процесса, а также улучшение качества изготавливаемой продукции; 
- на сбыт продукции (упаковка, транспортировка, реклама, хранение и др.); 
- набор и подготовку кадров; 
- другие денежные расходы предприятия, связанные с выпуском и реализацией продукции. 

Существует следующая классификация затрат: 
1) по степени однородности - элементные (однородные по составу и экономическом содержанию - материальные затраты, оплата труда, отчисления от нее, амортизационные отчисления и др.) и комплексные (разные по составу, охватывающие несколько элементов затрат - например, затраты на содержание и эксплуатацию оборудования); 
2) по связи с объемом производства - постоянные (их общая величина не зависит от количества изготовленной продукции, например, затраты на содержание и эксплуатацию строений и сооружений) и переменные (их общая сумма зависит от объема изготовленной продукции, например, затраты на сырье, основные материалы, комплектующие). Переменные затраты в свою очередь можно подразделить на пропорциональные (изменяются прямо пропорционально объему производства продукции) и непропорциональные; 
3) по способу отнесения затрат на себестоимость отдельных изделий - прямые (непосредственно связаны с изготовлением определенных изделий и относятся на себестоимость каждого из них прямым путем) и косвенные (связанные с производством нескольких видов изделий, их распределяют между ними по какому-либо признаку). 

Следует также различать общие затраты (на весь объем продукции за определенный период) и затраты на единицу продукции. 

Себестоимость продукции является объективной экономической категорией и ее формирование должно происходить без регулирующего воздействия государственных органов. Однако состав затрат, включаемых в себестоимость продукции, в нашей стране устанавливается централизованно. Здесь применяется не разрешительный, а регулирующий принцип. 

Воздействие государства на формирование себестоимости продукции проявляется в следующих случаях: 

· подразделение затрат предприятий на текущие затраты производства и долгосрочные инвестиции; 

· разграничение затрат предприятий на относимые в себестоимость продукции и возмещаемые за счет других источников финансирования (финансовых результатов, специальных фондов, целевого финансирования и целевого поступления и др.); 

· установление норм амортизации основных средств, тарифов отчислений на социальные нужды, размеров различных налогов и сборов (в дорожные фонды, земельный налог и др.).

Кроме того, необходимо иметь в виду, что на предприятиях часть затрат хотя и включается в себестоимость продукции в фактически произведенной сумме, но для целей налогообложения их размеры корректируются с учетом утвержденных в установленном порядке лимитов, норм, нормативов и ставок (командировочные расходы, представительские расходы, расходы по оплате процентов банков по краткосрочным кредитам и др.). 

Одним из основных условий получения достоверной информации о себестоимости продукции является научно обоснованная классификация затрат, включаемых в ее состав. 

При классификации затрат предприятия необходимо иметь в виду, что группировки затрат, применяемые в управленческом учете, намного шире, чем группировки затрат финансового учета. 

На практике затраты предприятия традиционно группируются и учитываются по составу и видам, местам возникновения и носителям. 
По составу затраты подразделяются на одноэлементные и комплексные. 
Одноэлементными называются затраты, состоящие из одного элемента,— материалы, заработная плата, амортизация и др. Эти затраты независимо от их места возникновения и целевого назначения не делятся на различные компоненты. 
Комплексными называются затраты, состоящие из нескольких элементов, например, цеховые и общезаводские расходы, в состав которых входит заработная плата соответствующего персонала, амортизация зданий и другие одноэлементные затраты. 

Учет по видам затрат классифицирует и оценивает ресурсы, использованные в процессе производства и реализации продукции. По данному признаку затраты классифицируют по статьям калькуляции и экономическим элементам. 

Состав затрат, включаемых в себестоимость продукции, регламентируется соответствующими нормативными актами, прежде всего — “Положением о составе затрат по производству и реализации продукции (работ, услуг), включаемых в себестоимость продукции (работ, услуг), и о порядке формирования финансовых результатов, учитываемых при налогообложении прибыли” (утверждено Постановлением правительства РФ 5 августа 1992 г. №552 с последующими изменениями и дополнениями). Этим же документом установлен единый для всех предприятий перечень экономически однородных элементов затрат: 

· материальные затраты; 

· затраты на оплату труда; 

· отчисления на социальные нужды; 

· амортизация основных фондов; 

· прочие затраты.

42. Денежные расчеты предприятия и их формы.

Экономической базой безналичных расчетов является материальное производство. Вследствие этого преобладающая часть платежного оборота (примерно три четверти) приходится на расчеты по товарным операциям, т.е. на платежи за товары отгруженные, выполненные работы, оказанные услуги.

   Остальная часть платежного оборота (примерно одна четверть) -  это расчеты по нетоварным операциям, т.е. расчеты предприятий и организаций с бюджетом, органами государственного и социального страхования, кредитными учреждениями, органами управления, судом и т.д.

   По признаку территориального расположения предприятий и обслуживающих их банков различают расчеты иногородние и одногородние. Расчеты между предприятиями и организациями, обслуживаемыми одним или разными учреждениями банков, находящимися в одном населенном пункте, называются одногородними или местными расчетами. Расчеты между предприятиями и организациями, обслуживаемыми учреждениями банков, находящимися в разных населенных пунктах, называются иногородними.

2.2.1  Расчеты платежными поручениями.

   Платежное поручение представляет собой поручение хозяйствующего субъекта о перечислении определенной суммы со своего счета на счет другого хозяйствующего субъекта. Поручения действительны в течении 10 дней со дня выписки (день выписки в расчет не принимается). Поручение принимается от плательщика к исполнению только при наличии средств на счете, если иное не оговорено между банком и владельцем счета. Платежное поручение по договоренности сторон могут быть: срочные, досрочные и отсроченные.

   Срочные платежи совершаются в следующих вариантах:

· авансовый платеж, т.е. платеж до отгрузки товара;

· платеж после отгрузки товара, т.е. путем прямого акцепта товара;

· частичные платежи при крупных сделках.

Расчет платежными поручениями осуществляется по такой схеме:

   Покупатель (плательщик                                                       Продавец (получатель

   денежных средств)                                                                  денежных средств)   
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   Банк покупателя (2)                                                                   Банк продавца (4)

1.  Покупатель (т.е. плательщик денежных средств) представляет в банк платежное поручение в четырех (или пяти) экземплярах и получает назад четвертый экземпляр в качестве расписки банка.

2.  Банк, обслуживающий покупателя, на основании одного экземпляра платежного поручения списывает денежные средства со счета покупателя.
3.  Банк, обслуживающий покупателя, направляет в банк, обслуживающий продавца два экземпляра платежного поручения и денежные средства.
4.  Банк, обслуживающий продавца, используя второй экземпляр платежного поручения, зачисляет денежные средства на счет продавца (т.е. получателя денежных средств)
5.  Банки продавца и покупателя выдают своим клиентам соответственно выписки    из расчетных счетов.
2.2.2  Расчеты платежными требованиями-поручениями

   Платежное требование-поручение представляет собой расчетный документ, содержащий требование продавца к покупателю оплатить на основании направленных ему, минуя банк, расчетных и отгрузочных документов стоимость поставленного по договору товара. Плательщик, определив возможность оплаты полученного платежного требования-поручения, сдает данный документ в обслуживающий его банк для перечисления акцептованной им суммы на расчетный счет продавца. Расчет платежными требованиями-поручениями совершается по следующей схеме:


   Покупатель (плательщик                         1                        Продавец (получатель

   денежных средств)                                                             денежных средств)   
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   Банк покупателя                                                                  Банк продавца (9) 

          (3), (7)
1.  Отгрузка продукции продавцом.

2.  Передача платежного требования-поручения вместе с отгрузочными документами.
3.  Помещение отгрузочных документов в картотеку №1 в банке, обслуживающем покупателя.
4.  Передача платежного требования-поручения покупателю.
5.  Оформление покупателем платежного требования-поручения и передача его в банк. Банк принимает его только при наличии средств на счете покупателя.
6.  Передача покупателю отгрузочных документов.
7.  Банк, обслуживающий покупателя,  списывает сумму оплаты со счета покупателя.
8.  Банк, обслуживающий покупателя, направляет в банк, обслуживающий продавца, платежные требования-поручения.
9.  Банк, обслуживающий продавца, зачисляет сумму оплаты на счет продавца.
10.  Банк покупателя и банк продавца выдают своим клиентам соответственно выписки из расчетного счета .

2.2.3  Чековая форма расчетов.

   Расчеты чеками производятся с помощью расчетных, дорожных и других чеков. Чек - письменное распоряжение плательщика своему банку уплатить с его счета держателю чека определенную сумму. Чаще всего различают денежные чеки и расчетные чеки.

   ДЕНЕЖНЫЕ ЧЕКИ применяются для выплаты держателю чека наличных денег в банке, например на заработную плату, хозяйственные нужды, командировочные расходы и т.д.

   РАСЧЕТНЫЕ ЧЕКИ - это чеки, применяемые для безналичных расчетов. Расчетный чек - документ, содержащий безусловный письменный приказ владельца текущего счета (чекодателя) банку о выплате указанной в нем суммы определенному или предъявителю (чекодержателю). В настоящее время использование в платежном обороте России расчетных чеков регламентируется Положением о чеках от 1 марта 1992г., Положением о безналичных расчетах в Российской Федерации от 1 июля 1992г., а также поступающими дополнительными указаниями Центрально банка.

   Расчетные чеки с грифом «Россия» могут быть покрытыми и непокрытыми. Покрытием чека в банке чекодателя могут быть:

· средства, депонированные чекодателем на отдельном счете;

· средства на соответствующем счете чекодателя, но не свыше суммы, гарантированной банком по согласованию с чекодателем при выдаче чеков. В этом случае банк может гарантировать чекодателю при временном отсутствии средств на его счету оплату чеков за счет средств банка.

Вместе с чеками банк выдает клиенту идентификационную карточку (чековую карточку). Чековая карточка выдается в одном экземпляре при выдаче клиенту чеков независимо от их количества и идентифицируют чекодателя по каждому выданному чеку.

   Расчеты чеками в Российской Федерации осуществляются по следующей схеме:

                                                                       4
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   Банк покупателя                                                                         Банк продавца (7) 

          (2), (9)

1. Покупатель представляет в банк, его обслуживающий, заявление на получение чеков и платежное поручение на депонирование сумм
 или заявление в двух экземплярах для получения чеков, оплата которых гарантирована банком.

2. В банке, обслуживающем покупателя, бронируются средства на отдельном счете и заполняются чеки, т.е. проставляется наименование банка, номер лицевого счета, наименование чекодателя и лимит суммы чека.

3. Покупателю выдаются чеки и чековая карточка.

4. Продавец предъявляет покупателю документы на отгруженную продукцию (выполненные работы, оказанные услуги).

5. Покупатель выдает чек продавцу.

6. Продавец предъявляет чек в банк, обслуживающий продавца при реестре чеков.

7. В банке, обслуживающем продавца, зачисляются денежные средства на счет продавца.

8. Банк, обслуживающий продавца, предъявляет чек для оплаты банку, обслуживающему покупателя.

9. Банк, обслуживающий покупателя, списывает сумму чека за счет ранее забронированных сумм.

10. Банки выдают клиента выписки из счетов банка.

Чек бывает именной (выписанный на определенное лицо), предъявительский (выписанный на предъявителя) и ордерный. Ордерный чек выписывается в пользу определенного лица или по его приказу, т.е. чекодатель может передать его новому владельцу с помощью индоссамента
. Кроме того чек может быть кроссированным. Кроссированием называется проведение на лицевой стороне чека двух параллельных линий. Кроссирование в свою очередь может быть как общим, так и специальным. Чек, имеющий общее кроссирование (без пометки «банк» между линиями), может быть оплачен плательщиком только банку или своему клиенту. Держатель чека, имеющего специальное кроссирование, может предъявить его лишь банку, наименование которого указано между линиями.

   Чек, выписанный в другом иностранном государстве, подлежит оплате на территории Российской Федерации в течении 70 дней, а чек, выписанный на территории государств-членов СНГ - в течении 20 дней.

  В последнее время в России большое внимание стали уделять проблемам чекового обращения. Некоторые ведущие экономисты страны заявляют, что чековый оборот исключительно благоприятен для валютно-финансовой системы любой страны. Они обусловливают это следующими причинами:

· во-первых, резко сокращается объем наличной валюты, находящейся в обращении, что улучшает показатели денежной массы. Для России это актуально как в отношении рублевой массы, так и относительно огромного количества долларов США и другой свободно-конвертируемой валюты.

· во-вторых, при использовании чеков возможно достижение максимальной физической быстроты в расчетах при соответствующей процедуре авторизации и, что особенно важно для крупных платежей - максимального сближения во времени встречного движения товара и денег. В результате появляется очень мощный источник кредитных ресурсов, пока чеки в пути, деньги находятся на счетах у клиентов и являются кредитными ресурсами банков, в том числе и Центрально банка страны.

· в-третьих, резко снижается степень криминогенности в обществе в целом. Ведь именной чек - не деньги и его нет смысла красть.

Кроме того отмечаются и другие достоинства чекового обращения, среди которых, например, то, что чеки позволяют рассчитываться во всех тех случаях, где невозможно рассчитаться с помощью других платежных инструментов, включая пластиковые карты и валюту.
   

2.2.4  Расчеты аккредитивами.

   Аккредитив (от нем. akkreditiv - доверительный) представляет собой условное денежное обязательство банка, выдаваемое им по поручению покупателя в пользу продавца, по которому банк, открывший счет (банк-эмитент), может произвести платежи продавцу или дать полномочия другому банку производить такие платежи при наличии документов, предусмотренных в аккредитиве, и при выполнении других условий аккредитива. Расчеты с помощью аккредитива носят еще название «расчеты по системе ЛС» (англ. letters of credit - аккредитив).

   Аккредитивы подразделяются на денежные и документарные.

   Денежный аккредитив - это именной документ, адресованный банком-эмитентом другому банку и содержащий приказ о выплате денег покупателю в определенный срок. Для расчетов применяют документарный аккредитив (см. рисунок).

   Аккредитивы бывают:

1. Отзывные и безотзывные.

   Отзывной аккредитив - это аккредитив, который может быть изменен или аннулирован банком-эмитентом без предварительного согласования с продавцом, например при несоблюдении условий, предусмотренных договором, или в случае досрочного отказа банка-эмитента гарантировать платежи по аккредитиву.

Каждый аккредитив должен ясно показывать отзывной он или безотзывной. При   отсутствии такого четкого указания аккредитив является отзывным. Все распоряжения об изменении условий отзывного аккредитива плательщик может давать продавцу только через банк-эмитент, который извещает банк продавца (исполняющий банк), а тот в свою очередь - продавца. 

   Безотзывной аккредитив - аккредитив,  который не может быть   изменен или   

   аннулирован  без согласия  продавца, в   пользу которого он  открыт. Продавец  

   вправе досрочно отказаться от исполнения аккредитива, если это предусмотрено 

   условиями аккредитива.

2.  Подтвержденные и неподтвержденные.                                              Подтвержденный аккредитив - это аккредитив, получивший   дополнительную гарантию  платежа  со    стороны    другого    банка.  Банк,  подтверждающий аккредитив,   принимает   на   себя   обязательство    оплачивать   документы, соответствующие    условиям   аккредитива,   если   банк-эмитент    откажется совершить платежи.                                                                    Неподтвержденный  аккредитив  -   аккредитив,   не   имеющий    указанной гарантии.

3.  Переводные (трансферабельные).

Переводной аккредитив - это аккредитив, который может быть полностью или частично использован несколькими хозяйствующими субъектами (плательщиками).

4.  Револьверный (от англ. revolver - вращаться) или возобновляемый. Это аккредитив, применяемый в расчетах за постоянные краткие поставки, осуществляемые обычно по графику, зафиксированному в контракте. Он открывается не на полную сумму платежа, а на ее часть и автоматически возобновляется по мере расчетов за очередную партию товаров.

5.  Покрытые (депонированные) и непокрытые (гарантированные).

   Покрытые аккредитивы -  это аккредитивы, при открытии которых банк-эмитент перечисляет собственные средства плательщика (покупателя) или предоставленный ему кредит в распоряжение банка продавца (исполняющего банка) на отдельный балансовый счет «Аккредитивы» на весь срок действия обязательств банка-эмитента.

   Непокрытые аккредитивы - это аккредитивы, не имеющие указания покрытия денежных средств. Это аккредитивы, по которым платежи поставщику гарантирует банк. В этом случае плательщик обращается в свой банк с ходатайством выставить для него гарантированный аккредитив. Указанное ходатайство банк-эмитент, как правило, удовлетворяет в отношении платежеспособных, первоклассных клиентов и при условии установления между ним и банком, исполняющим аккредитив, корреспондентских отношений. 

Существует такая разновидность аккредитива, как аккредитив с «красной оговоркой». Таким аккредитивом может быть любой вид аккредитива, предусматривающий выдачу исполняющим банком продавцу авансов до определенной суммы. Открывая аккредитив с «красной оговоркой», банк-эмитент обязуется возместить исполняющему банку суммы выплаченных авансов, даже если отгрузка после этого не была совершена. Банки расценивают такие аккредитивы как вид необеспеченного кредита и выдают их в редких случаях.

   Срок действия и порядок расчетов по аккредитиву устанавливается в договоре между плательщиком и продавцом.

   В этом договоре указываются:

· наименование банка-эмитента;

· вид аккредитива и способ его исполнения;

· способ извещения продавца об открытии аккредитива;

· полный перечень и точная характеристика документов, представляемых продавцом для получения средств по аккредитиву;

· сроки представления документов после отгрузки товаров, требования к их оформлению;

· другие необходимые документы и условия.

Схема расчетов с помощью документарного аккредитива:
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   Покупатель (плательщик                              5                    Продавец (получатель

   денежных средств)                                                             денежных средств)   
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               Банк покупателя                                  8                    Банк продавца  

                (12)                                                       9

1. Заключение договора о поставке товара.

2. Покупатель дает поручение банку, обслуживающему его, на открытие аккредитива.

3. Авизирование банка, обслуживающего продавца, об открытии аккредитива.

4. Авизирование продавца об открытии аккредитива.

5. Поставка товара.

6. Передача документов.

7. Предоставление кредита продавцу.

8. Пересылка документов.

9. Платеж.

10. Передача документов покупателю.

11. Акцепт документа.

12. В случае кредита под аккредитив, снятие денег со счета покупателя.

43. финансовый анализ на предприятии, его цели и методы.

Чтобы обеспечивать выживаемость предприятия в современных условиях, управленческому персоналу  необходимо, прежде всего, уметь реально оценивать организацию финансов как своего предприятия, так и существующих потенциаль​ных конкурентов. Финансовое состояние  –  важнейшая характеристика экономической деятельности предприятия Она определяет конкурентоспособность, потенциал в деловом сотрудничестве, оценивает, в какой степени гарантированы экономические интересы самого предприятия и его партнёров в финансовом и производственном отношении. Однако одного умения реально оценивать финансовое состояние недостаточно для успешного функционирования предприятия и достижения им поставленной цели.

Оценка финансового состояния может быть выполнена с различной степенью детализации в зависимости от цели анализа, имеющейся информации, программного, технического и кадрового обеспечения. Наиболее целесообразным является выделение процедур экспресс-анализа и углубленного анализа финансового состояния. Финансовый анализ дает возможность оценить:

- имущественное состояние предприятия; 

- степень предпринимательского риска;

- достаточность капитала для текущей деятельности и долгосрочных инвестиций;

- потребность в дополнительных источниках финансирования;

- способность к наращиванию капитала;

- рациональность привлечения заемных средств;

- обоснованность политики распределения и использования прибыли.         

Основу информационного обеспечения анализ финансового состояния должна составить бухгалтерская отчетность, которая является единой для организации всех отраслей и форм собственности.

Результаты финансового анализа позволяют выявить уязвимые места, требующие особого внимания, и разработать мероприятия по их ликвидации

Финансовый анализ деятельности предприятия включает:

- анализ финансового состояния;- анализ финансовой устойчивости;- анализ финансовых коэффициентов;- анализ ликвидности баланса;- анализ финансовых результатов, коэффициентов рентабельности и деловой активности.

Под методом финансового анализа понимается способ подхода к изучению хозяйственных процессов в их становлении и развитии

К характерным особенностям метода относятся: использование системы показателей, выявление и изменение взаимосвязи между ними.

В процессе финансового анализа применяется ряд специальных способов и приемов. 

Способы применения финансового анализа можно условно подразделить на две группы: традиционные и математические.

К первой группе относятся: использование абсолютных, относительных и средних величин; прием сравнения, сводки и группировки, прием цепных подстановок.

Прием сравнения заключается в составлении финансовых показателей отчетного периода с их плановыми значениями и с показателями предшествующего периода.

Прием сводки и группировки заключается в объединении информационных материалов в аналитические таблицы.

Прием цепных подстановок применяется для расчетов величины влияния факторов в общем комплексе их воздействия на уровень совокупного финансового показателя. Сущность приёмов ценных подстановок состоит в том, что, последовательно заменяя каждый отчётный показатель базисным, все остальные показатели рассматриваются при этом как неизменные. Такая замена позволяет определить степень влияния каждого фактора на совокупный финансовый показатель. 

На практике выбранные основные методы анализа финансовой отчётности: горизонтальный анализ, вертикальный анализ, трендовый, метод финансовых коэффициентов, сравнительный анализ, факторный анализ.

Горизонтальный ( временный ) анализ – сравнение каждой позиции с предыдущим периодом.

Вертикальный ( структурный ) анализ – определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчётности на результат в целом.

Трендовый анализ – сравнение каждой позиции отчётности с рядом предшествующих периодов и определение тренда. С помощью тренда формируются возможные значения показателей в будущем, а следовательно, ведется перспективный анализ.

Анализ относительных показателей ( коэффициентов ) - расчет отношений между отдельными позициями отчета или позициями разных форм отчетности, определение взаимосвязи показателей.

Сравнительный анализ - это и внутрихозяйственный анализ сводных показателей подразделений, цехов, дочерних фирм и т. п., и межхозяйственный анализ предприятия в сравнении с данными  конкурентов, со среднеотраслевыми и средними общеэкономическими данными.

Факторный анализ - анализ влияния и отдельных факторов ( причин ) на результативный показатель с помощью детерминированных и стохастических приёмов исследования.

Факторный анализ может быть как прямым, так и обратным, т. е. синтез - соединение отдельных элементов в общий результативный показатель.

Многие математические методы : корреляционный анализ, регрессивный анализ, и др., вошли в круг  аналитических разработок значительно позже. 

Все вышеперечисленные методы анализа относятся к формализованным методам анализа. Однако существуют и неформализованные методы: экспертных оценок, сценариев, психологические, морфологические и т. п., они основаны на описании аналитических процедур на логическом уровне.

44. финансовые обязательства предприятия и формы их реализации.

ФИНАНСОВЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА ПРЕДПРИЯТИЯ - обязательные платежи предприятия, обусловленные его финансовыми и договорными отношениями. Финансовые обязательства предприятия возникают в регламентированных отношениях с бюджетами, внебюджетными (социальными, специальными, общественными) фондами, банками и другими кредитными учреждениями, контрагентами по хозяйственным связям, вышестоящими организациями, персоналом предприятия. Обязательства перед бюджетами включают платежи налогов на прибыль, имущество, добавленную стоимость и др. Финансовые обязательства предприятия перед внебюджетными фондами означают внесение единого социального налога (взноса) и других платежей. Финансовые обязательства предприятия перед банками и другими кредитными организациями состоят в возврате полученных кредитов и процентов за пользование ими, а также в оплате банковских услуг. Финансовые обязательства предприятия перед контрагентами по хозяйственным связям включают расчеты и платежи за поставленное сырье, материалы, полуфабрикаты, комплектующие изделия, топливо и энергию, за выполненные работы и услуги при соблюдении условий соответствующих договоров. Обязательства перед вышестоящими организациями связаны с перечислением им средств для создания централизованных фондов и резервов. Финансовые обязательства предприятия перед персоналом предприятия включают осуществление оплаты труда в соответствии с трудовым законодательством и условиями оплаты труда на предприятии. Нарушения финансовых обязательств предприятия по объему или сроку выполнения влекут наступление ответственности в виде уплаты штрафов, пени и неустоек в пользу потерпевшей стороны. 

Обязательства предприятия - счета или долги, которые должны быть оплачены предприятием. Различают текущие и долгосрочные обязательства. К обязательствам предприятия относятся: займы, кредиты, кредиторская задолженность, обязательства по распределению валового внутреннего продукта.
Вопрос № 45 Цели и задачи финансового планирования.
Финансовое планирование представляет собой расчет объема денежных доходов и поступлений по ис​точникам формирования и направлениям целевого исполь​зования в соответствии с производственными и марке​тинговыми показателями предприятия на планируемый

Цели финансового планирования  зависят от выбранных критериев принятия финансовых решений, к которым относят 1/максимизацию продаж, 2/максимизацию прибыли, 3/максимизацию соб​ственности владельцев компании и т. д.

Основные задачи финансового планирования:

-1/обеспечение финансовыми ресурсами производствен​ной, инвестиционной, финансовой деятельности предпри​ятия;

2/определение путей эффективного вложения капита​ла, оценка степени рационального его использования;

3/выявление внутрихозяйственных резервов увеличе​ния прибыли;

4/
установление рациональных финансовых отношений с бюджетом, банками, контрагентами;

   5/
соблюдение интересов инвесторов;

   6/
контроль за финансовым состоянием предприятия.

 В целом значение финансового планирования состоит в следующем:
1/ воплощает выработанные стратегические цели в форму конкретных финансовых показателей;

2/
обеспечивает финансовыми ресурсами заложенные
в производственном плане экономические пропорции раз​вития;

3/ предоставляет возможность определить жизнеспо​собность (эффективность) проекта предприятия в условиях конкуренции;

   4/служит базой для оценки инвестиционной привлекательности для инвесторов

Финансовое планирование на предприятии включает три основных подсистемы:

-перспективное финансовое планирование;
-текущее финансовое планирование;
-оперативное финансовое планирование

Текущее финансовое планирование. Данный вид финансового планирования зак​лючается в разработке конкретных видов текущих фи​нансовых планов. Которые дают возможность предприя​тию определить на предстоящий период все источники финансирования ее развития, сформировать структуру ее доходов и затрат, обеспечить ее постоянную платежеспо​собность, а также определить структуру ее активов и ка​питала предприятия на конец планируемого периода.
Оперативное финансовое планирование необхо​димо для контроля над поступлением фактической вы​ручки на расчетный счет и расходованием наличных фи​нансовых ресурсов. Оно включает составление и испол​нение платежного календаря, кассового плана и расчет потребности в краткосрочном кредите.

Перспективное финансовое планирование опреде​ляет важнейшие показатели, пропорции и темпы расши​ренного воспроизводства, является главной формой реа​лизации целей предприятия. Здесь же разрабатывается финансовая стратегия пред​приятия, которая оказывается влияние на общую страте​гию предприятия. В рамках стратегического планирова​ния определяются долгосрочные ориентиры развития и цели предприятия, курс действий по достижению цели и распределению ресурсов.

Вопрос № 46 Виды финансовых планов, их сущность и содержание.

Результатом финансового планирования - являются фи​нансовые планы. В экономической литературе много​численные финансовые планы объединяются в две ос​новные группы:

1) централизованные или общегосударственные пла​ны (федеральный бюджет, бюджет субъектов РФ, мес​тные бюджеты; внебюджетные фонды);

2) децентрализованные или финансовые планы ком​мерческих и некоммерческих предприятий

Финансовый план предприятия — документ, отра​жающий объем поступления и расходования денежных средств, фиксирующий баланс доходов и направлений расходов предприятия, включая платежи в бюджет на пла​нируемый период.

Основой финансовых планов являются долгосроч​ные цели, Дол​госрочные цели финансовой деятельности и выбор наи​более эффективных способов их достижения происходит в ходе выработки финансовой стратегии. 
 Финансовый план (планы инвестиций и денежных по​томков, баланс) позволяет оценить состояние платежеспособ​ности предприятия в краткосрочном периоде и на длитель​ную перспективу, а также — необходимость в дополнитель​ном финансировании..

План выплат, необходимых для финансирования текущих материальных затрат (включая и выплаты по налогам), фор​мируется на основе плана прибылей и убытков.

Плана притока и оттока денежных средств отражают операции по покупке и продаже основных фондов предприятия. Информация о таких действиях изначально фиксируется в плане инвестиции капиталовло​жений.

 План инвестиций представляет, с одной стороны,  план необходимого увеличения или переориентации  мощностей и технического переоснащения производства и, со​ответственно, план приобретения новых машин и оборудования , реконструкции производственных площадей 

В целях повышения эффективности планируемых инвестиций в заявках на приобретение основных средств должна  быть показана возможность:

· снижения издержек и себестоимости продукции;

· расширения и модернизации существующих произ​водств;

· создания новых производств;

· диверсификации производства;

· соблюдения экологических требований.

План движения денежных средств должен содержать также и данные о расчетах компании со своими акционерами. По сути дела этот раздел характеризует политику предприятия по привлечению акционерного капитала (размещение и выкуп акций) и политику в области диведентов 

План предприятия по привлечению и возврату заемных средств строится на базе данных о собственных внутренних денежных потоках и требований поддержания необходимого уровня ликвидности.

47. Бюджетирование на предприятии. Виды бюджетов.

Система бюджетирования любого предприятия представляет собой совокупность взаимосвязанных операционного, инвестиционного и финансового бюджетов 1 . Операционный бюджет состоит из бюджетов продаж, производства, закупок и др., инвестиционный — из бюджетов капиталовложений, реализации внеоборотных активов, инвестиционных поступлений. В финансовый бюджет обычно включают бюджет движения денежных средств, бюджет прибылей и убытков (бюджет доходов и расходов) и прогнозный баланс. Сводный бюджет, который включает финансовый, операционный и инвестиционный бюджеты, часто называют мастер-бюджетом.

При разработке системы бюджетирования следует учитывать не только виды составляемых бюджетов, но и взаимосвязь между ними, а также последовательность их формирования. Совокупность всех бюджетов и порядок их составления принято называть бюджетной моделью. И если в учебниках бюджетные модели, как правило, схожи, то на практике найти хотя бы два предприятия, у которых бюджетные модели совпадают, довольно сложно. 

каждого предприятия модель бюджетирования будет индивидуальной и каждый менеджер будет по-своему ее представлять. Для данной статьи предположим, что процесс бюджетирования включает: подготовительный (аналитический) этап — общий анализ ситуации; необходимо понять, чего мы хотим от компании, кто является нашим потребителем и кто — конкурентом, чего мы хотим от бюджетирования и как этого достичь; этап планирования — составление конкретных планов, более детальный анализ состояния внешней и внутренней среды предприятия; непосредственно составление бюджетов (обязательно сопровождается контролем и внесением коррективов); общий анализ проделанной работы и ее результатов, выводы. 

В зависимости от типа предприятия и особенностей его деятельности можно выделить следующие виды бюджетов
Бюджеты, построенные по принципу «снизу вверх» и «сверху вниз»: предусматривают сбор и постепенную передачу информации от исполнителей к менеджерам нижнего уровня и далее к руководству компании.

Долгосрочные и краткосрочные бюджеты: практике долгосрочным бюджетом считается бюджет, составленный на срок 1 год и более, а краткосрочным — на период не более 1 года.
Непрерывные (скользящие) бюджеты: По мере того как заканчивается месяц (квартал), к «старому» бюджету добавляется новый.
Постатейный бюджет: Предусматривает жесткое ограничение суммы по каждой отдельной статье расходов без возможности переноса в другую статью.

Бюджеты с временным периодом: означает систему бюджетирования, в которой неизрасходованный на конец периода остаток средств не переносится на следующий период.

Бюджеты с нулевым уровнем, преемственные бюджеты и бюджеты, предполагающие несколько вариантов развития событий Бюджет с нулевым уровнем — это бюджет, который каждый раз составляется заново, «с нуля».
В противоположность ему у преемственного бюджета: есть нечто вроде шаблона, в который лишь вносятся коррективы, отражающие текущие изменения. Третий вид бюджета предполагает наличие нескольких вариантов развития событий и в зависимости от складывающейся ситуации выбирается наиболее подходящий вариант.
Недостижимые и неприемлемые бюджеты: Бюджет будет недостижимым, если на практике целей, заложенных в нем, достичь не удастся.
Неприемлемым считается бюджет, цели которогодостижимы, но не выгодны для предприятия.
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Одной из наиболее перспективных форм привлечения заемных ресурсов является инвестиционный [image: image7.png]




. Он рассматривается как одна из разновидностей долгосрочного кредита, предоставляемого в натуральной форме и погашаемого в рассрочку. Приобретение активов в рассрочку доступно для предприятий, имеющих хорошее финансовое состояние и позитивные тенденции развития. При этом в качестве обеспечения служит приобретаемый предприятием актив, который переходит в полную собственность предприятия только после того, как будет полностью оплачена его стоимость. Предприятие должно располагать суммой для оплаты начального взноса, составляющего от 10 до 50% от стоимости приобретаемого актива. Данный способ финансирования в основном используется при приобретении оборудования. Обычно лизинговые компании отдают предпочтение тем видам оборудования, которое может быть легко демонтировано и подвергнуто транспортировке.


лизинг
47. Методы оценки финансового положения предприятия.

Экспресс – анализ Его целью является наглядная и простая оценка финансового благополучия и динамики развития хозяйствующего субъекта. В процессе анализа можно предложить расчет различных показателей и дополнить его методами, основанными на опыте и квалификации специалиста. 

Экспресс-анализ целесообразно выполнять в три этапа: подготовительный этап, предварительный обзор бухгалтерской отчетности, экономическое чтение и анализ отчетности. 

Цель первого этапа – принять решение о целесообразности анализа финансовой отчетности и убедиться в ее готовности к чтению. 

Цель второго этапа – ознакомление с пояснительной запиской к балансу. Это необходимо для того, чтобы оценить условия работы в отчетном периоде, определить тенденции основных показателей деятельности, а также качественные изменения в имущественном и финансовом положении хозяйствующего субъекта. Третий этап – основной в экспресс-анализе; его цель - обобщенная оценка результатов хозяйственной деятельности и финансового состояния объекта. Такой анализ проводится с той или иной степенью детализации в интересах различных пользователей. 

В рамках экспресс-анализа целесообразно использовать следующую последовательность взаимосвязанных и несложных по структуре и количеству показателей таблиц: 

- хозяйственные средства предприятия и их структура (содержит такие показатели, как величина хозяйственных средств в оценке нетто , основные средства , нематериальные активы , оборотные средства , собственные оборотные средства ); 

- основные средства предприятия (приводятся стоимостная оценка основных средств, в том числе активной их части по первоначальной и остаточной стоимости, доля арендованных основных средств, коэффициенты износа и обновления); 

- структура и динамика оборотных средств предприятия (приводится укрупненная группировка статей второго и третьего разделов баланса, а также ряд специфических показателей, таких, как величина собственных оборотных средств, их доля в покрытии товарных запасов и др.); 

- основные результаты финансово-хозяйственной деятельности предприятия (объем товарооборота, прибыль , рентабельность , уровень валового дохода, уровень издержек обращения, фондоотдача, выработка , показатели оборачиваемости); 

- эффективность использования финансовых ресурсов (содержит показатели: всего финансовых ресурсов, в том числе собственных, привлеченных ресурсов, рентабельность авансированного капитала, рентабельность собственного капитала и др.). 

Экспресс-анализ может завершаться выводом о целесообразности или необходимости более углубленного и детального анализа финансовых результатов и финансового положения. 

Детализированный анализ финансового состояния 

Его цель – более подробная характеристика имущественного и финансового положения хозяйствующего субъекта, результатов его деятельности в истекшем отчетном периоде, а также возможностей развития субъекта на перспективу. Он конкретизирует, дополняет и расширяет отдельные процедуры экспресс-анализа. При этом степень детализации зависит от желания аналитика. 

В общем, виде программа углубленного анализа финансово-хозяйственной деятельности предприятия выглядит следующим образом. 

1. Предварительный обзор экономического и финансового положения субъекта хозяйствования 1.1. Характеристика общей направленности финансово-хозяйственной деятельности 1.2. Выявление «больных» статей отчетности 

2. Оценка и анализ экономического потенциала субъекта хозяйствования 2.1. Оценка имущественного положения (2.1.1. Построение аналитического баланса-нетто 2.1.2. Вертикальный анализ баланса 2.1.3. Горизонтальный анализ баланса 2.1.4. Анализ качественных сдвигов в имущественном положении) 2.2. Оценка финансового положения 2.2.1. Оценка ликвидности 2.2.2. Оценка финансовой устойчивости 

3. Оценка и анализ результативности финансово-хозяйственной деятельности субъекта хозяйствования 3.1. Оценка производственной (основной) деятельности 3.2. Анализ рентабельности 3.3. Оценка положения на рынке ценных бумаг 

Матричная модель 

Как известно, матричная модель представляет собой прямоугольную таблицу, элементы которой отражают взаимосвязь объектов Она весьма удобна для финансового анализа , поскольку является простой и наглядной формой совмещения разнородных, но взаимоувязанных экономических явлений. Значения матричной модели исчисляются по установленным правилам, поэтому она легко программируется, дает возможность полной, машинной обработки, внесения дополнений и изменений. 

Бухгалтерский баланс предприятия легко представить как матрицу, где по горизонтали расположены статьи актива (имущество ), а по вертикали статьи пассива (источники средств). Размерность матрицы бухгалтерского баланса может соответствовать количеству статей по активу и пассиву баланса 42 х 35, но для практических целей вполне достаточно размерности 10 х 10 по сокращенной форме баланса. 

Матричные балансы существенно расширяют информационную базу для финансового анализа . С их помощью можно: определить увязку статей актива (имущество предприятия) и статей пассива баланса (источники средств); рассчитать структуру и определить качество активов по балансу предприятия и достаточность источников их финансирования; исчислить весь набор показателей и коэффициентов, необходимых для оценки финансовой устойчивости, платежеспособности, использования ресурсов предприятия; объективно оценить финансовое состояние (рейтинг ) предприятия, выяснить причины его изменения за отчетный период ; установить параметры, характеризующие приближение предприятия к порогу неплатежеспособности (банкротства). 

На основе матричной модели составляется баланс денежных доходов и расходов, который позволяет реально оценить, сколько денежных средств и на каком этапе потребуется предприятию. Составленный баланс дает наглядное представление о составе и структуре денежных доходов и расходов предприятия, факторов, повлиявших на изменение остатков денежных средств на его счетах. При необходимости информация о доходах и расходах может быть рассмотрена и детализирована по каждой статье, выяснены факторы, повлиявшие на его величину. Поскольку главная задача баланса денежных доходов и расходов-проверка реальных источников поступления средств и обоснованности расходов, синхронности их возникновения, возможности величины потребности в привлечении средств со стороны, он может быть разработан не только по отчетным данным, но и как прогноз , с привлечением данных аналитического учета (платежный календарь ). 

48. Лизинг, как метод инвестирования средств в основной капитал предприятия.

Лизинг  -  это  договор

аренды  завода,  промышленных  товаров,   оборудования,   недвижимости   для

использования их в  производственных  целях  арендатором,  в  то  время  как

товары  покупаются  арендодателем,   и   он   сохраняет   за   собой   право

собственности”.

    Лизинг представляет  собой  соглашение  между  собственником  имущества

(арендодателем)  и  арендатором  о  передаче  имущества  в  пользование   на

оговоренный  период  по   установленной   ренте,   выплачиваемой   ежегодно,

ежеквартально или ежемесячно.

                              1.3 Виды лизинга

  Финансовый лизинг - Срок передачи оборудования примерно равен  сроку  его

эксплуатации или полной амортизации.

  Оперативный лизинг - Срок использования оборудования меньше  периода  его

физического износа.

  Возвратный лизинг - Собственник  (поставщик)  свое  оборудование  продает

лизингодателю за тем берет это оборудование в лизинг.

  Револьверный лизинг (возобновляемый) - лизингополучатель имеет  право  по

истечении срока договора:

   - продлить договор;

   - сменить объект лизинга.

Примечание. Каждому виду лизинга присущи свои условия  договора,  контракта,

соглашения.

    Оперативный  лизинг  подразумевает  передачу  в  пользование  имущества

многоразового использования на срок по  времени  короче  его  экономического

срока службы. Он характеризуется небольшой продолжительностью контракта  (до

3 - 5 лет) и неполной  амортизацией  оборудования  за  время  аренды.  После

истечения  срока  оборудование  может  стать  объектом  нового   лизингового

контракта  или  возвращается  арендодателю.  Обычно  в  оперативный   лизинг

сдается строительная техника (краны, экскаваторы и т. д.), транспорт, ЭВМ  и

т. д.

    Финансовый лизинг  характеризуется длительным сроком контракта (от 5 до

10 лет) и  амортизацией  всей  или  большей  части  стоимости  оборудования.

Фактически  финансовый  лизинг  представляет   собой   форму   долгосрочного

кредитования покупки. По истечении срока  действия  финансового  лизингового

контракта арендатор может вернуть объект  аренды,  продлить  соглашение  или

заключить новое, а также  купить  объект  лизинга  по  остаточной  стоимости

(обычно она носит чисто символический характер).

    По  объектам  сделок  лизинг  подразделяется  на  лизинг  движимого   и

недвижимого имущества. При  лизинге  недвижимости  арендодатель  строит  или

покупает  недвижимость  по  поручению   арендатора   и   предоставляет   ему

использование в коммерческих и производственных  целях.  Так  же,  как  и  в

сделках с движимым имуществом, контракт заключается обычно на  срок  меньший

или равный амортизационному периоду  объекта;  арендатор  несет  все  риски,

расходы и налоги во время действия контракта.

    По отношению к арендуемому имуществу  можно  выделить  договор  чистого

лизинга, когда дополнительные расходы по обслуживанию арендуемого  имущества

берет  на  себя  арендатор,  и  договор   полного   лизинга,   по   которому

арендодатель берет  на  себя  техническое  обслуживание  и  другие  расходы,

связанные с использованием объекта сделки.

    Исходя из особенностей организации отношений между заемщиком и  сдающим

в наем выделяется прямой лизинг, когда изготовитель или  владелец  имущества

выступает в качестве лица, сдающего его в аренду, и косвенный,  при  котором

сдача в аренду ведется через третье лицо.

    По  методу  финансирования  различается  срочный  лизинг,  при  котором

осуществляется одноразовая  аренда,  и  возобновляемый  (револьверный),  при

котором договор лизинга продолжается по истечении первого срока контракта.

    На практике применяются и другие виды лизинга.

    Возвратный лизинг  (lease-back).  Заключается  в  продаже  промышленным

предприятием  части  его  собственного  имущества  лизинговой   компании   с

одновременным подписанием договора об его аренде. В  такой  операции  только

два участника: арендатор имущества (бывший владелец) и  лизинговая  компания

(новый  владелец).  Такая  сделка  дает  возможность  предприятию   получить

денежные средства за счет продажи  средств  производства,  не  прекращая  их

эксплуатацию,  и   использовать   их   для   новых   капитальных   вложений.

Рентабельность  данной  операции  будет  тем  выше,  чем  доходы  от   новых

инвестиций больше суммы  арендных  платежей.  Операции  возвратного  лизинга

вызывают уменьшение  баланса  предприятия,  т.  к.  они  ведут  к  изменению

собственника имущества.

    К такой сделке можно прибегать и тогда, когда  у  предприятия  довольно

низкий  уровень  доходов,  и,  следовательно,   оно   не   может   полностью

воспользоваться  льготами  по  ускоренной  амортизации   и   налогообложению

прибыли. Оно совершает сделку, и лизинговая компания получает его  налоговые

льготы. В ответ она снижает ставку арендной платы.

    Так как часто лизинговой компании не хватает  собственных  средств  для

осуществления  лизинговых  операций,  то  она  может  привлекать  их.  Такая

операция получила название лизинга с  дополнительным  привлечением  средств.

Подсчитано, что  свыше  85%  всех  лизинговых  сделок  являются  лизингом  с

привлечением средств. Арендодатель берет долгосрочную  ссуду  у  одного  или

нескольких кредиторов на сумму до 80% стоимости сдаваемых в  аренду  активов

(без права регресса на арендатора), причем арендные платежи  и  оборудование

служит обеспечением ссуды.

    Часто лизинг осуществляется не напрямую, а через  посредника.  Основной

арендодатель  получает  преимущественное   право   на   получение   арендных

платежей. В  договоре  обычно  обуславливается,  что  в  случае  банкротства

третьего  звена  (посредника)  арендная  плата  будет  поступать   основному

арендодателю   непосредственно.   Подобные    сделки    получили    название

“сублизинг”.

    Разновидностью  лизинга  стали  сделки  “дабл  дин”,   применяемые   в

международной сфере. Их смысл заключается в комбинации  налоговых  выгод  в

двух и более странах. Например,  в  начале  80-х  годов  приобретение  ряда

самолетов было кредитовано через “дабл дин” между  США  и  Великобританией.

Выгоды от налоговых льгот в Великобритании больше, если арендодатель  имеет

право собственности, а  в  США  -  если  арендодатель  имеет  только  право

владения. Лизинговая компания в Великобритании покупает самолет, отдает его

в аренду американской лизинговой компании, а та, в свою очередь  -  местным

авиакомпаниям. Такого рода сделки могут  осуществляться  между  Францией  и

ФРГ, Францией и США, Японией и США и т. д.

    В  последнее  время  получила   распространение   практика   заключения

соглашения между производителями оборудования и  лизинговыми  компаниями.  В

соответствии с этими соглашениями производитель от лица лизинговой  компании

предлагает  клиентам  финансирование  поставок  своей  продукции  с  помощью

лизинга.  Таким  образом,  лизинговая  компания  использует  торговую   сеть

поставщика, а поставщик  расширяет  границы  сбыта  продукции.  Эти  сделки,

получившие название “помощь в продаже” (sales-aid).

    При  постоянном  и  тесном  сотрудничестве  предприятий  с  лизинговыми

компаниями возможно  заключение  соглашений  по  предоставлению  “лизинговой

линии” (lease-line). Эти соглашения аналогичны банковским  кредитным  линиям

и позволяют  арендатору  брать  дополнительное  оборудование  в  лизинг  без

заключения каждый раз нового контракта.
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Понятие и критерии финансовой несостоятельности

Банкротом признается предприятие, неспособное удовлетворить за счет результатов своих текущих операций имущественные и денежные претензии кредиторов. Закон о несостоятельности (банкротстве) пред-приятий предусматривает возможность объявления его банкротом по собственной инициативе или по решению арбитражного суда. При этом решение о банкротстве может быть принято только после истечения оговоренного законом срока непогашения имеющейся задолженности предприятия перед ее кредиторами.

Несостоятельность (банкротство) – это признанная арбитраж-ным судом или объявленная должником неспособность в полном объеме удовлетворить требования кредиторов по денежным обязательствам или исполнить обязанность по уплате обязательных платежей в бюджеты всех уровней и во внебюджетные фонды.

В отношении юридического лица банкротство определяется сле-дующим признаком – неспособность удовлетворить требования креди-торов по денежным обязательствам или исполнить обязанность по уп-лате обязательных платежей, если соответствующие обязательства или обязанности не исполнены им в течение трех месяцев с момента наступ-ления даты их исполнения.

Финансовая несостоятельность возникает из-за превышения обя-зательств над ликвидными активами. Она выражается в появлении про-сроченной задолженности перед бюджетом, банками, поставщиками и другими контрагентами.

Банкротство предприятий в основном является результатом не-удовлетворительной работы по финансированию и кредитованию, т.е. неквалифицированного менеджмента. Банкротство – неотъемлемая часть конкурентной рыночной среды, без банкротства нет конкуренции. В развитых странах, к примеру, в Германии и Франции судами рассмат-ривается ежегодно 20-40 тыс. дел о банкротстве должника.1/ Возмож-ность банкротства заставляет предприятия принимать меры по обеспе-чению финансовой устойчивости, повышать эффективность и произво-дительность труда.

В соответствии с Указом Президента от 14 августа 1996 г. № 1176 «О системе федеральных органов исполнительной власти» и от 17 марта 1997 г. № 249 «О совершенствовании структуры федеральных органов исполнительной власти» Правительство РФ постановлением от 8 июля 1997 г. № 848 «Вопросы Федеральной службы России по делам о несо-стоятельности и финансовому оздоровлению» определило, что Феде-ральная служба России по делам о несостоятельности и финансовому оздоровлению (ФСДНФО) является федеральным органом исполнитель-ной власти, осуществляющим исполнительные, контрольные, разреши-тельные, регулирующие и организационные функции, предусмотренные законодательством РФ о несостоятельности (банкротстве) и финансовом оздоровлении организаций.

Федеральная служба России по делам о несостоятельности и фи-нансовому оздоровлению – правопреемник Федерального управления по делам о несостоятельности при Государственном комитете РФ по управ-лению государственным имуществом. Федеральная служба России по делам о несостоятельности и финансовому оздоровлению создает терри-ториальные органы и представительства.

Для обеспечения принудительного исполнения судебных реше-ний, актов других органов, которым предоставлено право принимать решения об обращении взыскания на имущество организаций-должников, образован Федеральный долговой центр при Правительстве РФ (ФДЦ) – специализированное государственное учреждение. Центр наделен правом проведения торгов имуществом организаций-должников, кроме государственных предприятий и эмиссионных цен-ных бумаг.

БАНКРОТСТВО КРИМИНАЛЬНОЕ - объединяет несколько составов преступлений, связанных с банкротством: а) сокрытие имущества или имущественных обязательств, сведений об имуществе, о его размере, местонахождении либо иной информации об имуществе; б) передача имущества в иное владение, отчуждение или уничтожение имущества; в) сокрытие, уничтожение, фальсификация бухгалтерских и иных учетных документов, отражающих экономическую деятельность(если эти действия совершены руководителем или собственником организации-должника Либо индивидуальным предпринимателем при банкротстве или в предвидении банкротства и причинили крупный ущерб); г) неправомерное удовлетворение имущественных требований отдельных кредиторов руководителем или собственником организации-должника либо индивидуальным предпринимателем, знающим о своей фактической несостоятельности (банкротстве), заведомо в ущерб другим кредиторам, а равно принятие такого удовлетворения кредитором, знающим об отданном ему предпочтении несостоятельным должником в ущерб другим кредиторам, если эти действия причинили крупный ущерб. Б.к. в соответствии с УК РФ влечет уголовную ответственность в виде лишения свободы или иных мер наказания (ст. 195 УК РФ). Также наказуемы вплоть до лишения свободы на срок до блетпреднамеренное и фиктивное банкротство (соответственно ст. 196 и 197 УК РФ). Первое заключается в умышленном создании или увеличении неплатежеспособности, совершенном руководителем или собственником коммерческой организации, а равно индивидуальным предпринимателем в личных интересах или интересах иных лиц, что причинило крупный ущерб либо иные тяжкие последствия. Второе - в заведомо ложном объявлении руководителем или собственником коммерческой организации, а равно индивидуальным предпринимателем о своей несостоятельности с целью ввести в заблуждение кредиторов для получения отсрочки или рассрочки причитающихся им платежей или скидки с долгов, а равно для неуплаты долгов, если это деяние причинило крупный ущерб. Яни П.С. 

Банкротство фиктивное Заведомо ложное объявление руководителем или собственником коммерческой организации, а равно индивидуальным предпринимателем о своей несостоятельности в целях введения в заблуждение кредиторов для получения отсрочки или рассрочки причитающихся кредиторам платежей или скидки с долгов, а равно для неуплаты долгов. 
(Уголовный кодекс Российской Федерации: От 13.06.1996 № 63-ФЗ. — В ред. от 28.12.2004. — Ст. 197) 

Если это деяние причинило крупный ущерб — наказывается штрафом в размере от ста тысяч до трехсот тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от одного года до двух лет либо лишением свободы на срок до шести лет со штрафом в размере до восьмидесяти тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до шести месяцев либо без такового.
(Уголовный кодекс Российской Федерации: От 13.06.1996 № 63-т ФЗ.-В ред. от 28.12.2004. — Ст. 197) 

Если заявление должника подано должником в арбитражный суд при наличии у него возможности удовлетворить требования кредиторов в полном объеме или должник не принял меры по оспариванию необоснованных требований заявителя, должник несет перед кредиторами ответственность за убытки, причиненные возбуждением дела о банкротстве или необоснованным признанием требований кредиторов. 

(О несостоятельности (банкротстве): Федер. закон от 26.10.2002 № 127-ФЗ. - В ред. от 31.12.2004. — Ст. 10

Банкротство преднамеренное Умышленное создание или увеличение неплатежеспособности, совершенное руководителем или собственником коммерческой организации, а равно индивидуальным предпринимателем в личных интересах или интересах иных лиц, причинившее крупный ущерб. 

(Уголовный кодекс Российской Федерации: От 13.06.1996 № 63-ФЗ. — В ред. от 28.12.2004.- Ст. 196) 

Наказывается штрафом в размере от ста тысяч до трехсот тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период от одного года до двух лет либо лишением свободы на срок до шести лет со штрафом в размере до восьмидесяти тысяч рублей или в размере заработной платы или иного дохода осужденного за период до шести месяцев либо без такового. 

(Уголовный кодекс Российской Федерации: От 13.06.1996 № 63- ФЗ. — В ред. от 28.12.2004. — Ст. 196) 

К неправомерным действиям должника или собственника предприятия-должника относятся действия, совершенные в предвидении несостоятельности (банкротства) предприятия и наносящие ущерб интересам всех или части кредиторов, как-то: 

 — сокрытие части имущества должника или его обязательств; 
— сокрытие, уничтожение, фальсификация любого учетного документа, связанного с осуществлением хозяйственной деятельности должника; 
— уничтожение либо отказ от необходимой записи в бухгалтерские документы; 
— уничтожение, продажа или внесение в качестве залога части имущества должника, полученного в кредит и неоплаченного.
(Большой экономический словарь / Под ред. А. Н. Азрилияна. — М., 2002)

� Применяется в том случае, если осуществляется депонирование


� Чековый индоссамент выполняет функции «передаточной надписи» (прим. автора)


� С.Л. Морозов, Пути преодоления кризиса платежной системы в России//Финансы №6, 1996г.
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