	1. Информационные источники экономического анализа

Анализ хозяйственной деятельности базируется на использовании экономической информации. 

Экономическая информация – это совокупность сведений, характеризующих экономическую сторону производства и являющаяся объектом хранения, передачи и преобразования. 

Требования к экономической информации: объективность отражения экономических процессов; единство информации; оперативность; рациональность;

Основные виды эк.информации:

1. Информация по конструкторской и технологической подготовке производств –информация, зафиксированная в конструкторской документации по изделиям во время подготовки и самого процесса производства, где включаются сведения о структуре изделия, затратах труда и заработанной плате, норм времени работы оборудования, об общей нормативной стоимости единицы изделия.

2. Нормативная информация. Подразделяется на нормативы и нормы. Норма – максимально допустимая величина абсолютного расхода сырья, затрат труда на единицу продукции. Норматив – относительная степень использования производственных ресурсов, их расход на единицу площади, веса, объема.

3. Плановая информация - показатели, нормативы, ценники, не изменяющиеся в пределах месяца, квартала, года.

4. Оперативный учет – средство наблюдения за ходом производственных процессов (учет выпуска продукции отдельными цехами, учет движения деталей и т.п.) Призван обеспечить, со одной стороны, возможность оперативного вмешательства в ход производственного процесса и, с другой стороны, передачу необходимой информации за пределы цеха.


	3. Бухгалтерский баланс

Бухгалтерский баланс – способ экономической группировки имущества хозяйства по его составу, размещению и источникам финансирования на определенную дату в денежной оценке.

Схематично бух.баланс представляет собой таблицу, составленную из двух частей: леавя – актив – отражает состав, размещение и использование средств организации, а правая – пассив – показывает те же средства, но по источникам их формирования и целевому назначению. Итог актива баланса равен итогу пассива баланса. Величина этих итогов называется валютой баланса.

Все имущество в активе баланса и источники его образования в пассиве баланса представлены в сгруппированном виде. Основным элементом бух.баланса является статья, характеризующая отдельные виды имущества, источников его формирования, обязательств организации. Балансовые статьи объединяются в группы, группы – в разделы, исходя из их экономического содержания. 

Если статьи актива показывают во что конкретно вложено имущество, то статьи пассива баланса дают сведения о том, какая часть имущества сформирована за счет собственных источников, а какая за счет заемных средств.

Данные баланса служат для выявления важнейших показателей, характеризующих деятельность организации и ее финансовое положение. По данным баланса определяется обеспеченность средствами, правильность их использования, соблюдение финансовой дисциплины, рентабельность, раскрываются новые внутренние взаимосвязи между всеми элементами хозяйственной деятельности организации. 

Виды балансов:

Сальдовый баланс в денежной оценке характеризует имущество хозяйствующего субъекта и источники образования имущества по состоянию на определенную дату. Баланс составляется бухгалтерией организации путем подсчета остатков (сальдо) по счетам.


	7. Классификация видов экономического анализа

Высокий научный уровень управления предполагает всестороннее развитие и расширение аналитической работы на предприятиях, в организациях материально-технического снабжения, финансирования и контроля. Разработка спец.методов ЭА базируется на научно обоснованной классификации его видов, обусловленной потребностями практики управления.

По подходу к анализу выделяют теоретический и конкретно-экономический анализ. Теоретический анализ – по преимуществу качественный анализ, т.е. анализ категорий, абстракций. Это теоретическое обоснование любого конкретного расчета. Конкретно-экономический анализ - осуществляемый на базе теоретического анализа. Анализ экономики изучает реальную действительность – факты, подлежащие исследованию. Чтобы сделать правильные выводы надо обосновать модель для расчета влияния факторов, определяющих результативный показатель.

По содержанию процесса управления выделяют: перспективный анализ, оперативный, текущий анализ по итогам деятельности за тот или иной период.

Перспективным анализом называют анализ результатов хозяйственной деятельности с целью определения их возможных значений в будущем.

Оперативный анализ представляет собой систему повседневного изучения выполнения плановых заданий с целью быстрого вмешательства в процесс хозяйственной деятельности для обеспечения непрерывного и эффективного функционирования хозяйственного комплекса.

 Текущий анализ – анализ результатов хоз.деятельности по важнейшим отчетным периодам, проводимым на базе отчетности и системного бухгалтерского учета.

По признаку субъекта управления выделяют прежде всего управленческий и финансовый анализ внешних пользователей информации. Субъектами управленческого анализа являются администрация, руководство предприятия, которые анализируют всю возможную внутрихозяйственную и внешнюю информацию с целью управления предприятием и достижения максимально возможного экономического эффекта. Субъектами финансового 



	8. Принципы метода экономического анализа

Метод вообще - это путь исследования или познания, то есть совокупность приемов или операций практического и теоретического познания действительности, подчиненных решению конкретных задач. Метод - это принципиальная теоретическая основа науки.

Метод ЭА - диалектический метод, который предполагает изучение экономических процессов во взаимосвязи и взаимообусловленности, непрерывном развитии и причинно-следственной зависимости в условиях действия диалектических законов.

Диалектичность экономического анализа проявляется в  единстве двух познавательных процессов. С одной стороны, собственно анализа, то есть детализации явлений по составным частям и показателям, позволяющей проникнуть в их сущность. С другой - синтеза - познания причинно-следственных связей частных и общих показателей, дающего возможность на основе их обобщения для активного воздействия на исследуемые явления.

Принципы ЭА: 1. Научность. Анализ должен соответствовать требованиям экономических законов, использовать достижения науки и техники, обобщать передовой опыт, научно обосновывать варианты решений и планов и т. п. 
2 Системный подход. В соответствии с требованиями диалектики, анализ необходимо проводить с учетом всех закономерностей развивающейся системы, то есть изучать явления в их взаимосвязи и взаимозависимости.
 3. Комплексность. При исследовании необходимо учитывать влияние на хозяйственную деятельность предприятия множества факторов: технических, технологических, организационных и др. Комплексность требует использования всей системы показателей и множества источников информации. 

	12. Методы факторного анализа хозяйственной деятельности предприятия.

Факторный анализ – это анализ влияния отдельных факторов (причин) на результативный показатель с помощью детерминированных (функциональных) или стохастических (корреляционных) приемов исследований. 

В анализе хоз.деятельности преобладают методы детерминированного моделирования факторных систем, которые дают точную(а не с некоторой вероятностью, характерной для стохастического моделирования) характеристику влияния факторов на изменения результативного показателя.

Большинство способов измерения влияния факторов в детерминированных моделях основано на элиминировании – значит устранить, исключить воздействие всех факторов на величину результативного показателя, кроме одного, исходя из того, что все факторы изменяются независимо друг от друга, т.е. сначала изменяется один фактор, потом изменяются два при неизменности остальных и т.д.

Метод цепных подстановок заключается в определении ряда промежуточных значений обобщающего показателя путем последовательной замены базисных значений факторов на отчетные.
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промежуточные значения результирующего показателя, связанные с изменением факторов a,b соответственно.

Общее изменение складывается из суммы изменений результирующего показателя за счет изменения каждого фактора при фиксированных значениях отдельных факторов:
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	13. Методы экономико-математического регулирования.

Наиболее целесообразно классифицировать экономико-математические методы по содержанию метода, т.е. по принадлежности к определенному разделу современной математики. Среди них выделяют:

Классические методы матем.анализа -дифференциальное и интегральное исчисление, вариационное исчисление;

Методы матем.статистики и теории вероятностей (применяются в тех случаях, когда изменение анализируемых показателей можно представить как случайный процесс). К ним относятся: методы изучения одномерных статистических совокупностей(при этом используют вариационный ряд, законы распределения, выборочный метод) и многомерных статистических совокупностей (применяют корреляции, регрессии, дисперсионный и факторный анализ).

Эконометрические методы строятся на синтезе 3-х знаний: экономики, математики и статистики. В основе эконометрии – экономическая модель, под которой понимается схематическое представление экономического явления при помощи научной абстракции, отражения их характерных черт. К ним относят: метод «затраты-выпуск» (матричная модель, представляющая взаимосвязь затрат и результатов производства), национальное счетоводство, производственные функции;

Методы математического программирования – служат основным средством решения задач оптимизации производственно-хозяйственной деятельности, по сути эти методы -  средство плановых расчетов.

Методы исследования операций подразумевают разработку методов целенаправленных действий, количественную оценку полученных решений и выбор наилучшего из них. К ним относятся: методы решения линейных программ, управление запасами, износ и замена оборудование, теория игр, теория расписания, теория массового обслуживания, сетевые методы планирования и управления.



	15. Методика экономического анализа для целей управления.

Совокупность приемов и способов, которые применяются при изучении хозяйственных процессов, составляет методику экономического анализа. 

Общая методика экономического анализа содержит три составляющих элемента:

1. способы обработки экономической информации;

2. рабочие этапы экономического анализа;

3. последовательность полного, комплексного эконом.анализа или подбор тем и вопросов для локального анализа;

Методика эконом.анализа базируется на пересечении трех областей знаний: экономики, статистики и математики. К экономическим методам относят: сравнение, группировку, балансовый и графический методы. Статистические методы включают в себя использование средних и относительных величин, индексный метод, корреляционный и регрессивный анализ и др. Математические  методы можно разделить на  три группы: методы моделирования, математического программирования, методы исследования операций. 

Методы эконом.анализа находят практическое отображения в конкретных приемах или инструментах. Среди них можно выделить традиционные, которые широко применяются и в др.дисциплинах:

· сравнение (сопоставление изучаемых данных и факторов хозяйственной жизни)

· относительные (%, удельные веса, коэффициенты, индексы) и средние статистические величины;

· способ группировки (используется для исследования зависимости в сложных явлениях, характеристика которых отражается однородными показателями и разными значениями)

· балансовый метод (соизмерение двух комплексов показателей, стремящихся к определенному равновесию)

· графический способ ( построение масштабных изображений показателей и их зависимости с помощью геометрических фигур)


	19. Оформление результатов аналитического исследования.

       Любые результаты аналитического исследования деятельности предприятия должны быть оформлены в виде документов. К таким документам относятся: пояснительная записка, справка, заключение.

        Пояснительная записка составляется для внешних пользователей анализа. ЕЕ содержание должно быть достаточно полным. Оно включает:

- общие вопросы, отражающий экономический уровень предприятия;  - условия хозяйствования предприятия;  - характеристику ассортиментной и ценовой политики; - характеристику конкурентоспособности продукции; - сведения о репутации предприятия в деловом мире; - положение товаров на рынке сбыта; - характеристику реальных и потенциальных конкурентов; - сильные и слабые стороны бизнеса; - динамику показателей, характеризующих производственные и финансовые результаты, имущественное и финансовое состояние предприятия; - характеристику деловой активности предприятия; - характеристику эффективности его работы; - характеристику положительных и отрицательных сторон деятельности предприятия за отчетный период… 

        Аналитическая часть пояснительной записки содержит аналитические расчеты, таблицы, графики и диаграммы.

        Содержание справки или заключения по результатам анализа долно быть более конкретным, акцентированным на отражение недостатков или достижений, выявленных резервов, способов их освоения.

        Результаты анализа обычно излагаются в виде таблиц. Это более рациональная и удобная для восприятия форма представления аналитической информации. Показатели в таблице располагаются в более логичной и последовательной форме, занимают меньше места по сравнению с текстовым изложенеим, и познавательный эффект достигается значительно быстрее. 


	20. Понятие экспресс-анализа.
           Экспресс-анализ финансовой отчетности, это финансовый анализ, для которого достаточно обычных баланса и отчета о прибылях и убытках. Несмотря на кажущуюся ограниченность исходных данных, по ним можно сделать выводы о структуре баланса финансовой устойчивости и платежеспособности компании, о наличии или отсутствии свободных денежных средств, политике управления денежными потоками и таким образом – о кредитоспособности и стадии инвестиционного цикла. Экспресс-анализ финансовой отчетности является оптимальным решением для быстрой и недорогой диагностики положения дел на предприятии с тем, что бы решить, до какого уровня имеет смысл углублять анализ и какие дополнительные данные искать. 

          Экспресс-анализ финансовой отчетности дает возможность получить за один – два дня общее представление о финансовом положении организации. Его удобство – в простоте информационной базы анализа. Две основные формы (баланс и отчет о прибылях и убытках) являются, во-первых, стандартными и, во-вторых, обязательными к заполнению для подачи в налоговую инспекцию и органы статистики. При правильном обращении с цифрами сводных финансовых отчетов и продуманной методологии экспресс-анализ финансовой отчетности может дать комплексный срез состояния предприятия, необходимый для принятия серьезных управленческих решений.

       Основные источники информации, экспресс-анализа финансовой отчетности – это финансовая отчетность предприятия. Согласно Закону РФ от 21.11.1996 г. № 129-ФЗ «О бухгалтерском учете» и Приказу Минфина РФ от 22.07.2003 г. № 67н «О формах бухгалтерской отчетности организаций» в состав отчетности входят:
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анализа, в основном по данным публичной финансовой отчетности, являются министерства, налоговые и статистические органы, кредитные и финансовые организации, поставщики и покупатели, инвесторы и т.д.

По методам изучения объекта – комплексный, системный анализ, функционально-стоимостной анализ (ФСА), сравнительный, факторный, балансовый, горизонтальный, вертикальный, трендовый, корреляционный и т.д. Комплексный анализ предполагает изучение всех вопросов деятельности предприятия в их взаимосвязи. Основной задачей комплексного экономического анализа является оценка результатов хозрасчетной деятельности предприятия, выявление внутрихозяйственных резервов в совокупности.

По степени охвата – сплошной и выборочный. 

Наиболее разработанный вид ЭА – анализ выполнения бизнес-планов, включающий анализ организационного, технического и экономического уровня работы предприятия, межхозяйственный сравнительный анализ с целью повышения эффективности производства.

Хозяйственная практика потребовала создания стройной системы комплексного ЭА за основные отчетные периоды – год, квартал, месяц, с тем чтобы давать научно обоснованную оценку деятельности предприятия, перспектив развития.
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Оборотный баланс, помимо остатков средств и источников образования имущества на начало и конец периода, содержит данные об их движении (дебетовые и кредитовые обороты) за отчетный период. 

Классификация балансов:

I. По времени составления: 1. Вступительный – первый баланс, составляемый в начале деятельности организации. 2. Текущий – составляется периодически (месячные, квартальные, годовые). 3.  Заключительный – составляется за определенный период. 4. Ликвидационный – характеризует состояние организации на дату прекращения его деятельности как юридического лица. 5.  Предварительный – составляемый заранее на конец отчетного периода с учетом ожидаемых изменений в составе имущества организации.

II. По объему информации: Единичные – отражают деятельность одной организации. Сводные  - получаемые путем сложения сумм по статьям единичных балансов и подведения общих итогов актива и пассива всех организаций  в целом.

III. По способу очистки: Баланс-брутто – включает регулирующие статьи, используется для научных исследований, совершенствования информационных функций баланса и др. Баланс-нетто – представляет собой очищенный от регулирующих статей баланса: «Износ основных средств», «Износ нематериальных активов», «Торговая наценка». В современных условиях значение баланса-нетто возросло, т.к. он позволяет определить реальную стоимость имущества организации.
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9. Бухгалтерский учет. Регистрирует все операции, отражающие движение хозяйственных средств. Является сплошным и ведется непрерывно. Особенностью БУ является измерение хозяйственных средств в денежной оценке, позволяющей получить обобщенные данные о состоянии, движении, использовании материальных, трудовых и денежных ресурсов. Текущий БУ организован так, что в конце отчетного периода (месяца, квартала, года) легко получить сводные данные о хозяйственной деятельности, в том числе бухгалтерский баланс и отчет о прибылях и убытках.

10. Статистический учет. Использует сведения оперативного и бух.учета, а также организует самостоятельные статистические сплошные и выборочные наблюдения. Предприятия обязаны в установленные сроки составлять и представлять статистическую отчетность по определенным формам.

11. Отчетность. Наиболее полный материал для оценки работы компании содержится в годовом отчете, включающем: а) бух.баланс; б) отчет о прибылях и убытках; в) пояснения к бух.балансу и отчету о прибылях и убытках: отчет об изменениях капитала, отчет о движении денежных средств, приложение к бух.балансу, пояснительную записку; г) итоговая часть аудиторского заключения;

Основные формы статистической отчетности содержат сведения: об объемах производства; об занятости и оплате труда работников в отраслях экономики; о ценах и тарифах; о наличии и движении капитала; о демографической ситуации; о развития социальной сферы; об окружающей среде;



	13-2

Методы экономической кибернетики позволяют анализировать экономические явления в качестве очнь сложных систем с точки зрения законом и механизмов управления и движения информации в них. Это методы системного анализа, моделирования, имитации.

Математическая теория оптимальных процессов применяется для управления технико-экономическими процессами и ресурсами.

Эвристические методы – это неформализованные методы решения аналитических задач, связанные с опросом и экспертными оценками специалистов, высказывающих свое мнение на основе интуиции, опыта, с математической обработкой разных мнений для нахождения правильного решения.


	12-2 Индексный метод основывается на относительных показателях, выражающих отношение фактического уровня анализируемого показателя в отчетном периоде к его уровню в базисном периоде. Если обобщающий экономический показатель представляет собой произведение количественного и качественного показателей-факторов, то при влиянии количественного фактора качественный показатель фиксируется на базисном уровне, а при определении влияния качественного фактора количественный фиксируется на уровне отчетного периода.
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Индексный метод позволяет провести разложение по фактором не только относительных, но и абсолютных отклонений обобщающего фактора. В этом случае влияние отдельных факторов определяется с помощью разности между числителем и знаменателем соответствующих индексов, т.е. также при расчете влияния одного фактора элиминируется влияние другого.

Интегральный метод позволяет достигнуть полного разложения результативного показателя по факторам и носит универсальный характер, т.е. применим к мультипликативным, кратным и смешанным моделям. Изменение результативного показателя измеряется на бесконечно малых отрезках времени, т.е. производится суммирование приращения результата, определяемого как частные произведения, умноженные приращения факторов на бесконечно малых промежутках.
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4 Исследование в динамике. В процессе анализа все явления должны рассматриваться в их развитии, что позволяет не только понять их, но и выяснить причины изменений. 
5. Выделение основной цели и ведущего звена. Важным моментом в анализе является постановка задачи исследования. В то же время причин, обуславливающих результаты хоз.деятельности очень много, поэтому необходимо выделить наиболее важные, то есть в каждом конкретном случае найти ту причину, которая сдерживает развитие производства или мешает достижению поставленной цели. Оперативное обнаружение в процессе анализа "узких мест" позволяет устранить имеющиеся в производстве диспропорции. 
6. Конкретность, практическая полезность. Результаты анализа обязательно должны иметь числовое выражение, причины изменения показателей должны быть конкретными, с указанием мест их возникновения и путей устранения отрицательного воздействия, только в этом случае проведенные расчеты и затраты труда не будут напрасными. Излишняя обобщенность выводов и предложений не позволяет принять четкое управленческое решение по устранению недостатков в работе или усилению положительного влияния внутренних и внешних факторов, что в целом снижает ценность анализа.
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- бухгалтерский баланс (форма № 1);

- отчет о прибылях и убытках (форма № 2).

В состав годовой отчетности так же включаются приложения к бухгалтерскому балансу и отчету о прибылях и убытках:

- отчет об изменении капитала (форма №3);

- отчет о движении денежных средств (форма № 4);

- приложение к бухгалтерскому балансу (форма № 5)

- отчет о целевом использовании полученных средств (форма № 6);

- пояснительная записка, содержащая существенную информацию об организации, ее финансовом положении;

- аудиторское заключение.

         Главная цель экспресс-анализа финансовой отчетности,  являющегося одним из видов финансового анализа – это наглядная и простая оценка имущественного состояния и эффективности развития хозяйствующего субъекта
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Табличный материал дает возможность охватить аналитические данные в целом как единую систему. Составление аналитических таблиц требует знания сущности изучаемых явлений, методики их анализа, правил оформления таблиц.

        Аналитическое содержание таблиц может отражать:

- порядок расчета показателей; - динамику изучаемых показателей; - структурные изменения в составе показателей; - взаимосвязь показателей по различным признакам; - результаты расчета влияния факторов на уровень исследуемого показателя; - методику расчета резервов; - сводные результаты анализа.

        Также используются графики. В отличие от табличного материала график дает обобщающий рисунок положения и развития изучаемого явления, позволяет зрительно заметить те закономерности, которые содержит числовая информация. На графике более выразительно проявляются тенденции и связи изучаемых показателей. Графики бывают: столбиковые, полосовые, круговые, квадратные, линейные, фигурные. По содержанию различают диаграммы: сравнения, структурные, динамические.

        Такой порядок оформления результатов в последнее время находит все большее применение.  Он рассчитан на высококвалифицированных специалистов, способных самостоятельно разобраться в обработанной и систематизированной информации и принимать необходимые решения на ее основе.
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      Специальные приемы эконом.анализа используются для изучения влияния факторов на результаты хозяйствования:

· Способ цепных подстановок(определение ряда промежуточных значений обобщающего показателя путем последовательной замены базисных значений факторов на отчетный период)

· Способ абсолютных разниц (измерение результативного признака определяется как произведение отклонения изучаемого фактора на базисное или отчетное значение др.фактора)

· Процентных разниц (применяется для измерения влияния факторов на прирост результативного показателя)

· Сокращенных подстановок (используются подстановки промежуточных произведений факторов)

· Метод выявления изолированного влияния факторов (основан на вычитании результирующего признака при единственном изменяющемся факторе)

· Интегральный метод (основан на логарифмическом законе перераспределения факторных нагрузок)

Экономический анализ является функцией управления, обеспечивающей научность принятия решений. Без умения научно обосновать и правильно оценить эффективность решений, принимаемых на основе данных анализа, управление предприятием не может быть достаточно качественным. Данные анализа выполнения планов за предыдущие периоды являются базой для составления объективных оптимальных бизнес-планов на будущее.



	2. Бухгалтерская отчетность российский организаций

Хотя в настоящее время источники эк.информации сильно расширились, бух.отчетность остается основой экономического анализа. 

При бухгалтерском учете регистрируются все операции, отражающие движение хозяйственных средств. В России бух.отчетность составляется на русском языке и валюте РФ. Бух.учет является сплошным и ведется непрерывно. Особенностью БУ является измерение хозяйственных средств в денежной оценке, позволяющей получить обобщенные данные о состоянии, движении, использовании материальных, трудовых и денежных ресурсов. Текущий БУ организован так, что в конце отчетного периода (месяца, квартала, года) легко получить сводные данные о хозяйственной деятельности. 

Наиболее полный материал для оценки работы компании содержится в годовом отчете, включающем: а) бух.баланс; б) отчет о прибылях и убытках; в) пояснения к бух.балансу и отчету о прибылях и убытках: отчет об изменениях капитала, отчет о движении денежных средств, приложение к бух.балансу, пояснительную записку; г) итоговая часть аудиторского заключения.

Каждая форма отчетности позволяет решать определенные задачи. Так, бух.баланс есть основа для анализа финансового положения организации, отчет о прибылях и убытках говорит о финансовых результатах работы предприятия – главной цели коммерческой организации, отчет о движении денежных средств характеризует денежные потоки предприятия и его платежеспособность.

В пояснениях к бух.балансу и отчету о финансовых результатах содержатся важные сведения о составе нематериальных активов, об основных средствах (по основным статьям), арендованным основным средствам, о видах финансовых вложений, о дебиторской и кредиторской задолженности, об объемах реализованной продукции по видам деятельности и географическим рынкам и т.п.

На основе этих данных можно судить о выполнении обязательств, прежде всего перед акционерами, инвесторами, покупателями, а также о возможных финансовых затруднениях.
	4. Отчет о прибылях и убытках

Отчет о прибылях и убытках – форма №2 бухгалтерской отчетности – составляется в основном по данным счетов 90 «Продажи» и 91 «Прочие доходы и расходы» и содержит в своих разделах сведения за отчетный и предыдущий периоды:

1. О прибыли (убытках) от продажи товаров, продукции, работ, услуг (из выручки нетто вычитают себестоимость проданной продукции, коммерческие и управленческие расходы).

2. Об операционных доходах и расходах с выделением процентов к получению и уплате (сумм процентов по ценным бумагам и сумм, причитающихся от банков за пользование ими остатками средств на счетах организации).

3. О внереализационных доходах и расходах, прибыли (убытках) до налогообложения, налоге на прибыль, о прибыли (убытках) от обычной деятельности.

4.  О чрезвычайных доходах и расходах и чистой (нераспределенной) прибыли (убытках) отчетного периода, которую получают прибавлением к прибыли от обычной деятельности чрезвычайных доходов и вычитанием из полученной суммы чрезвычайных расходов.

Справочно в отчете приводятся данные за отчетный и предшествующий периоды о дивидендах, приходящихся на одну привилегированную и обычную акцию, и о предполагаемых в следующем году доходах на одну привилегированную и обычную акцию. 


	5. Отчет об изменении капитала

Отчет об изменениях капитала –форма №3 состоит из четырех разделов и справки.

В разделе 1 «Капитал» показывают остаток на начало года, поступление, расход и остаток на конец года составных частей собственного капитала (уставного и добавочного капитала, резервного фонда, нераспределенной прибыли прошлых лет, фондов социальной сферы, целевого финансирования и поступлений).

В разделе 2 «Резервы предстоящих расходов» и в разделе 3 «Оценочные резервы» показывают остатки на начало и конец отчетного периода и движение имеющихся в организации резервов предстоящих расходов и оценочных резервов.

В разделе 4 «Изменении капитала» содержатся сведения за отчетный и предшествующий периоды о величине капитала на начало периода, его увеличении, уменьшении и величине капитала на конец отчетного периода.

В «Справке» указываются данные о чистых активах на начало и конец отчетного года и о полученных из бюджета и внебюджетных фондов средствах на расходы по обычным видам деятельности и на расходы по капитальным вложениям во внеоборотные активы.



	6. Отчет о движении денежных средств

Отчет о движении денежных средств (форма №4 годового отчета) имеет важное значение для контроля за финансовой деятельностью организации. Справочные сведения отчета по наличному расчету, из них с применением контрольно-кассовых аппаратов, позволяют контролировать наличный поток денежных средств.
Отчет состоит из четырех разделов:
1. Остаток денежных средств на начало года.

2. Поступило денежных средств – всего, в том числе по видам поступлений (выручка от реализации товаров, работ, услуг, от реализации основных средств и иного имущества, бюджетные ассигнования и прочие поступления).

3. Направлено денежных средств – всего,  в том числе по направлениям расходов (на оплату приобретенных товаров, работ, услуг, оплату труда, отчисления на соц.нужды, финансовые вложения, выплату дивидендов, расчеты с бюджетом и пр.)

4. Остаток денежных средств на конец отчетного периода.

Сведения о движении денежных средств представляются в валюте РФ по данным счетов 50 «Касса», 51 «Расчетные счета», 52 «Валютные счета», 55 «Специальные счета в банках».


	9. Предмет изучения ЭА.

Предмет науки указывает на то, что именно она изучает, а объектом является то, на примере чего данная наука изучает свой предмет.

Предметом экономического анализа, как и всей системы экономических наук, является экономика на всех уровнях, производственные экономические отношения. Но он изучает ту сторону этих отношений, которая связана с хозяйствованием, экономическим управлением, рациональным использованием ресурсов.

Предметом экономического анализа (в узком смысле) является хозяйственная деятельность предприятий, направленная на выполнение планов и уровень ее эффективности, отражаемая в системе показателей плана и отчетности и рассматриваемая под углом зрения ее соответствия целям предприятия.

Объектами анализа являются все стороны деятельности предприятия и прежде всего - условия (факторы), под влиянием которых эта деятельность осуществлялась, и определение их воздействия на ее результаты. Главное внимание при анализе уделяется выяснению причин, отрицательно действовавших на выполнение плана и затрудняющих использование выявленных резервов.


	10. Функции экономического анализа

1. Плановая функция ЭА заключается в оценке качества, обоснованности и достоверности планов и нормативов, определение базовых показателей для планирования на предстоящий период. Эти две задачи тесно взаимосвязаны. Усиление научной обоснованности планов достигается в первую очередь путем осуществления полного и достоверного анализа хозяйственной деятельности за предшествующие периоды, что позволяет выявить определенные экономические закономерности в развитии категорий и показателей.

2. Управленческая функция состоит в обосновании управленческих решений и их оптимизация. Решение этой задачи является важнейшим условием обеспечения эффективности производства.

3. Контрольная. Контроль за выполнением планов и оценка их выполнения. Используя данные бухгалтерского и статистического учета, а также другие источники информации, экономический анализ характеризует выполнение плана на текущий момент и за отчетный период.

4. Оценочная функция состоит в определении влияния отдельных факторов и их количественная оценка. При анализе очень важно выделять и измерять влияние внутренних (зависящих от деятельности предприятия) и внешних (отраслевых) факторов. От этого будет зависеть правильность оценки деятельности предприятия, подсчет резервов и перспектив развития. Выявление резервов роста эффективности производства. Анализ лишь тогда является действенным, когда он приносит предприятию реальную пользу. Она заключается в выявлении неиспользованных возможностей на всех участках производства.



	11. Объекты изучения ЭА

Объектом экономического анализа является хозяйственная деятельность предприятий как совокупность производственных отношений, рассматриваемая во взаимодействии с технической стороной производства, с социальными и природными условиями. 

Предприятие нельзя рассматривать только как производственно-технический комплекс. Это и система отношений людей по поводу производства и сбыта товаров, продукции, услуг. Эта система отношений для коммерческих предприятий – основного объекта экономического анализа выражается в категории коммерческого расчета.

Хозяйственная деятельность предприятий как общий объект анализа может дифференцироваться на хозяйственные процессы, финансовые результаты, складывающиеся под воздействием объективных и субъективных факторов, отражающиеся через систему экономической информации и прежде всего через систему бухгалтерского учета и отчетности.
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2. Модель вида  Y=abc:     
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3. Модель вида 
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4. Модель вида 
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	14. Математическая теория игр.

Основы теории игр как математической теории были заложены выдающимся математиком XX века Джоном фон Нейманом. Теория игр представляет собой раздел математики, занимающейся исследованием вопросов поведения и разработкой оптимальных правил (стратегий) поведения каждого из участников в конфликтной ситуации.

Игра представляется как модель любого конфликта, то есть такой ситуации, в которой задействованы несколько участников с различными интересами, мотивами, установками. Для нее основное то, что имеется конфликт и игроки, которым она предлагает  математически точно рассчитанные действия в условиях разной степени неопределенности. Теория игр есть теория принятия оптимальных решений в условиях конфликта или в условиях неопределённости. Она позволяет математизировать некоторые важные аспекты принятия решений. 

 Фактическое решение игры сводится к решению дифференциальных и интегральных уравнений, а матричных игр - к решению стандартной задачи линейного программирования. Разрабатываются приближённые и численные методы решения игр. Теория игр, созданная для математического решения задач экономического и социального происхождения, не может в целом сводиться к классическим математическим теориям, созданным для решения физических и технических задач. Однако, в различных, конкретных вопросах в теориях игр широко используются весьма разнообразные классические математические методы. Кроме этого, теории игр связаны с рядом математических дисциплин внутренним образом, например, систематически и по существу употребляются понятия теории вероятностей. На языке теории игр можно сформулировать большинство задач математической статистики. Необходимость при анализе игры количественного учёта неопределённости предопределяет важность и тем самым связь теории игр, с теорией информации и через её посредство - с кибернетикой. Математические теории игр применяются в экономике, технике, военном деле и др.

	16…Экономический анализ занимает промежуточное место между функцией подбора информации и функциями принятия решений, различных с точки зрения хронологии.
Предметом эконом.анализа как науки является одна из основных функций управления, отражающая технологический этап процесса принятия решений и сводящаяся к аналитическому обеспечению управленческих решений. Объектом эконом.анализа является хоз.деятельность предприятий как совокупность производственных отношений, рассматриваемая во взаимодействии с технической стороной производства, с социальными и природными условиями. Хозяйственная деятельность предприятия (как объект анализа) дифференцируется на хоз.процессы, финансовые результаты и т.д. и отражается через систему экономической информации и прежде всего через систему бухгалтерского учета и отчетности. Для оценки прошлой деятельности, будущего потенциала и прогноза дальнейшего развития предприятия международными стандартами рекомендуются 3 основные этапа.

1 Этап состоит в выборе подхода к анализу, конкретизирующего цель анализа. Возможны подходы: - сравнение данных предприятий с нормативами (средними показателями по всей мировой рыночной экономикой); - сравнение данных фирмы во времени; - сравнение данных фирмы с фирмами-конкурентами, оценка их конкурентоспособности. 

2 Этап характеризуется оценкой качества информации вообще и особенно информацией о прибылях и убытках. Анализ «качества» прибыли – специальный раздел финансового анализа: чистая прибыль – «сердцевина» всех финансовых показателей.

3 Этап – сам анализ. Основными приемами анализа, рекомендуемыми международными стандартами, являются: горизонтальный анализ (рассмотрение показателей в динамике), вертикальный (структурный) анализ, трендовый анализ (определение основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и особенностей отдельных периодов), анализ финансовых коэффициентов (расчет относительных показателей, которые в целом характеризуют финансовое состояние предприятия) и многие др.


	18… Анализируя информацию, мы сталкиваемся с необходимостью оценки качества полученой информации. Это проблема оценки ее достоверности, точности, полноты, актуальности и т. п. Определить качество . информации чрезвычайно сложно, а часто и вообще невозможно. Какие-либо сведения, например исторические, могут десятилетиями считаться ненужными и вдруг их ценность может резко возрасти. Один из распространенных методов оценки качества информации ОЦЕНКА ЭКСПЕРТНАЯ - Основанные на профессиональном опыте описательные, качественные, приблизительные, количественные оценки процессов, явлений, не поддающихся, в принципе или в данной ситуации непосредственному измерению. При этом стараются привлекать независимых экспертов. В настоящее время не существует общепризнанной методики оценки качества эксперта, привлекаемого для проведения экспертизы. Поэтому мнение о профессиональном уровне специалиста одних руководителей, принимающих управленческое решение, и аналитиков нередко существенно отличаются от мнения других. В реальной экспертной практике экспертом называют лицо, которое заказчик экспертизы или проводящая экспертизу аналитическая группа считает профессионалом достаточно высокого уровня для оценки объекта экспертизы, чьи оценки и суждения учитываются при принятии решений. При этом руководитель, принимающий управленческое решение, стремится либо сам составить мнение о профессиональном уровне кандидата в эксперты, либо доверяет сделать это тем, кому поручено организовать проведение экспертизы. При оценке качества эксперта, наряду с оценкой профессиональных знаний и опыта, должна учитываться также оценка эффективности его работы в составе экспертных комиссий. Поскольку, эксперт, обладающий в совершенстве специальными знаниями и большим практическим опытом, может недостаточно четко понимать цели и задачи экспертизы, может недостаточно четко аргументировать свои суждения, не говоря уже о возможном наличии конъюнктурных интересов и др. 
Также с экспертной оценкой перекликается метод рейтингования, когда профессионально специалистами оценивается качество финансовой информации, анализируется, и выставляются какие-то оценки, это должно вызывать больше доверие к этой информации. 
	21. Вертикальный  анализ.

      Вертикальный (структурный) анализ - определение структуры итоговых финансовых показателей с выявлением влияния каждой позиции отчетности на результат в целом.

      Вертикальный анализ направлен на изучение структуры совокупности и представляет собой изучение изменений долей  и удельных весов каждой единицы совокупности. Проводиться путем определения в абсолютном отклонении показателя, характеризующего совокупность, отклонений, происходящих под влиянием тенденции развития, и отклонений под влиянием структурных сдвигов.

       Для проведения вертикального анализа делается постатейный анализ баланса организации по след таблице:

Актив

(пассив)

Стоимость статьи, руб

% от суммы по разделу

% от валюты баланса

       В результате анализа оценивается существенность статьи (статей) баланса промышленной организации. Актив: внеоборотные активы, оборотные активы. Пассив: капиталы и резервы, долгосрочные обязательства, краткосрочные обязательства.

      Если доля >5%., то эта статья существенна для экономического анализа и делаются по ней выводы. Максимальное внимание уделяется следующим статьям баланса при вертикальном  анализе: запасы, затраты в незавершенное производство, дбиторская задолженность.. После проведения вертикального анализа сопоставляются статьи оборотных активов и статьи краткосрочных обязательств, и оценивается платежеспособность организации.



	22. Горизонтальный  анализ.    
         Горизонтальный (временной) анализ - сравнение каждой позиции отчетности с предыдущим периодом;

        Горизонтальный анализ направлен на определение абсолютных и относительных отклонений фактического уровня исследуемого объекта от базового значения. Соотношение абсолютного и относительного отклонения элемента совокупности и соответствующего отклонения показателя, характеризующего совокупность, позволяет определить влияние каждого элемента на изменение совокупности в целом.

        Соотношение индексов динамики отдельной части совокупности и совокупности в целом характеризует происходящие структурные сдвиги. Если индекс динамики отчетной части совокупности превышает индекс динамики общего итога, то доля этой  части увеличивается ,и  наоборот.

        Горизонтальный анализ отчетности заключается в построении одной или нескольких аналитических таблиц, в кот. Абсолютные показатели дополняются относительными темпами роста (снижения). Степень агрессивности показателей определяется аналитиком.

        Для целей аналитического анализа наиболее удобна аналитическая таблица, в кот  отображаются следующие показатели, относящиеся к определенной строке актива или пассива: величина актива (пассива) на начало и конец года в руб и % к итогу; изменения величины активов (пассивов) в руб, удельных весах и % к величине. Если динамика, представленная в документах, охватывает промежуток свыше года, рассчитываются базисные темпы роста за несколько лет (смежных периодов), что позволяет анализировать не только изменение отдельных показателей, но и прогнозировать их значения.

	23. Трендовый анализ.
         Трендовый анализ - сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение тренда, т. е основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов. С помощью тренда формируют возможные значения показателей в будущем, а следовательно, ведется перспективный прогнозный анализ;

Трендовый анализ – применяется при исследовании динамических рядов и дает возможность определять тренд, с помощью которого формируют возможные значения показателей в будущем, следовательно ведется анализ тенденций развития, т.е. перспективный анализ. Прогноз на основании трендовых моделей содержит два элемента: точечный прогноз – единственное значение прогнозируемого показателя; интервальный прогноз – на базе расчета доверительного интервала, в котором с определенной вероятностью можно ожидать появления фактического значения прогнозируемого показателя.

Трендовый анализ – это сравнение каждой позиции отчетности с рядом предшествующих периодов и определение основной тенденции динамики показателя, очищенной от случайных влияний и индивидуальных особенностей отдельных периодов.


	25-3

3. Косвенные: 1) рекламации покупателей; 2) штрафы и неустойки за низкокачественную продукцию; 3) удельный вес и стоимость забракованной продукции;           4) доля зарекламированных товаров; 5) сумма потерь от брака.

Задачи анализа качества продукции:
1) изучение динамики обобщающих, индивидуальных и косвенных показателей качества выпускаемых изделий;

2) оценка выполнения плана по уровню названных показателей;

3) выявление факторов, определяющих значение указанных величин;

4) расчет влияния качества продукции на стоимостные показатели деятельности предприятия: выпуск товарной продукции; выручка от реализации продукции (работ, услуг); прибыль от основного вида деятельности предприятия;

5) исследование сортового состава продукции.

По сортовой продукции рассчитывают:
1) долю продукции каждого сорта в общем объеме выпуска;  2) средний коэффициент сортности; 3) средневзвешенную цену в сопоставимых условиях хозяйствования.

Доля продукции каждого сорта в общем выпуске — показатель, характеризующий отношение фактического удельного веса отдельного порта продукции в ее общем объеме,

Средний коэффициент сортности — относительная величина, рассчитываемая как отношение стоимости продукции всех сортов к возможной стоимости продукции по цене первого сорта.

Расчет влияния качества продукции на:

1) стоимость товарной продукции;

2) доход (выручку) от реализации продукции, выполнения работ, оказания услуг

3)  прибыль предприятия.
Брак продукции может быть исправимым; неисправимым; внутренним; внешним.



	28 Косвенные показатели ритмичности выпуска продукции.

Ритмичность — это равномерность выпуска продукции в соответствии с графиком в объеме и ассортименте, предусмотренных планом. Ритмичная работа — важное условие своевременного выпуска и реализации продукции.
Основные показатели ритмичности выпуска продукции.

Показатели равномерности выпуска делятся на прямые и косвенные. 

К прямым  показателям относятся: коэффициент ритмичности; коэффициент аритмичности;  объем недовыпущенной продукции в связи с неритмичной работой;  удельный вес производства продукции за i-й период (декаду, месяц, квартал) в годовом объеме производства и т. д. 
Косвенные показатели ритмичности: оплата простоев по вине хозяйствующего субъекта; потери от брака; штрафы за недопоставленную продукцию и т. д.
Обобщающим показателем равномерности выпуска продукции является Коэффициент ритмичности, который показывает удельный вес продукции, сданной без нарушения графика:
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Чем ближе Кр к единице, тем ритмичнее работает предприятие. 

Коэффициент аритмичности характеризует долю недоданной продукции явленные планом сроки:

Кар=1-Кр

Объем недовыпущениой продукции в связи с неритмичной работой рассчитывается так: ΔПар = Кар х Общая сумма выпуска продукции по плану. Условными причинами неритмичной работы являются:
· низкий уровень материально-технического уровня обеспечения производства
· трудности сбыта продукции;
· низкий уровень организации и технологии производства;
· -недостаточный уровень планирования и контроля.
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Важнейшим инструментом изыскания внутрипроизводственных резервов экономии и рационального использования материальных ресурсов является экономический анализ. Его задачами в этой области являются:

-оценка потребности предприятия в материальных ресурсах;

-изучение качества и реальности планов материально – технического обеспечения,  анализ их выполнения и влияния на объем производства продукции, ее себестоимость и другие показатели;

-характеристика динамики и выполнения планов по показателям использования материальных ресурсов;

-оценка уровня эффективности использования материальных ресурсов;

-определение системы факторов, обуславливающих отклонение фактических показателей использования материалов от плановых или от соответствующих показателей за предыдущий период;

-количественное измерение влияния факторов на выявленные отклонения показателей;

-выявление и оценка внутрипроизводственных резервов экономии материальных ресурсов и разработка конкретных мероприятий по их использованию.

Источники информации: план материально – технического обеспечения, заявки, спецификации, фондовые извещения, наряды, договоры на поставку сырья и материалов; формы статистической отчетности № 1-СН, 3-СН, 4-СН, 11-СН, 12-СН о наличии и использовании материальных ресурсов  и №5-3 о затратах на производство и реализацию продукции, работ, услуг; оперативные данные отдела материально – технического обеспечения; сведения аналитического учета о поступлении, расходе и остатках сырья, материалов; плановые и отчетные калькуляции себестоимости выпускаемых изделий; данные соответствующих служб о нормативах и нормах расхода материальных ресурсов и их изменении; другие источники информации в зависимости от целей и задач проводимого анализа.
	34. Анализ затрат и себестоимости продукции: понятие, цели, источники информации. Процесс производства представляет собой совокупность хозяйственных операций, связанных с созданием готовой продукции, выполнением работ, оказанием услуг. В этом процессе расходуются ресурсы, средства и предметы труда, затрачиваются средства на оплату труда работников и др. затраты на производство, относящиеся к выпуску продукции, выполненным работам, оказанным услугам, выражаются в себестоимости продукции, работ, услуг. Затраты, формирующие себестоимость проданной продукции (работ, услуг), являются расходами организации на ее производство и продажу. Т.о. себестоимость продукции (работ, услуг) – это выраженные в денежной форме текущие затраты организации на ее производство и сбыт. Основные затраты предприятия на производство продукции: *оплата труда; *отчисления в фонд социальной защиты; *материальные затраты (на сырье, топливо, электроэнергию); *амортизация и др. Цель экономического анализа себестоимости – управление издержками производства, создание необходимых условий для последующего снижения производства продукции, работ и услуг во всех звеньях хозяйствующего субъекта. Источниками информации для анализа служат данные: *статистической отчетности «Сведения о затратах на производство и продажу продукции (товаров, работ, услуг)» форма №5-3; *плановые и отчетные калькуляции себестоимости продукции; * данные синтетического и аналитического бух. учета затрат по основным и вспомогательным производствам и т.д.

Анализ себестоимости продукции, работ, услуг имеет большое значение в системе управления затратами.



	24. Метод коэффициентов в экономическом анализе

· Все существующие коэффициенты можно разделить на несколько групп.

·  1. Коэффициенты ликвидности – позволяют определить ликвидность (платежеспособность) предприятия, то есть его способность погашать свои обязательства. 

· 2. Коэффициенты финансовой устойчивости. Все коэффициенты данной группы оценивают достаточность собственного капитала предприятия. Если за счет собственных средств предприятие образует иммобилизованное имущество, а также наименее подвижную часть оборотных активов, то это гарантия независимости фирмы от любых действий со стороны кредиторов. По достаточности собственного оборотного капитала (разница между суммой собственного капитала и суммой внеоборотных активов) судят об уровне финансовой устойчивости предприятия:

·      а) абсолютная финансовая  устойчивость - собственный оборотный капитал превышает запасы;

·      б) нормальная финансовая устойчивость – сумма нормальных источников финансирования превышает запасы.;

·     в) неустойчивое финансовое положение  характеризуется недостаточностью нормальных источников финансирования для образования запасов;

·     г) кризисное финансовое положение – недостаточность нормальных источников финансирования для образования запасов и имеющаяся просроченная задолженность по кредитам и займам.

·     3. Коэффициенты оборачиваемости, которые позволяют судить о деловой активности предприятия. Ведь финансовая устойчивость  предприятия  напрямую  связана  с   тем, насколько   быстро  средства,  вложенные  в  активы,  превращаются  в реальные денежные средства.

· При расчете коэффициентов оборачиваемости большое внимание уделяется соотношению периода оборота дебиторской и кредиторской задолженности. Причина в том, что дебиторская задолженность является, по сути, бесплатным кредитом, который наше предприятие выдает своим покупателям. Кредиторская задолженность представляет собой аналогичный кредит, который мы получает от своих поставщиков. 


	25.Анализ объема производства и реализации, структуры и качества продукции: понятие, используемые показатели, решаемые задачи.
Задачи анализа: 1) изучение выполнения плана и динамики производства и реализации продукции; 2) оценка влияния факторов на объем производства и реализации; 3) поиск и определение внутрихозяйственных резервов увеличения объемов производства и реализации продукции; 4) формулировка предложений по освоению выявленных резервов.

Показатели производства и реализации: 1 натуральные;  2 условно-натуральные; 3 трудовые; 4 стоимостные.

Стоимостные измерители — это основные показатели производства и реализации продукции.

Валовая продукция — это стоимость всей выпущенной продукции, выполненных работ и оказанных услуг, включая незавершенное производство.

Валовая продукция оценивается: 1) в сопоставимых ценах; 2) в действующих ценах.

Товарная продукция — это стоимость выпущенной продукции, выполненных работ и оказанных услуг за вычетом незавершенного производства и внутрихозяйственного оборота. Объем реализации продукции определяется двумя способами: 1) по отгрузке продукции покупателями (метод начисления); 2) по оплате продукции (кассовый метод). 

Варианты оценки объема реализации: 1) в сопоставимых ценах; 2) в плановых ценах; 3) в действующих ценах.

Натуральные показатели — это измерители объема производства и реализации.

Условно-натуральные показатели используются для обобщающей характеристики объемов производства и реализации продукции.

Трудовые показатели — это нормативные трудозатраты, которые применяется в обобщающей характеристике объема производства.


	31. Анализ наличия, состава и использования основных фондов.
Общие показатели использования основных средств.
1. Фондорентабельность — отношение прибыли от основной деятельности к среднегодовой стоимости основных средств.

Факторные показатели фондорентабельности:
1) фондоотдача основных производственных фондов;

2) рентабельность продукции;

3) доля активной части основных производственных фондов;

4) доля машин и оборудования в активной части основных производственных фондов;

5) фондоотдача машин и оборудования: изменение структуры машин и оборудования; изменение времени работы машин и оборудования: целодневные простои; коэффициент сменности; внутрисменные простои; изменение производительности машин и оборудования: освоение нового оборудования; модернизация оборудования; степень износа оборудования; технология производства; уровень квалификации персонала; мотивация труда.

2. Фондоотдача ОПФ — отношение стоимости валовой продукции к среднегодовой стоимости основных производственных фондов.

3. Фондоотдача активной части ОПФ — это отношение стоимости выпущенной продукции к среднегодовой стоимости активной части основных производственных фондов.

4. Фондоемкость — отношение среднегодовой стоимости основных производственных фондов к стоимости выпущенной продукции.

5. Относительная экономия основных фондов.

Показатели анализа использования основных средств

Для характеристики основных фондов используется две группы показателей.



	32…. Общие и частные показатели эффективности использования материальных ресурсов. 

Общие показатели.
1. Прибыль на рубль материальных затрат — это показатель, рассчитываемый как отношение прибыли от основной деятельности к сумме материальных затрат.

2. Материалоотдача — это показатель, отражающий отдачу материалов, который рассчитывается путем деления выпуска продукции в стоимостном выражении на сумму материальных затрат.

3. Материалоемкость — это отношение суммы материальных затрат к стоимости выпущенной продукции.

Материалоемкость — это показатель, характеризующий сумму материальных затрат, приходящуюся на единицу изготовленного изделия.

4. Коэффициент соотношения темпов роста валовой продукции и материальных затрат, который характеризует динамику материалоотдачи в относительном выражении и определяет факторы повышения ее уровня.

5. Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции — это показатель, определяемый делением суммы материальных затрат на полную себестоимость выпущенной продукции, динамика которого отражает изменением материалоемкости продукции.

6. Коэффициент материальных затрат — это показатель, рассчитываемый как отношение фактической суммы материальных затрат к плановой величине, скорректированной с учетом фактического объема производства продукции.

Кмз > 1 — это перерасход материалов. Кмз < 1 — экономия материальных ресурсов.

Частные показатели: 1) удельная материалоемкость отдельных видов изделий; 2) сырьеемкость, энергоемкость; 3) металлоемкость, топливоемкость и т.д. Удельная материалоемкость: 1) в стоимостном выражении это отношение стоимости потребленных материальных ресурсов на единицу изделия к его оптовой цене; 

	30. Анализ технического развития и организации производства.

Организационно-технический уровень во многом определяет эффективность производственной деятельности предприятия, выражающейся в совершенствовании орудий труда и технологии, средств и методов организации и управления производством, качества выпускаемой продукции.

Повышение уровня технического развития и организации производства направлено на обеспечение роста производительности труда, экономное расходование материальных и топливно-энергетических ресурсов, увеличение выпуска продукции и снижение ее себестоимости, рост прибыли.

Основные направления совершенствования организационно-технического уровня производства включают:

• разработку новых и совершенствование изготовляемых на предприятии видов продукции, повышение их качества и экономичности. Это направление находит отражение при изучении качества продукции;

• улучшение применяемой и внедрение более прогрессивной техники и технологии, внедрение передовых методов организации труда и производства, а также управления.

В задачи анализа организационно-технического уровня производства входит оценка:

• достигнутого уровня материально-технической базы производства;

• характеристики прогрессивности и качества выпускаемой продукции;

• эффективности принятых направлений совершенствования техники и технологии производства, форм и методов воспроизводства основных фондов;

• соответствия существующих форм и методов организации и управления производством современной материально-технической базе производства;

• влияния организационно-технического уровня производства на технико-экономические показатели деятельности предприятия. 


	33 .Анализ труда и заработной платы позволяет рассмотреть динамику численности работников, которую необходимо рассматривать в комплексе с такими  показателями, как фактически отработано человеко - часов всеми работниками и фондом заработной платы.

Кроме того, анализируется динамика начислении погашения: деньгами, товарами, работами и услугами.

Для анализа труда и заработной платы применяются следующие показатели:

1) Численность работников;

2) Среднемесячная заработная плата;

3) Фактически отработано человеко - часов всеми работниками;

4) Фактически отработано человеко - часов одним работником;

5) Производительность труда.

Оплата труда – это выраженная в денежной форме доля труда сотрудника, вложенного им при создании продукции предприятия. Эта доля выплачивается сотруднику, и он единолично распоряжается этими средствами.

Заработная плата всех сотрудников предприятия в сумме дает показатель ФЗП (фонда заработной платы). 

Фонда рабочего времени сотрудниками. 

Все рабочее время можно подразделить на несколько категорий:

· отработанное оплаченное; неотработанное оплаченное; неотработанное неоплаченное

Помимо заработной платы, выплачиваемой сотрудникам в денежной и натуральной форме (оклады, премии и вознаграждения регулярного характера, компенсационные выплаты за вредные условия труда, внеурочные работы и т.п.), расходы предприятия, связанные с оплатой труда, включают оплату неотработанного времени и единовременные выплаты, а также обязательные различные отчисления. Все эти расходы формируют показатель ФОТ.

	33. Вариант 2 

Анализ труда и заработной платы: понятие, элементы, источники информации. Анализ трудовых ресурсов. От обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами зависят следующие показатели: *объем выполнения всех работ; *своевременность их выполнения; *эффективность использования оборудования; *объем производства продукции и ее себестоимость; *прибыль и др. Основные задачи анализа: *изучение обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами по количественным и качественным параметрам; *оценка экстенсивности, интенсивности и эффективности трудовых ресурсов. Источники информации для анализа: *план по труду; *статистическая отчетность «отчет по труду»; *данные табельного учета; *данные отдела кадров. Обеспеченность предприятия трудовыми ресурсами определяется сравнением фактического количества работников по категориям и профессиям с плановой потребностью. Анализируется также качественный состав персонала, исходя из его квалификации, учитываемой по: *возрасту; *стажу работы; * образованию. Для характеристики движения рабочей силы рассчитывают и анализируют: *коэффициент (к) оборота по приему рабочих (отношение количества принятых на работу к среднесписочной численности); *к. оборота по выбытию (отношение количества уволенных с работы к среднесписочной численности); * коэффициент текучести кадров (отношение количества уволившихся по собственному желанию и за нарушения к среднесписочной численности); *к. постоянства состава (отношение количества работников проработавших весь год к среднесписочной численности).

Анализ зарплаты. с ростом производительности труда создаются предпосылки для повышения его оплаты. А это способствует росту его мотивации и производительности. В процессе анализа расходования средств на оплату труда необходимо осуществлять систематический контроль над использованием фонда зарплаты. Рассчитывается абсолютное и относительное отклонение фактической его величины от плановой. 


	35. Планирование и учет себестоимости продукции. Целью планирования себестоимости является оптимизация текущих затрат предприятия, обеспечивающая необходимые темпы роста прибыли и рентабельности на основе рационального использования денежных, трудовых и материальных ресурсов. При планировании применяются следующие методы: 1) пофакторный метод – определение влияния технико-экономических факторов на издержки производства в планируемом году по сравнению с предыдущим годом. 2) сметный метод – обоснование каждой статьи себестоимости с помощью специальной сметы затрат. Смета может составляться как для отдельных комплексных статей расходов, так и в целом на объем валовой, товарной и реализуемой продукции. Сметный метод позволяет увязать отдельные разделы технического плана между собой и согласовать их с планами внутрипроизводственных подразделений. Этот метод трудоемок и применяется на стадиях окончательного составления плана. 3) метод калькуляций – обосновывается величина затрат на производство единицы продукции, работ, услуг или их структурных элементов, например детали, узла. При планировании этим методом важно правильно определить объекты калькулирования. Ими могут быть отдельные изделия, заказы, технологические переделы, марки, сорта, артикулы и т.п. 4) нормативный метод – уровень затрат на производство, реализацию продукции, работ, услуг рассчитывается на основе заранее составленных норм и нормативов. Этот метод широко применяется при составлении плановых калькуляций и смет затрат. Этот метод дает возможность обособленного учета отклонений от действующих (текущих) норм и их причин. Это позволяет судить о том, какие факторы привели к изменению затрат, и своевременно принимать оптимальные решения, направленные на улучшение экономической эффективности предприятия.
Одним из эффективных инструментов в управлении затратами предприятия явл. системы учета затрат. 1) стандарт-кост – система учета, в основе которой лежит принцип учета и контроля затрат в пределах установленных норм и нормативов и по отклонениям от них. 
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39. Методы факторного анализа себестоимости и влияния на прибыль отдельных видов затрат. Наиболее обобщающим показателем себестоимости продукции, выражающим её прямую связь с прибылью, является уровень затрат на 1 рубль товарной продукции: 
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. Непосредственное влияние на изменение уровня затрат на 1 руб. товарной продукции оказывают факторы, которые находятся с ним в прямой функциональной связи: изменение объёма выпущенной продукции, её структуры, изменение уровня цен на продукцию, изменение уровня удельных переменных затрат, изменение суммы постоянных затрат. Схема факторной системы затрат на 1 руб. товарной продукции представлена на рис. Чтобы установить, как эти факторы повлияли на изменение суммы прибыли, необходимо абсолютные приросты затрат на 1 руб. товарной продукции за счёт каждого фактора умножить на фактический объём реализации продукции, выраженный в плановых ценах затраты на 1 руб. товарной продукции (У3. Влияние факторов первого уровня на изменение затрат на 1 руб. товарной продукции рассчитывается способом цепных подстановок. 
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К первой группе относятся обобщающие показатели—фондоотдача и рентабельность. Рентабельность рассчитывается как отношение прибыли к среднегодовой стоимости основных фондов, фондоотдача — отношение стоимости произведенной продукции к среднегодовой стоимости основных фондов, фондоемкость представляет собой обратный показатель фондоотдачи. Обобщающие показатели отражают использование всех основных средств.

Ко второй группе относятся частные показатели. Они характеризуют использование отдельных видов основных средств.

Объекты и задачи анализа использования основных средств.

Объектами анализа основных средств являются:

• состав и структура основных средств;

• техническое состояние основных средств;

• эффективность и интенсивность использования основных средств;

• уровень производственной мощности.

Важнейшими задачами анализа основных средств являются:

•   контроль за наличием и техническим состоянием основных средств;

•   оценка динамики основных средств;

•   выявление и изучение влияния факторов, влияющих на фондоотдачу;

•   выявление резервов по использованию основных средств.


	25-2 Темпы роста производства  и реализации продукции: 1) базисные: а) валовой продукции: ТР=ВПi/ВП0; б) товарной продукции: ТР=ТПi/ТП0; в)  объема реализованной продукции: РП=РПi/РП0; где ВПi, ТПi, РПi — показатели исследуемого периода; ВП0, ТП0, РП0 — уровень анализируемых показателей в базисном периоде; 2)  цепные: ТР=ВПi/ВПi-1;ТР=ТПi/ТП i-1; РП=РПi/РП i-1 где ВПi-1, ТП i-1, РП i-1— .уровень исследуемых показателей в предшествующем периоде; 3)  среднегодовые. Темп прироста: ТПР=ТР- 100% Оперативный анализ производства и реализации продукции — это анализ, проводящийся на основе расчета, который отражает: 1) фактические и плановые показатели выпуска и отгрузки по объему и ассортименту продукции; 2) информацию о качественных характеристиках изделий; 3) отклонения от плана; 4) вышеуказанные сведения ежедневно нарастающим итогом с начала месяца. Анализ качества продукции. Качество продукции — это экономическая категория, характеризующая: 1) параметрические, эксплутационные, технологические, потребительские и эстетические свойства товара; 2) уровень стандартизации и унификации изделия; 3) надежность и долговременность использования продукта. 
Показатели качества продукции. 1. Обобщающие — объективные характеристики, отражающие качество общего фактического объема произведенной продукции независимо от ее вида и назначения: 1. удельный вес новых видов продукции в общем объеме производства; 2. удельный вес продукции высшей категории качества; 3. средневзвешенный балл продукции; 4. средний коэффициент сортности; 5. доля аттестованной и неаттестованной продукции, в общем ее выпуске; 6. удельный вес продукции, отвечающей мировым стандартам; 7. доля продукции, поставляемой на экспорт, в т.ч. в промышленно развитые страны (страны «первого эшелона»).

2. Индивидуальные — единичные параметры, характеризующие одно из свойств анализируемой продукции: полезность для организма; надежность, долговечность; многофункциональность и безотказность в эксплуатации; технологичность (степень рациональности технологических и инженерно-конструкторских решений); дизайнерские свойства изделия.
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·      4. Коэффициенты рентабельности. Все коэффициенты рентабельности представляют собой относительные показатели прибыли. То есть при расчете данных коэффициентов какая-либо составляющая прибыли (валовая прибыль, чистая прибыль) относится к выбранной базе сравнения. В зависимости от базы сравнения показатели рентабельности делятся на две группы – рентабельность продукции (знаменатель коэффициента – выручка или себестоимость продукции) и рентабельность капитала (знаменатель коэффициента – итог баланса или сумма собственного капитала). В первом случае коэффициент показывает, какую прибыль мы получаем с одного рубля, вложенного в производство. Во втором случае – какую прибыль получает предприятие с каждого рубля, вложенного в ее имущество.  

·     5. Коэффициентов связаные с вероятностью банкротства.  Все они с различной степенью вероятности позволяют определить, насколько серьезна угроза банкротства для предприятия. Наиболее часто применяются две модели – двухфакторная и пятифакторная. 

    6. Коэффициентов позволяющие оценить эффективность использования ресурсов предприятия и эффективность финансирования. В настоящее время данная группа коэффициентов – одна из самых разнообразных. Традиционно к ним относят показатели выручки, приходящейся на единицу используемых ресурсов. Это фондоотдача, производительность труда и материалоотдача. Существуют коэффициенты, которые демонстрируют степень экстенсивности и интенсивности использования каждого вида ресурсов. Кроме того, эти коэффициенты позволяют оценить структуру затрат предприятия – коэффициенты расчета точки безубыточности и уровня маржинального дохода. Для акционерных компаний используются коэффициенты, определяющие уровень доходности акций.
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Различают две основные формы оплаты труда (ФОТ): 

- повременную, при которой заработная плата сотрудника зависит от количества отработанного времени, 

- сдельную, при которой заработок зависит от количества произведенной продукции. 

Полезную информацию для оперативного управления производством дает анализ выполнения норм выработки и использования рабочего времени. Нормы выработки устанавливаются технологическими подразделениями предприятий или вышестоящими органами, ответственными за нормирование. Нормирование устанавливает нормы расхода ресурсов (материальных и трудовых) на изготовление единицы выпуска, а также на отдельные операции в ходе технологического процесса. Нормирование лежит в основе определения размера заработной платы производственных рабочих в большинстве отраслей народного хозяйства.

Анализ фонда заработной платы проводят по тому же плану, что и анализ других видов расходов: по сравнению с нормативной или плановой величиной либо по сравнению с предыдущим отчетным или базовым периодом. При ярко выраженной сезонности в деятельности предприятия будет полезным приводить сравнение с аналогичным периодом прошлых лет. Например, для предприятия по производству сельскохозяйственной продукции «пиком» деятельности являются летние месяцы и сентябрь, для отеля на горнолыжном курорте – сезон с января по март. Анализ проводится по категориям работающих и по подразделениям. В результате анализа выявляются тенденции изменения и причины перерасхода или недорасхода ФОТ относительно нормативных или плановых значений.
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Основными источниками анализа организационно-технического уровня производства являются бизнес-план и оперативно-техническая отчетность, в которых содержится информация о выполнении плана развития и внедрения новой техники и технологии, о затратах на проведение научно-технических исследований и их эффективности, о мероприятиях по совершенствованию организации производства и управления.

Для характеристики организационно-технического уровня производства в планировании, учете и анализе используется система показателей.

Показатели технического уровня производства можно объединить в четыре группы: уровня техники, уровня технологии, фондовооруженности труда, уровня механизации и автоматизации производства и труда.


	32-2 2) в натуральном выражении это отношение количества (массы) потребленных материальных ресурсов на производство отдельного вида изделий к количеству изготовленных изделий данного вида. 

Факторы, влияющие на материалоемкость.
1. Материальные затраты: 1)  переменные, зависящие от: а) объема выпуска продукции; 6} структуры произведенной продукции; в)  расхода материалов на одно издание; г)  цены материальных ресурсов; 2)  постоянные, на величину которых влияет: а)  количество израсходованных материалов; б)  цена сырья и материалов.

2. Стоимость валовой продукции, определяемая: 1   объемом произведенной продукции; 2   структурой продукции; 3   ценой единицы выпущенной продукции. 

Необходимым условием выполнения планов по производству продукции, снижению ее себестоимости, росту прибыли, рентабельности является полное и своевременное обеспечение предприятия сырьем и материалами необходимого ассортимента и качества.

Материальные затраты составляют значительную долю всех затрат на производство продукции, работ, услуг. Поэтому производственная программа предприятия может быть выполнена только при условии своевременного и полного обеспечения ее необходимыми материально – энергетическими ресурсами.

Удовлетворение потребности предприятия в материальных ресурсах осуществляется двумя путями: экстенсивным и интенсивным Экстенсивный путь предполагает увеличение добычи и производства материальных ресурсов и связан с дополнительными затратами. Интенсивный путь удовлетворения потребности предприятия в материалах, сырье, топливе, энергии и других материальных ресурсах предусматривает более экономное расходование имеющихся запасов в процессе производства продукции. Экономия сырья и материалов в процессе потребления равнозначна увеличению их производства. 
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Порядок расчёта влияния факторов на изменение суммы прибыли: 1. Фактор - Объём выпуска товарной продукции - [image: image28.png]


; 2 Фактор - Структура товарной продукции - [image: image29.png]


; 3. Фактор - Уровень переменных затрат на единицу продукции - [image: image30.png]


; 4 Фактор - Изменение суммы постоянных затрат - [image: image31.png]


; 5 Фактор - Изменение уровня отпускных цен - [image: image32.png]


. 

Итого – [image: image33.png]5
AT =3 Iy,




. В процессе анализа проводят также сравнение затрат на 1 руб. товарной продукции в динамике и, если есть возможность, сравнение со среднеотраслевым показателем.
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В основе системы лежит предварительное (до начала производственного процесса) нормирование затрат по статьям расходов. Отклонения между действительными и предполагаемыми затратами, возникающие в каждом отчетном периоде, в течение года накапливаются на отдельных счетах отклонений и полностью списываются не на затраты производства, а непосредственно на финансовые результаты предприятия. 2) директ-костинг – система учета, основанная на маржинальном подходе. Сущ. 2 варианта: а) простой – использование данных только об оперативных затратах; б) развитой – в себестоимость включаются и прямые постоянные затраты по производству и реализации продукции. Разница между выручкой от продажи и переменными затратами представляет собой маржинальный доход. При этой системе постоянные расходы в расчет себестоимости продукции не включают и списывают на уменьшение прибыли предприятия. 3) система современного пополнения материльно-товарных запасов (JIT) предполагает отказ от производства продукции крупными партиями. Главная цель – уничтожение любых лишних расходов и эффективное использование производственного потенциала предприятия. 4) метод Базеба (“Activity Baseb Costing”, или АВС) получил широкое распространение на европейских и американских предприятиях самого различного профиля. В буквальном смысле этот метод означает учет затрат по работам.
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Абсолютное отклонение – сравнение фактически использованных средств на оплату труда с фондом зарплаты. Относительное отклонение – разность м/у фактически начисленной суммой зарплаты и плановым фондом, скорректированным на коэффициент выполнения плана по производству продукции. При этом корректируется только переменная часть фонда зарплаты: *зарплата рабочих по сдельным расценкам; *премии рабочим и управляющему персоналу;* отпускные. Постоянная часть фонда зарплаты зависит от: *численности работников; *количества отработанных дней одним работников в среднем за год; * среднечасовой зарплаты. Большое значение при анализе фонда зарплаты имеют: *данные о среднем заработке работнике; *данные об изменении заработка работника предприятия; *данные о факторах, определяющих уровень среднего заработка. В процессе анализа необходимо также установить соответствие м/у темпами роста средней зарплаты и производительностью туда. Если принцип опережения темпов роста оплаты труда темпами роста производительности не соблюдается, то происходит перерасход фонда зарплаты, повышение себестоимости и уменьшение прибыли. Для оценки эффективности использования средств на оплату труда использую показатели: *объем производства продукции на рубль зарплаты; *сумма выручки на рубль зарплаты; *сумма прибыли на рубль зарплаты и др. 


	40. Методы анализа безубыточности. Безубыточность – такое состояние, когда бизнес не приносит ни прибыли, ни убытков. Это выручка, которая необходима для того, чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего продукция начнет приносить прибыль. Расчет показателей безубыточности основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический или аналитический способ, а также в стоимостном и натуральном выражении. Графический метод – состоит в определении точки безубыточности. по горизонтали откладывается объем реализации продукции в процентах о производственной мощности, или в натуральных единицах, или в денежной оценке; по вертикали – себестоимость продукции и прибыль (выручка от реализации). По графику можно установить, при каком объеме реализации продукции предприятие получит прибыль а при каком ее не будет. Можно определить также точку, в которой затраты будут равны выручке от реализации продукции. Она получила название точка порога рентабельности, или точка окупаемости затрат, ниже которой производство будет убыточным. Аналитический способ расчета безубыточного объема продаж и зоны безопасности предприятия более удобен по сравнению с графическим, т.к. не нужно чертить каждый раз график, что довольно трудоемко. Точка безубыточности (критическая точка, порог рентабельности, критический объем производства (реализации) – это такой объем продаж продукции фирмы, при котором выручка от продаж полностью покрывает все расходы на производство и реализацию продукции. Точка безубыточности в натуральном выражении по производству и реализации конкретного изделия (Тб) определяется как отношение всех постоянных затрат по производству и реализации конкретного изделия (Зпост) к разности между ценой (Ц) и переменными затратами на единицу изделия (Зуд.пер.):

Тб =  Зпост /(Ц – Зуд.пер).


	
	

	36. Калькуляционные статьи расходов. Для определения себ-ти конкретного вида продукции производится классификация затрат по статьям калькуляции: 1. сырье и основные материалы; 2. возвратные отходы (вычитаются); 3. покупные изделия и полуфабрикаты; 4. топливо для технологических целей; 5. энергия для технологических целей; 6. заработная плата производственных рабочих; 7.  отчисления на соц. нужды производственных рабочих; 8. расходы на подготовку и освоение производства; 9. общепроизводственные расходы; 10. общехозяйственные расходы; 11. потери от брака; 12. прочие производственные расходы. Сумма перечисленных 12 пунктов дает «производственную себ-ть». Если прибавить расходы на продажу – «полная себ-ть». Учет по статьям калькуляции характеризует назначение затрат и их роль в процессе производства, позволяет выявить факторы, влияющие на сложившийся уровень себ-ти, и определить резервы ее снижения. Классификация затрат по статьям калькуляции показывает на какие цели используются отдельные виды затрат. Затраты, отраженные в статьях калькуляции классифицируются по многим признакам. По экономической роли в изготовлении продукции (основные – связанные с процессом производства, накладные – связаны с управлением и обслуживанием производства). По способу включения в себ-ть (прямые – на основании первичных документов могут быть отнесены на определенный вид продукции или работ; косвенные – обслуживание и управление производством). По целесообразности расходования (производственные; непроизводственные – выпуск брака, потери от простоев и т.п.). В зависимости от связи с производством (производственные; расходы на продажу). В зависимости от времени возникновения (текущие; будущие). По однородности состава (элементные; комплексные).

	37. Смета себестоимости продаж.

Смета – это форма планового расчета, которая определяет подробную программу действий предприятия. Цели составления смет: *увязка текущих и перспективных планов; *координация действий подразделений предприятия; *детализация общих целей производства и доведение их до руководителей; *управление и контроль за производством; *стимулирование эффективной работы; *определение будущих параметров хозяйственной деятельности; *периодическое сравнивание текущих результатов деятельности предприятия с планом и выявление отклонений. 

Смета себестоимости реализованной продукции может использовать затраты на производство, себестоимость реализованной продукции, себестоимость одного изделия. Себестоимость может анализироваться по элементам, видам и месту затрат, а также по эффективности хозяйцствования. 

Смета себестоимости продаж – важный раздел финансового плана организации. С помощью сметы определяется:

1. плановая сумма затрат на производство;

2. планируемый объем продаж;

3. планируемая себестоимость продаж;

4. планируемая прибыль от продаж.

	38. … Непроизводительные (не планируемые) расходы - являются следствием недостатков в технологии и организации производства (потери от простоев, брак продукции, оплата сверхурочных работ и др.) Производительные (планируемые) затраты Затраты на производство продукции установленного качества при рациональной технологии и организации производства. Классификации затрат для планирования, прогнозирования, принятия решений Одной из функций управления затратами является планирование расходов. С точки зрения степени охвата планом затраты принято делить на планируемые и непланируемые. Планируемые расходы составляют основу плановой, нормативной и других калькуляций, составляемых заранее. Эти затрата обусловлены нормальными условиями хозяйственной деятельности предприятия. Не планируются недостачи и порча сырья, материалов и других продуктов при хранении, потери от простоев и другие расходы, вызванные недостатками в технологии, организации, управлении производством. Непланируемые затраты отражаются только в фактической калькуляции. Принятые управленческие решения не могут быть осуществлены, если они не будут иметь непосредственной связи с процессом планирования, в ходе которого предполагаемые затраты, связанные с выполнением производственной и коммерческой деятельности, рассматриваются с точки зрения возможностей их охвата планом. В этих целях затраты предприятия подразделяются на планируемые и непланируемые. К планируемым относятся производительные расходы предприятия, обусловленные его хозяйственной деятельностью и предусмотренные сметой затрат на производство. Они в соответствии с нормами, нормативами, лимитами и сметами включаются в плановую себестоимость продукции. 

Непланируемые – это непроизводительные расходы, которые не являются неизбежными и не вытекают из нормальных условий хозяйственной деятельности предприятия. Эти расходы считаются прямыми потерями и потому в смету затрат на производство не включаются. Они отражаются только в фактической себестоимости товарной продукции и на соответствующих счетах в бухгалтерском учете. К ним относятся потери от брака, простоев и др. Их обособленный учет содействует осуществлению мер, направленных на их предупреждение.

	41. Маржинальный доход. Для получения прибыли выручка любого коммерческого предприятия должна покрывать общие затраты, т.е. сумму всех переменных и постоянных затрат. Зависимость между объемом производства и суммой общих затрат можно выразить формулой : 

N = TC + P = VCвсего + FCвсего + Р,

 где N – выручка от реализации продукции; 
TC – сумма общих затрат на весь выпуск продукции (обычно за год); 
VCвсего – сумма переменных затрат на весь выпуск продукции (обычно за год); 
FCвсего – сумма постоянных затрат на весь выпуск продукции (обычно за год); 
Р – сумма прибыли. 

Маржинальная прибыль (или маржинальный доход) предприятия – это разность между выручкой от реализации продукции и переменными затратами (или сумма постоянных затрат и прибыли): 

МПвсего(МДвсего) = N - VCвсего = FCвсего + Р. 

Маржинальная прибыль (или маржинальный доход) на единицу продукции – это разность между ценой изделия Ц и переменными затратами на единицу изделия (удельными переменными затратами VCед): 

МПед(МДед) = Ц - VCед .

Маржинальный подход можно рассматривать как инструмент внутреннего планирования. Он необходим для проведения анализа «затраты – объем – прибыль». Данный метод также называют CVP-анализ («cost – volume – profit»).

	42. Расчет запаса финансовой прочности. Безубыточность – такое состояние, когда бизнес не приносит ни прибыли, ни убытков. Это выручка, которая необходима для того, чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего продукция начнет приносить прибыль. Расчет показателей безубыточности основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический или аналитический способ, а также в стоимостном и натуральном выражении. 
Запас финансовой прочности показывает на сколько можно сократить реализацию (производство) продукции, не неся при этом убытков. Запас финансовой прочности в натуральном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении и критическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении. Запас финансовой прочности в стоимостном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации  в стоимостном выражении (выручка) и критическим объемом реализации  в стоимостном выражении.


	43. Порог рентабельности продукции. Безубыточность – такое состояние, когда бизнес не приносит ни прибыли, ни убытков. Это выручка, которая необходима для того, чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего продукция начнет приносить прибыль. Расчет показателей безубыточности основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический или аналитический способ, а также в стоимостном и натуральном выражении. Графический метод – состоит в определении точки безубыточности. по горизонтали откладывается объем реализации продукции в процентах о производственной мощности, или в натуральных единицах, или в денежной оценке; по вертикали – себестоимость продукции и прибыль (выручка от реализации). По графику можно установить, при каком объеме реализации продукции предприятие получит прибыль а при каком ее не будет. Можно определить также точку, в которой затраты будут равны выручке от реализации продукции. Она получила название точка порога рентабельности, или точка окупаемости затрат, ниже которой производство будет убыточным. Аналитический способ расчета безубыточного объема продаж и зоны безопасности предприятия более удобен по сравнению с графическим, т.к. не нужно чертить каждый раз график, что довольно трудоемко. Точка безубыточности (критическая точка, порог рентабельности, критический объем производства (реализации) – это такой объем продаж продукции фирмы, при котором выручка от продаж полностью покрывает все расходы на производство и реализацию продукции. Точка безубыточности в натуральном выражении по производству и реализации конкретного изделия (Тб) определяется как отношение всех постоянных затрат по производству и реализации конкретного изделия (Зпост) к разности между ценой (Ц) и переменными затратами на единицу изделия (Зуд.пер.):

Тб =  Зпост /(Ц – Зуд.пер).

Точка безубыточности в стоимостном выражении определяется как произведение критического объема производства в натуральном выражении и цены единицы продукции.


	
	
	40-2
Точка безубыточности в стоимостном выражении определяется как произведение критического объема производства в натуральном выражении и цены единицы продукции. Запас финансовой прочности показывает на сколько можно сократить реализацию (производство) продукции, не неся при этом убытков. Запас финансовой прочности в натуральном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении и критическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении. Запас финансовой прочности в стоимостном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации  в стоимостном выражении (выручка) и критическим объемом реализации  в стоимостном выражении.
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