33. Анализ труда и заработной платы: понятие, элементы, источники информации. Анализ трудовых ресурсов. От обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами зависят следующие показатели: *объем выполнения всех работ; *своевременность их выполнения; *эффективность использования оборудования; *объем производства продукции и ее себестоимость; *прибыль и др. Основные задачи анализа: *изучение обеспеченности предприятия трудовыми ресурсами по количественным и качественным параметрам; *оценка экстенсивности, интенсивности и эффективности трудовых ресурсов. Источники информации для анализа: *план по труду; *статистическая отчетность «отчет по труду»; *данные табельного учета; *данные отдела кадров. Обеспеченность предприятия трудовыми ресурсами определяется сравнением фактического количества работников по категориям и профессиям с плановой потребностью. Анализируется также качественный состав персонала, исходя из его квалификации, учитываемой по: *возрасту; *стажу работы; * образованию. Для характеристики движения рабочей силы рассчитывают и анализируют: *коэффициент (к) оборота по приему рабочих (отношение количества принятых на работу к среднесписочной численности); *к. оборота по выбытию (отношение количества уволенных с работы к среднесписочной численности); * коэффициент текучести кадров (отношение количества уволившихся по собственному желанию и за нарушения к среднесписочной численности); *к. постоянства состава (отношение количества работников проработавших весь год к среднесписочной численности).

Анализ зарплаты. с ростом производительности труда создаются предпосылки для повышения его оплаты. А это способствует росту его мотивации и производительности. В процессе анализа расходования средств на оплату труда необходимо осуществлять систематический контроль над использованием фонда зарплаты. Рассчитывается абсолютное и относительное отклонение фактической его величины от плановой. Абсолютное отклонение – сравнение фактически использованных средств на оплату труда с фондом зарплаты. Относительное отклонение – разность м/у фактически начисленной суммой зарплаты и плановым фондом, скорректированным на коэффициент выполнения плана по производству продукции. При этом корректируется только переменная часть фонда зарплаты: *зарплата рабочих по сдельным расценкам; *премии рабочим и управляющему персоналу;* отпускные. Постоянная часть фонда зарплаты зависит от: *численности работников; *количества отработанных дней одним работников в среднем за год; * среднечасовой зарплаты. Большое значение при анализе фонда зарплаты имеют: *данные о среднем заработке работнике; *данные об изменении заработка работника предприятия; *данные о факторах, определяющих уровень среднего заработка. В процессе анализа необходимо также установить соответствие м/у темпами роста средней зарплаты и производительностью туда. Если принцип опережения темпов роста оплаты труда темпами роста производительности не соблюдается, то происходит перерасход фонда зарплаты, повышение себестоимости и уменьшение прибыли. Для оценки эффективности использования средств на оплату труда использую показатели: *объем производства продукции на рубль зарплаты; *сумма выручки на рубль зарплаты; *сумма прибыли на рубль зарплаты и др. 
34. Анализ затрат и себестоимости продукции: понятие, цели, источники информации. Процесс производства представляет собой совокупность хозяйственных операций, связанных с созданием готовой продукции, выполнением работ, оказанием услуг. В этом процессе расходуются ресурсы, средства и предметы труда, затрачиваются средства на оплату труда работников и др. затраты на производство, относящиеся к выпуску продукции, выполненным работам, оказанным услугам, выражаются в себестоимости продукции, работ, услуг. Затраты, формирующие себестоимость проданной продукции (работ, услуг), являются расходами организации на ее производство и продажу. Т.о. себестоимость продукции (работ, услуг) – это выраженные в денежной форме текущие затраты организации на ее производство и сбыт. Основные затраты предприятия на производство продукции: *оплата труда; *отчисления в фонд социальной защиты; *материальные затраты (на сырье, топливо, электроэнергию); *амортизация и др. Цель экономического анализа себестоимости – управление издержками производства, создание необходимых условий для последующего снижения производства продукции, работ и услуг во всех звеньях хозяйствующего субъекта. Источниками информации для анализа служат данные: *статистической отчетности «Сведения о затратах на производство и продажу продукции (товаров, работ, услуг)» форма №5-3; *плановые и отчетные калькуляции себестоимости продукции; * данные синтетического и аналитического бух. учета затрат по основным и вспомогательным производствам и т.д.

Анализ себестоимости продукции, работ, услуг имеет большое значение в системе управления затратами.

35. Планирование и учет себестоимости продукции. Целью планирования себестоимости является оптимизация текущих затрат предприятия, обеспечивающая необходимые темпы роста прибыли и рентабельности на основе рационального использования денежных, трудовых и материальных ресурсов. При планировании применяются следующие методы: 1) пофакторный метод – определение влияния технико-экономических факторов на издержки производства в планируемом году по сравнению с предыдущим годом. 2) сметный метод – обоснование каждой статьи себестоимости с помощью специальной сметы затрат. Смета может составляться как для отдельных комплексных статей расходов, так и в целом на объем валовой, товарной и реализуемой продукции. Сметный метод позволяет увязать отдельные разделы технического плана между собой и согласовать их с планами внутрипроизводственных подразделений. Этот метод трудоемок и применяется на стадиях окончательного составления плана. 3) метод калькуляций – обосновывается величина затрат на производство единицы продукции, работ, услуг или их структурных элементов, например детали, узла. При планировании этим методом важно правильно определить объекты калькулирования. Ими могут быть отдельные изделия, заказы, технологические переделы, марки, сорта, артикулы и т.п. 4) нормативный метод – уровень затрат на производство, реализацию продукции, работ, услуг рассчитывается на основе заранее составленных норм и нормативов. Этот метод широко применяется при составлении плановых калькуляций и смет затрат. Этот метод дает возможность обособленного учета отклонений от действующих (текущих) норм и их причин. Это позволяет судить о том, какие факторы привели к изменению затрат, и своевременно принимать оптимальные решения, направленные на улучшение экономической эффективности предприятия.
Одним из эффективных инструментов в управлении затратами предприятия явл. системы учета затрат. 1) стандарт-кост – система учета, в основе которой лежит принцип учета и контроля затрат в пределах установленных норм и нормативов и по отклонениям от них. В основе системы лежит предварительное (до начала производственного процесса) нормирование затрат по статьям расходов. Отклонения между действительными и предполагаемыми затратами, возникающие в каждом отчетном периоде, в течение года накапливаются на отдельных счетах отклонений и полностью списываются не на затраты производства, а непосредственно на финансовые результаты предприятия. 2) директ-костинг – система учета, основанная на маржинальном подходе. Сущ. 2 варианта: а) простой – использование данных только об оперативных затратах; б) развитой – в себестоимость включаются и прямые постоянные затраты по производству и реализации продукции. Разница между выручкой от продажи и переменными затратами представляет собой маржинальный доход. При этой системе постоянные расходы в расчет себестоимости продукции не включают и списывают на уменьшение прибыли предприятия. 3) система современного пополнения материльно-товарных запасов (JIT) предполагает отказ от производства продукции крупными партиями. Главная цель – уничтожение любых лишних расходов и эффективное использование производственного потенциала предприятия. 4) метод Базеба (“Activity Baseb Costing”, или АВС) получил широкое распространение на европейских и американских предприятиях самого различного профиля. В буквальном смысле этот метод означает учет затрат по работам.

36. Калькуляционные статьи расходов. Для определения себ-ти конкретного вида продукции производится классификация затрат по статьям калькуляции: 1. сырье и основные материалы; 2. возвратные отходы (вычитаются); 3. покупные изделия и полуфабрикаты; 4. топливо для технологических целей; 5. энергия для технологических целей; 6. заработная плата производственных рабочих; 7.  отчисления на соц. нужды производственных рабочих; 8. расходы на подготовку и освоение производства; 9. общепроизводственные расходы; 10. общехозяйственные расходы; 11. потери от брака; 12. прочие производственные расходы. Сумма перечисленных 12 пунктов дает «производственную себ-ть». Если прибавить расходы на продажу – «полная себ-ть». Учет по статьям калькуляции характеризует назначение затрат и их роль в процессе производства, позволяет выявить факторы, влияющие на сложившийся уровень себ-ти, и определить резервы ее снижения. Классификация затрат по статьям калькуляции показывает на какие цели используются отдельные виды затрат. Затраты, отраженные в статьях калькуляции классифицируются по многим признакам. По экономической роли в изготовлении продукции (основные – связанные с процессом производства, накладные – связаны с управлением и обслуживанием производства). По способу включения в себ-ть (прямые – на основании первичных документов могут быть отнесены на определенный вид продукции или работ; косвенные – обслуживание и управление производством). По целесообразности расходования (производственные; непроизводственные – выпуск брака, потери от простоев и т.п.). В зависимости от связи с производством (производственные; расходы на продажу). В зависимости от времени возникновения (текущие; будущие). По однородности состава (элементные; комплексные).
37. Смета себестоимости продаж.

Смета – это форма планового расчета, которая определяет подробную программу действий предприятия. Цели составления смет: *увязка текущих и перспективных планов; *координация действий подразделений предприятия; *детализация общих целей производства и доведение их до руководителей; *управление и контроль за производством; *стимулирование эффективной работы; *определение будущих параметров хозяйственной деятельности; *периодическое сравнивание текущих результатов деятельности предприятия с планом и выявление отклонений. 

Смета себестоимости реализованной продукции может использовать затраты на производство, себестоимость реализованной продукции, себестоимость одного изделия. Себестоимость может анализироваться по элементам, видам и месту затрат, а также по эффективности хозяйцствования. 

Смета себестоимости продаж – важный раздел финансового плана организации. С помощью сметы определяется:

1. плановая сумма затрат на производство;

2. планируемый объем продаж;

3. планируемая себестоимость продаж;

4. планируемая прибыль от продаж.
38. Планируемые и не планируемые расходы.

Определение

Непроизводительные (не планируемые) расходы - являются следствием недостатков в технологии и организации производства (потери от простоев, брак продукции, оплата сверхурочных работ и др.) 
Производительные (планируемые) затраты Затраты на производство продукции установленного качества при рациональной технологии и организации производства.
Классификации затрат для планирования, прогнозирования, принятия решений 

Одной из функций управления затратами является планирование расходов. С точки зрения степени охвата планом затраты принято делить на планируемые и непланируемые. Планируемые расходы составляют основу плановой, нормативной и других калькуляций, составляемых заранее. Эти затрата обусловлены нормальными условиями хозяйственной деятельности предприятия. Не планируются недостачи и порча сырья, материалов и других продуктов при хранении, потери от простоев и другие расходы, вызванные недостатками в технологии, организации, управлении производством. Непланируемые затраты отражаются только в фактической калькуляции.

Принятые управленческие решения не могут быть осуществлены, если они не будут иметь непосредственной связи с процессом планирования, в ходе которого предполагаемые затраты, связанные с выполнением производственной и коммерческой деятельности, рассматриваются с точки зрения возможностей их охвата планом. В этих целях затраты предприятия подразделяются на планируемые и непланируемые. 

К планируемым относятся производительные расходы предприятия, обусловленные его хозяйственной деятельностью и предусмотренные сметой затрат на производство. Они в соответствии с нормами, нормативами, лимитами и сметами включаются в плановую себестоимость продукции. 

Непланируемые – это непроизводительные расходы, которые не являются неизбежными и не вытекают из нормальных условий хозяйственной деятельности предприятия. Эти расходы считаются прямыми потерями и потому в смету затрат на производство не включаются. Они отражаются только в фактической себестоимости товарной продукции и на соответствующих счетах в бухгалтерском учете. К ним относятся потери от брака, простоев и др. Их обособленный учет содействует осуществлению мер, направленных на их предупреждение.
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39. Методы факторного анализа себестоимости и влияния на прибыль отдельных видов затрат. Наиболее обобщающим показателем себестоимости продукции, выражающим её прямую связь с прибылью, является уровень затрат на 1 рубль товарной продукции: 
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. Непосредственное влияние на изменение уровня затрат на 1 руб. товарной продукции оказывают факторы, которые находятся с ним в прямой функциональной связи: изменение объёма выпущенной продукции, её структуры, изменение уровня цен на продукцию, изменение уровня удельных переменных затрат, изменение суммы постоянных затрат. Схема факторной системы затрат на 1 руб. товарной продукции представлена на рис. Чтобы установить, как эти факторы повлияли на изменение суммы прибыли, необходимо абсолютные приросты затрат на 1 руб. товарной продукции за счёт каждого фактора умножить на фактический объём реализации продукции, выраженный в плановых ценах затраты на 1 руб. товарной продукции (У3. Влияние факторов первого уровня на изменение затрат на 1 руб. товарной продукции рассчитывается способом цепных подстановок. Порядок расчёта влияния факторов на изменение суммы прибыли: 1. Фактор - Объём выпуска товарной продукции - [image: image1.png]


; 2 Фактор - Структура товарной продукции - [image: image2.png]


; 3. Фактор - Уровень переменных затрат на единицу продукции - [image: image3.png]


; 4 Фактор - Изменение суммы постоянных затрат - [image: image4.png]


; 5 Фактор - Изменение уровня отпускных цен - [image: image5.png]


. 

Итого – [image: image6.png]5
AT =3 Iy,




. В процессе анализа проводят также сравнение затрат на 1 руб. товарной продукции в динамике и, если есть возможность, сравнение со среднеотраслевым показателем.

40. Методы анализа безубыточности. Безубыточность – такое состояние, когда бизнес не приносит ни прибыли, ни убытков. Это выручка, которая необходима для того, чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего продукция начнет приносить прибыль. Расчет показателей безубыточности основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический или аналитический способ, а также в стоимостном и натуральном выражении. Графический метод – состоит в определении точки безубыточности. по горизонтали откладывается объем реализации продукции в процентах о производственной мощности, или в натуральных единицах, или в денежной оценке; по вертикали – себестоимость продукции и прибыль (выручка от реализации). По графику можно установить, при каком объеме реализации продукции предприятие получит прибыль а при каком ее не будет. Можно определить также точку, в которой затраты будут равны выручке от реализации продукции. Она получила название точка порога рентабельности, или точка окупаемости затрат, ниже которой производство будет убыточным. Аналитический способ расчета безубыточного объема продаж и зоны безопасности предприятия более удобен по сравнению с графическим, т.к. не нужно чертить каждый раз график, что довольно трудоемко. Точка безубыточности (критическая точка, порог рентабельности, критический объем производства (реализации) – это такой объем продаж продукции фирмы, при котором выручка от продаж полностью покрывает все расходы на производство и реализацию продукции. Точка безубыточности в натуральном выражении по производству и реализации конкретного изделия (Тб) определяется как отношение всех постоянных затрат по производству и реализации конкретного изделия (Зпост) к разности между ценой (Ц) и переменными затратами на единицу изделия (Зуд.пер.):

Тб =  Зпост /(Ц – Зуд.пер).

Точка безубыточности в стоимостном выражении определяется как произведение критического объема производства в натуральном выражении и цены единицы продукции. Запас финансовой прочности показывает на сколько можно сократить реализацию (производство) продукции, не неся при этом убытков. Запас финансовой прочности в натуральном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении и критическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении. Запас финансовой прочности в стоимостном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации  в стоимостном выражении (выручка) и критическим объемом реализации  в стоимостном выражении.
41. Маржинальный доход. Для получения прибыли выручка любого коммерческого предприятия должна покрывать общие затраты, т.е. сумму всех переменных и постоянных затрат. Зависимость между объемом производства и суммой общих затрат можно выразить формулой : 

N = TC + P = VCвсего + FCвсего + Р,

 где N – выручка от реализации продукции; 
TC – сумма общих затрат на весь выпуск продукции (обычно за год); 
VCвсего – сумма переменных затрат на весь выпуск продукции (обычно за год); 
FCвсего – сумма постоянных затрат на весь выпуск продукции (обычно за год); 
Р – сумма прибыли. 

Маржинальная прибыль (или маржинальный доход) предприятия – это разность между выручкой от реализации продукции и переменными затратами (или сумма постоянных затрат и прибыли): 

МПвсего(МДвсего) = N - VCвсего = FCвсего + Р. 

Маржинальная прибыль (или маржинальный доход) на единицу продукции – это разность между ценой изделия Ц и переменными затратами на единицу изделия (удельными переменными затратами VCед): 

МПед(МДед) = Ц - VCед .

Маржинальный подход можно рассматривать как инструмент внутреннего планирования. Он необходим для проведения анализа «затраты – объем – прибыль». Данный метод также называют CVP-анализ («cost – volume – profit»).
42. Расчет запаса финансовой прочности. Безубыточность – такое состояние, когда бизнес не приносит ни прибыли, ни убытков. Это выручка, которая необходима для того, чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего продукция начнет приносить прибыль. Расчет показателей безубыточности основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический или аналитический способ, а также в стоимостном и натуральном выражении. 
Запас финансовой прочности показывает на сколько можно сократить реализацию (производство) продукции, не неся при этом убытков. Запас финансовой прочности в натуральном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении и критическим объемом реализации (производства) в натуральном выражении. Запас финансовой прочности в стоимостном выражении рассчитывается как разность между фактическим объемом реализации  в стоимостном выражении (выручка) и критическим объемом реализации  в стоимостном выражении.

43. Порог рентабельности продукции. Безубыточность – такое состояние, когда бизнес не приносит ни прибыли, ни убытков. Это выручка, которая необходима для того, чтобы предприятие начало получать прибыль. Ее можно выразить в количестве единиц продукции, которую необходимо продать, чтобы покрыть затраты, после чего продукция начнет приносить прибыль. Расчет показателей безубыточности основывается на взаимодействии «затраты – объем продаж – прибыль». Для определения их уровня можно использовать графический или аналитический способ, а также в стоимостном и натуральном выражении. Графический метод – состоит в определении точки безубыточности. по горизонтали откладывается объем реализации продукции в процентах о производственной мощности, или в натуральных единицах, или в денежной оценке; по вертикали – себестоимость продукции и прибыль (выручка от реализации). По графику можно установить, при каком объеме реализации продукции предприятие получит прибыль а при каком ее не будет. Можно определить также точку, в которой затраты будут равны выручке от реализации продукции. Она получила название точка порога рентабельности, или точка окупаемости затрат, ниже которой производство будет убыточным. Аналитический способ расчета безубыточного объема продаж и зоны безопасности предприятия более удобен по сравнению с графическим, т.к. не нужно чертить каждый раз график, что довольно трудоемко. Точка безубыточности (критическая точка, порог рентабельности, критический объем производства (реализации) – это такой объем продаж продукции фирмы, при котором выручка от продаж полностью покрывает все расходы на производство и реализацию продукции. Точка безубыточности в натуральном выражении по производству и реализации конкретного изделия (Тб) определяется как отношение всех постоянных затрат по производству и реализации конкретного изделия (Зпост) к разности между ценой (Ц) и переменными затратами на единицу изделия (Зуд.пер.):

Тб =  Зпост /(Ц – Зуд.пер).

Точка безубыточности в стоимостном выражении определяется как произведение критического объема производства в натуральном выражении и цены единицы продукции.
